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ABSTRACT 

The booklet is part of a grade 10-12 social studies 
series produced for bilingual education. The series consists of six 
major thematic modules, with four to five booklets in each. The 
interdisciplinary modules are based on major ideas and are designed 
to help students understand some major human problems and make sound, 
responsive decisions to improve their own and others' lives in the 
global society, students are taught to: (1) comprehend and analyze 
the issue and synthesize their understanding of it; (2) effectively 
interpret the topic and clarify their values; and (3) participate in 
activities stressing developmenc of critical reading and expository 
writing skills and use and interpretation of illustrations, graphs, 
and charts. Each booklet is published with Spanish and English on 
facing pages. A "student edition" (not included here) and the 
"teacher's edition" are identical, except for occasional marginal 
notes in the latter. This booklet focuses on the allocation of 
limited resources in light of unlimited wants, and stresses the 
individual and cultural values inherent in economic decisions. Case 
studies address: the difference between needs and wants; the 
consequences of economic choices in the context of limited resources; 
and the economic roles individuals and nations play in attempting to 
satisfy unlimited wants. A glossary and resource lists are included. 
(MSE) 
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Este materia] fue desarroilado e impreso por medio de una aportad6n bajo el 
Acto de Educaci6n Bilingiie* Titulo VII, enmiendado en 1965 por la Ley 
Pijblica 93.380. 

El material contenido fue posible por medio de una concc$i6n de la oficina del 
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Introduccion 

El siguiente libro forma parte de una serie de cursos de es- 
tudios sociales para clases bilingues. Esta serie, apropiada para 
grados 10-12, fue desarroUada por el Centre Nacional de Ma- 
teriales Multilingues y Multiculturales. Consiste en seis modu- 
les tematicos principales de tres a seis libros cada uno. 

La totalidad de la serie de estudios sociales se apoya en 
una estructura de ideas principales que provienen de yarias 
fuentes y que tienen el proposito de ayudar a los estudiantes 
a entender algunos de los grandes problemas humanos. La 
prcsentacion de estos conceptos y temas esta disenado para 
incrcmentar la capacidad de cada estudiante de tomar decisio- 
nes responsables y sensatas para mejorar su propia vida y las 
ajenas en la socicdad global que le rodea. Estos conceptos y 
temas tienen su origcn en campos de estudio tales como la 
antropologia, ecologi'a, economia, folklore, geografi'a, histo- 
ria, ciencia poh'tica, psicologi'a y sociologi'a. 

El progi-ama en si es interdisciplinario y ticne objetivos 
cognoscitivos y afectivos, ademas de incrementar la habilidad 
dc aprender. Como primer paso, los estudiantes tienen que 
comprender y analizar el problema, sintctizando despues el 
entendimiento de ello. Segundo. lo interpretan afectivamente 
y clarifican sus valores en cuanto al tema. Tercero, cada estu- 
diante participa en las actividades y excursiones que son disc- 
nadas para desarrollar la habilidad de leer cn'ticamente, escri- 
bir claramente y usar e interpretar las ilustracioncs, figu- 
ras y graficas. 

El proposito general del programa dc estudios sociales del 
Centro es preparar a los estudiantes a ser ciudadanos respon- 
sables, para que se graduen de la escuela secundaria con un 
concepto positivo de si mismos, una actitud positiva hacia 
sus herencias etnicas y sus ambientes multiculturales y con 
la capacidad y el critcrio necesarios para enfrentarsc a los 
problemas dc nuestra sociedad global. 
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Introduccion al libro I 

Este modulo se trata especificamcnte de la economia y 
emplea un metodo interdisciplinario. Ix)s tres libros corres- 
pondientes a este modulo presentan una variedad de concep- 
tos economicos usando metodos de instruccion especificos, 
como la indagacion, la valoracion, la simulacion y la pracUca 
en resolver problemas, . 

Este libro enfoca la distribucion de los recursos lirnitados 
que satisfacen los deseos ilimitados, y destaca tambien los 
valores individuales y culturales que son implicitos en las 
decisiones que la economia nos fuerza a tomar. El primer 
ensayo presenta la diferencia entre las necesidades y los 
deseos. El segundo ensavo enfoca los recursos lirnitados y 
las consecuencias que resultan de las preferencias economi- 
cas. El tercer ensayo se trata del papel economico que descm- 
penan los individuos y las naciones al tratar de satisfacer los 
deseos ilimitados. Para llegar a comprender complcta y 
efectivamcnte las ideas de los ensayos, los estudiantes toman 
parte en las actividades y excursiones las cuales utilizan una 
variedad de estrategias de instruccion. 

Se incluye un glosario de terminos al final de cada libro, 

Se pueden pedir por separado materiales para el uso del 
profesorado en la evaluacion del progreso de los estudiantes 
cn alcanzar las metas y los objetivos. 
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Introduction 



The follo\%'ing booklet is part of the grades 10-12 social 
studies series for bilingual classes produced by the National 
Multilingual Multicultural Materials Development Center 
This series is made up of six major thematic modules, with 
three to six booklets in each module. 

The whole social studies series is based on a framework of 
major ideas introduced from a wide variety of sources in 
order to aid students in conceptualizing some of the major 
problems of humanity. The exposure to these critical con- 
cepts and issues is designed to facilitate each student's ability 
to make sound, responsible decisions to act on to improve his 
or her own life and the lives of others in the surrounding 
global society. These concepts and issues come from fields 
ot study such as anthropology, ecology, economics, folklore, 
geography, history, political science, psychology, and sociol- 
ogy. 

The whole program is an interdisciplinary one which aims 
to develop cognitive and affective aspects as well as learning 
ski Is. First, the students comprehend and analyze the issue, 
and then synthesize their understanding of the problem 
Second, they affectively interpret the topic and clarify their 
v;dues on the issue. Third, each student is presented with 
activities and excursions which stress the development of 
critical readmg and writing skills, and the interpretation and 
use of illustrations, graphs, and charts. 

The overall aim of the Center's social studies progi'am is 
to prepare students to become responsible citizens, graduat- 
ing from high school with a positive self-concept, a positive 
attitude concerning their own ethnic background and sur- 
'ounding multicultural environment, and with a strong 
critical ability to cope with and improve our global society 
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Introduction to Booklet 1 

• .'^'^'^j. "!°5!"^e deals specifically with economics and 
IS interdisciplinary in approach. The three booklets in this 
module present a wide range of economic concepts through 
the specific instructional methods of inquiry, valuing, simula- 
tion, and problem solving. ^ 

This booklet focuses upon the allocation of limited re- 
sources m light of unlimited wants and also stresses the 
individual and cultural values inherent in the decisions 
economics forces us to make. The first case study presents 

nfHv'J between needs and wants. The second case 

econoJ^?.'"'r "" ^'^l'^^'Jj^^»"'-ces and the consequences of 
economic choices. The third case study deals with the eco- 
nomic roles individuals and nations play in attempting to 
satisfy unhmited wants. To cognitively and affectively 
conceptualize the ideas in these else studies, students t^^ 
part in activities and excursions which use a variety of 
instructional strategies. voiiciy oi 

booklet' defining terms is included at the end of each 

Separate test instruments may be ordered for use by 
teaching personnel to assess student achievement of goals 
and objectives. e^oia 



23 



Objetivos 



Al terminar cste libro el estudiante podra, oralmenle o por escrito^ en ingles o en espanol: 
COGNOSCITIVO 

Entender la relacion entre necesidadcs, dcseos, rccursos, opciones y dislribucion. 



Comprension 
Aplicacion 

Analisis 

Interpretacion 

Clasificacion 

Inferencia 

AFECTIVO 

Efecto de valores 

Valores personales 

Conocimiento de 
SI mismo 



Proveer ejemplos de los tipos de recursos economicos que afectan los descos, necesidades y Ki dis- 
ponibilidad de los mismos. 

Analizar el proceso de la produccion proporcionando ejemplos de los faclores dc produccion 
(tierra, trabajo, capital y tecnologia). 

Interpretar la informacion de las tablas y graficas que muestran datos economicos. 
Clasificar los dcseos, recursos y necesidades. 

Inferir los valores de la gentc por medio de datos sob re el presupuesto. 



Comparar los valores personales de ia gcnte con sus elecciones en el uso dc recursos. 
Ofreccr razones aparcntes para sus selecciones cconomicas. 

Demostrar mayor conocimiento de los papcles economicos multiples (consumidor, productor, 
ahorrador). 
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Objectives 



At the completion of this booklet, the student will be able, orally or in writing, in English or in Spanish, to: 
COGNITIVE 

Understand the relationship between needs, wants, resources, choices, and distribution. 



Comprehension 
Application 

Analysis 

Interpretation 

Classification 

Inferring 

AFFECTIVE 

Effect of Values 

Personal Values 

Self-awareness 



Piovide examples of the types and availability of economic resources which affect needs and 
wants. 

Analyze the production process providing examples of the factors of production (land, labor, 
capital, and technology). 

Interpret data from charts and graphs showing economic data. 
Classify needs, wants, and resources. 
Infer people's values from budget data. 



Compare people*s personal values with their choices for use of resources. 
Offer plausible reasons for their economic choices. 

Demonstrate increased self-awareness of multiple economic roles (consumer, producer, saver). 
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Pero es que lo necesito 

But I Need It 




Pantos Principales: 



1. La gente tiene deseos infinitos, y a menudo lo que 
percibe como necesidades no son mis que cosas 
que quiere poseer. 

2. Las necesidades y las deseos varian segOn la cultura 
y los valores de la cultura. 

3. El dinero es el medio moderno de int^rcambio que 
se usa para adquirir mercancfas y obtener servicios. 
El dinero no tiene valor ninguno en si. 
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PERO ES QUE LO NECESITO 



dQue es lo que realmente necesitas para vivir? ^Alimento? ^Refugio? 
cSabes que podrias sobrevivir con una pequena porcion diariade sopade 
frijoles y un poco de repollo? Solo eso y cierta proteccion de las in- 
clemencias del tiempo te mantendrian vivo. Puede ser que quieras muchas 
otras cosas, pero tu cuerpo podria vivir sin ellas. 

Pero, <Jque clase de vida seria esa? <iTe gustaria vivir asi? <i Podrias 
pensar y crecer en una cultura que no satisface nada, sino esas necesi- 
dades biologicas basicas? A veces lo que quieres es realmente una ne- 
cesidad, debido al tipo de cultura en que vives. Otras veces puede que 
solo creas que ciertas cosas son necesarias, aun en tu cultura. 

Por lo general, las cosas que deseamos no son necesariamente lo que 
neccsitamos, y lo que necesitamos no es necesariamente lo que deseamos. 
Por ejemplo, supongamos que apenas tienes suficiente dinero para pagar tu 
renta y comprar comestibles para un mes. La misma cantidad de dinero 
podria comprar aquel tocadiscos estercofonico que has deseado tiaito 
ticmpo y el cual esta en rcbaja solo por esta semana. <iQue pasa? Tienes 
que escoger entre tus deseos (el tocadiscos) y tus necesidades (alimento y 
alojamiento). 

Aqui se ve la difercncia entrc lo que deseas—^}x^ es un lujo y puedes 
vivir sin cUo— y lo que necesitas—c^xxQ es algo basico y necesario. En este 
ejemplo> no necesitas el tocadiscos, pero si necesitas alimento y aloja- 
miento. 

El siguiente ensayo se trata de un joven Uamado Chalo, y del modo en 

que casi :onsigue todo lo que el considera realmente necesario. 

Ha 1^ 1^ 1^ 
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What do you really need to live? Food? Shelter? Do you know that 
you could survive on a small daily portion of bean soup and some cab- 
bage? Just that and some protection from the weather would keep 
you alive. You might want many other things, but your body could live 
without them. 

But how would you feel about living that type of life? Could you 
think and grow in any culture without satisfying something other than 
those basic biological needs? Sometimes those things that you want 
really are needs because of the type of culture in which you live. At 
other times you might think you need things that really are not necessities 
even in your culture. 

Generally, what we want is not necessarily what we need, and what we 
need is not necessarily what we want. For example, suppose that you 
have just enough money to pay your rent and buy groceries for one 
month. The same amount of money could buy that stereo record player 
you have wanted for a long time and which is on sale for this week only. 
So what happens? You must choose between your wants (the record 
player) and your needs (food and shelter). 

The difference here is between what you want-v/hich is a luxury 
or something you can do without-~and what you nt'c^c^-which is some- 
thing you cannot do without. In this case, you can do without the 
record player, but you cannot do without food and shelter. 

The case study you are about to read is about a young man named 
Chalo and how he is almost able to get everything he thinks he really 
needs. 

***** 
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Major Points: 

1. People have infinite wants, and often yyhat they 
perceive as needs are really only things they want 

2. Different cultures have different needs and wants 
which are c^Hermined by the values of the culture. 

J. Money is the modern medium of exchange for 
acquiring goods or services. It has no real value in 
itself. 
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En una vecindad de uua gran ciudad, vivia un joven llamado Chalo. Su 
apodo era Chalo, pero su verdadero nombre era Gonzalo. Chalo asistia a 
una escuela secundaria. Salio bien en sus clases y era buen atleta. Adcmas, 
era popular entre sus amigos. Como la mayoria de los cstudiantes, no 
tenia dinero. 

Un dia volvicndo a casa de la escuela, Chalo vio algo que brillaba 
cntrc los matorralcs. Cuando lo Icvanto se dio cuenta de que solo era 
una botella cuyo exterior parecia muy fino. Eso lo desilusiono. La 
verdad cs que habia esperado encontrar diuero. El gran bailc de la iglesia 
se cfccturaria pronto y necesitaba diuero para poder asistir. Ya les habia 
prometido a sus amigos que asistir(u. 

Estaba a punto de arrojar la botella vieja cuando cambio de idea, 
puesto que era verdaderamente bonita. Decidio rcgalarsela a su mama. 
Pcnso que clla tal vez podria usarla para algo, asi que la guardo y se la 
llcvo a casa. 

Mas tardc, ya en su cuarto, Chalo se puso a pensar en lo que habia 
encontrado. — La botella es algo rara. dPara que habria servido? Creo 
que la limpiare antes dc darsela a mama. — Empezo ? frotar la botella, y 
de rcpcnte un relampago y una nube de humo inundaron el cuarto. 
Cuando se disipo el humo, Chalo vio a un hombre parado delante de el. El 
hombrc llcvaba un trajc gris con ray as brillantes, una camisa blanca, una 
corbata oscura y un turbantc. 

CHALO: cQuicn eres? cComo te metiste en mi cuarto? 

GENIO: Yo soy Mohammed al Sabar, de la Noble Ordcn del Gcnio Verde, 
del palacio del Gran Sultiin Suloman, de la guardia de la princesa y cl 
antiguo verdugo principal de la ciudad de Baghdad. cQuien eres tii? 
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In a big city neighborhood, there lived a young tjnan named Chalo. 
Chalo was his nickname; his real name was Gonzalo Chalo went to high 
school. He did well in his classes and he was a good athlete. He was 
also popular with his friends. Like most students, he was broke. 

One day while on the way home from school, Chalo saw something 
shining in the bushes^ When he picked it up, he saw that it was just a 
fancy looking bottle^ He was disappointed. He had really hoped to find 
money. The big church dance was coming up and he needed money so 
that he could go to this dance. He had already promised all of his friends 
that he would go. 

He was about to throw the old bottle away, but decided not to 
because it was so pretty. He decided to give it to his mother He thought 
she might be able to use it for something, so he kept it and took it home. 

Later that day in his room, Chalo began to think about his discovery. 
"This is sure a curious looking bottle. I wonder what it was used for? I 
guess I'll clean it up before I give it to Mom." He began rubbing the 
bottle and suddenly a big flash and a cloud of smoke filled the room. 
When the smoke cleared, Chalo saw a man standing in front of him. The 
man wore a bright pinstriped suit, a white shirt, a dark tie, and a turban. 
CHALO: Who are you? How did you get into my room? 
GEiNlK: I am Mohammed al Sabar, of the Exalted Order of the Green 

Genie, of the house of the Sultan Suloman the Great, of the princess 

Kuard, and former chief executioner of the city of Baghdad. Who are 

you? 
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CHALO: Yo soy Chalo Ramirez, dc la casa de mi papa, de la escuela 
Arroyo y miembro del club de la calle Primera- cEres un genio verda- 
dero? 

GENIO: Si, soy un genio verdadero- 

CHALO: iShhh! INo tan fucrtc! Mi mama te puedc oir y pensara que 

^mis amigos estan aqui\ 
GENIO: Como quieras, mi joven amo. Estoy a tus ordenes- 

El Genio sonrie y una alfombrita aparece del aire. El genio se sienta 
en la alfombrita con las piemas cruxadas. 

CHALO: Yo siempre he oido decir que cuando uno le da libertad a un 

genio el tiene que darle tres deseos, 
GENIO: Esq es cierto, amo, Pero yo soy solamente aprendiz, 
CHALO: t Ah, si? cQue quiere decir eso? 



CHALO: I am Chalo Ramirez, of the house of my father, of the school 
of Arroyo, and member of the First Street club. Are you a real 
genie? 

GENIE: I am real. 

CHALO* Shhh! Not so loud! My Mom might hear you and think I have 

some of my friends in here. 
GENIE: As you wish, young master. Your wish is my command. 

The genie smiles and a small carpet appears out of nowhere. lie 
sits down on the carpet and crosses his legs. 

CHALO: I've always heard that when someone frees a genie he is given 
three wishes. 

GENIE: That is true, master. But, I am only an apprentice genie. 
CHALO: Oh, yeah? What does that mean? 



GENIO: Todavia estoy aprendiendo. He sido aprendiz durante los lilti- 
mos dos mil anos. Si todo va bien esta vez, Uegare a ser todo un 
genio. 

CHALO: cQuierc dccir eso que no puedes darme lo que deseo^ 

GENIO: No. Puedo darte lo que quieras, pero con una condicion: tienes 

que convencerme de que lo necesitas. iDc acuerdo? 
CHALO: iDc acuerdo! iQuesuerte! El baiie va a ser pronto y tengo que 

asistir. Si escojo mis deseos con mucho cuidado, ire al baile de la 

forma debida. 
GENIO: Estoy a tus ordenes, amo. 
CHALO: Primero, quiero un monton de dinero. 

El genio inclina la cabcza, mueve el brazo y aparece un monton de 
piedras agujeradas. 

CHALO: cQuc es eso? iDije que queria dinero y me das un monton de 
piedras! 

GENIO: No me dijiste que clase de dinero querias. Lo que ves es dinero 

para algunas personas. cNo te sirven? 
CHALO: No, yo no puedo usar cse dinero tan raro. Necesito un monton 

de billctcs de a cicn. Eso cs lo que en realidad n< :estto. 

Aparece un monton de billetcs de a cien dolarcs. 

GENIO: Ahora, mi joven amo, tienes que cxplicamic para que neccsitas 

esos pcdazos de papel verde tan raros. 
CHALO: iNo seas tonto! Los necesito para comprar cosas que necesito. 
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GENIE: I'm still learning. I've been an apprentice for the last two thou- 
sand years. If everything goes right this time, I'll become a genie. 

CHALO: Does that mean that you can't give me anything I want? 

GENIE: No. I can still give you anything you want. All you have to 
do is convince me that you need it. Agreed? 

CHALO: Agreed! What a lucky break! The dance is coming up and I 
need to go. If I play my cards right and I'm careful with my wishes 
I'll be able to go to the dance in style. 

GENIE: Your wish is my command, master. 

CHALO: I'll take a pile of money for starters! 

The genie nods, waves his arm, and a pile of round stones with holes in 
them appears. 

CHALO: What's that?! I said I wanted money and you give me a pile of 
stones! 

GENIE: You didn't say what kuJ of money you wanted. That w money 

to some people, you know. Can't you use it? 
CHALO: No, I can't use that funny money. I need a pile of one hundred 

dollar bills. That's what I really need. 

A big pile of one hundred dollar bills suddenly appears. 

GENIE: Now, my young master, you must explain to me why you need 

this funny looking paper. 
CHALO: l)(m't be silly. I need it to buy the things I need. 
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Nota: 

El dinero e$ un medio de trueque para conseguir 
mercancfas u obtener servicios. 

Sugerencia: 

Discuta con los estudiantes la manera en que Chalo 
podrfa haber tratado de convencer al genio de que 
en su cultura, como en muchas otras, el dinero es nece- 
sario como medio de trueque. Ejempio: Si Chalo 
fuera mMico, itendria que operar del ap6ndice a un 
vendedor de automdviles a cambio de un auto? Pfdales 
a los estudiantes que den otros ejemplos de trueques 
**improbables/* 
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GENIO: iAjat Entonces lo que necesitas no es dinero. Solo deseas las 
cosas que puedes comprar con el dinero- iSabias que ese monton de 
pedazos de papel verde en si no vale nada. 

Al decir esto, el dinero desaparece en una nubc de humo, 

CHALO: iDesaparecio el dinero! Supongo que lo que dices es cierto. 

Pero, al menos fuc fantastico verlo un ratito, tNo podrias haberme 

dejado tocarlo antes de hacerlo desaparecer? 
GENIO: No* Tu conoces las reglas- Tienes que convencerme de que lo 

necesitas^ y no solo de que lo deseas. 
CHALO: cPuedo pedir algo mas? 

GENIO: Puedes continual- Pero primcro teniamos que aclarar cste asunto 
del dinero. 

CHALO: Esta bien. tQue tal si me traes un carro nuevo? Que sea un 
Cadillac de color marron con tapa vinil, ventana posterior en forma 
de diamante, un kit continental, ruedas de cromo con Uantas de cara- 
blanca y un televisor. Quiero un telefono en el carro tambien cn 
case de que quiera hablar con mi novia. 

GENIO: Comprendo, mi amo. Quicrcs lo que Ic llaman aqui un "cruiser," 
^verdad i* 

CHALO: iSi, cso es exactamentc lo que necesito! 

GENIO: iComo mandcs! Aqui csta tu carro, Asomatc por la ventana, mi 

jovcn amo. 
CHALO: ijustamente el carro que pedi! 

GENIO: Ahora, mi jovcn amo. tPara que necesitas cl .arro? Dimclo 
pronto o desaparcccra. 
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GENIE: Aha! Then it*s not the money you need. You only want the 
things that it can buy for you. Did you know that that pile of funny 
green paper money is worth nothing by itself? 

As he says this, the money disappeaii in a big cloud of smoke. 

CHALO: The money's gone! I guess what you say is true. But, it was 
sure nice just looking at it for awhile. Couldn't you have just let 
me run my hands through it before you made it disappear? 

GENIE: No. You agreed to the rules. You must convince me you need 
it, not just want it. 

CHALO: Can I make some more wishes? 

GENIE: You may continue. It was only necessary for us to be clear 
on this money issue. 

CHALO: Okay. How about getting me a new car? Make it a Cadillac, 
maroon, with a vinyl top, a diamond window in the back, a conti- 
nental kit, sharp chrome wheels and white walls, and a television. 
I want a phone inside of it, too, just in case I want to call my girl. 

GKNIE: I understand, master. You want what you call a *'cruiser" 
in this part of the country, right? 

CHALO: Yeah, that's what I really needl 

GENIE: As you command! Here is your car. Look out your window, 

young master. 
CHALO: That's just the car I ordered! 

GENIE: Now, young master. Why do you mrd this car? Tell me quickly 
or it will disappear. 



ERIC 
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Note: 

Money is a medium of exchange for goods or services. 
Suggestion: 

Discuss with students how Chalo might have tried to 
convince the genie that in his culture as in many others, 
money is necessary as a medium of exchange. Example: 
If Chalo were a doctor would he have to trade a car 
dealer an appendix operation to get a car? Elicit adt.- 
tional ^'improbable'' trades from students. 




Notas: 

Las necesidades Y los deseos vanan da acuerdo con la 
cultura. 

Si Chah Riviera en una cultura diferente quizi^ ^'^ 
descripcidn del medio de transpose quo 41 cre,a ne 
cesario habria sido distinta. 



CHALO: iPor muchas razones! Es.e. . . . para ir a la escuela, cso es para 
ir a la e«cuela. Lo nece.ito para ir al trabajc. I.. ,»fero paxa presu- 
mirles a las chicaa. iCualquiera puede ver que lo necesito desesperada- 

GENIO: £Que has hecho hasta ahora para ir adondc fenes que .r. m. 
joven amo. 

CHALO:Bueno,pueseammo,oalgu„amigomellevaensuearro. 
GENIO: lAja! Tu to.^ u„ carro. pero realmente no lo n.cmto.. Tus ra- 

zones no son validas. 

El hermoso carro se conviertc cn un auto viejo y destartalado. 

GENIO: ^No te puede Uevar este carro adonde quieres ir? 
CHALO: Pues si', creo que si'. 



El auto viejo se convierte en una carreta de bueyes. 



CHALO: Lots of reasonsl. • . . Um • . • .to get to school. Yeah, I need it 
to get to school. I need it to get to work. I want it so that I can 
dazzle the chicks. Anyone can see how much I need a car! 

GENIE: How have you managed to get around before, young master? 

CHALO: Well, IVe been walking or getting a ride from my friends with 
wheels. 

GENIE: Aha! You only want a car. You don't really need it. Your 
reasons are not valid. 



Notes: 

Different cultures have different needs and wants. 

if Cfiaio were iiving in a different culture, perhaps his 
description of the type of transportation he felt he 
needed might be different 



The rar turns into an old, rusting jalopy. 

GENIE: Won't this car take you where youVe going just as well? 
CHALO: Uh, yeah. I guess it could. 



The rusting jalopy turns into an oxcart 
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Sugerencia: 

Discute con los estudiantes la razon por la cual Chalo 
preferfa ciertos medios de transports (motocideta, 
auto) y no otros (carreta de bueyes, bicicleta). 



ERIC 
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GENIO: A mucha gente en otras partes del mundo le seria util esta 
carreta o esta bicicleta para ir a irabajar o ir a la escuela* 



La carreta se convierte en una bicicleta, 
GENIO; O cque le parcce esto como medio de transporte? 
Aparece una motociclela. 

CliALO: Yo creo que a mi me gusta mas esta forma de transportacion. 

Si, mucho mas que la otra, 
GENIO: Y esta, tque tal? 

la motocicleta se convierte cn autobus. 

GENIO: O testa? 

EI autobus se conviert/^ en pat in del diablo. 

CHALO: Gcnio, tno te hubicra sido posible dejarme el carro por esta 
noche? cComo si yo lo hubiera alquilado? O al menos, thaberlo 
podido usar hasta la media noche y despues convcrtirlo en una cala- 
baza o en otra cosa? 

GENIO: Lo siento, mi joven amo, pero las reglas son estrictas y tienes 
que decirme exactamente para que necesitas lo que pediste. Mi sindi- 
cato local dc genios niimcro 2284 me impondria una multa si ellos se 
enteraran de que yo habia desobcdecido nuestras reglas. 
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GENIE: People in other parts of the world could use this oxcart or this 
bicycle to go to work or to school. 



The oxcart turns into a bicycle. 

GENIE: Or how about this for transportation? 

A motorcycle appears. 

CHALO: I think I like that form of transportation better than the others. 

It might do. 
GENIE: How about this? 

The motorcycle becomes a bus. 

GENIE: Or this? 

The bus becomes a skatcbt>ard. 

CHALO: Genie, couldn't you have left the car overnight? Like, as if 
I were renting it? Or, let mc use it until midnight and then turn 
it into a pumpkin or something? 

GKNJK: 1 am very sorry, young master, but my rules arc strict and you 
must tell me why you absolutely need what you wish for. My local 
genie's union number 2284 would fine me if they found out I broke 
the rules. 
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Suggestion: 

Discuss with students Chalo favored certain Idnds 
of transportation (motorcycle, car) over others (oxcart, 
bicycle). 
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Nota: 

La gente tiene deseos infinitos, y muchas veces lo que 
perciben como necesidades son solamente deseos. 

Sugerencia: 

Discuta con los estudiantes las siguientes situaciones: 
c6mo convencerfan al genio que algo que querfan era en 
realidad lo que necesitaban; el pape! que desempeffan los 
valores culturales al determinar lo que la gente quiere o 
necesita. 
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CHALO: tEsto quiere decir que no puedo seguir pidiendo cosas? 

GENIO: No, puedes seguir pidiendome cualquier cosa que quieras. Sola- 
mente tienes que acordarte de que tienes que dcmostrar por que lo 
necesitas. 

CHALO: iYo te pedi que me dieras un carro y aparecio uno, pero luego 
desaparecio! Tii mc dices que te pida mis deseos y me los concedes y 
luego me preguntas para que los necesito. iCuando te digo que los 
necesito es porquc los necesito! 

GENIO: Pero, mi joven amo, tienes que acordarte de las reglas o me vere 
obligado a rcgresar a mi botella y buscarme otro amo. En tiempos an- 
tiguos mis amus no eran tan dificiles de complacer. Se quedaban con- 
tentos con tener lo suficiente para comer o solamente con tener ropa 
que los abrigara. Algunas veces me pedian algo facil de concedcr 
como un burro o un caballo. iOh. . .esos eran los tiempos felices! 

CHALO: Un morrento, gcnio, esos di'as felices ya pasaron, y espero que 
no vuelvan a este pais. Tal vez en otras partes del mundo la gente en 
realidad necesite esas cosas, pero en cstc pais yo necesito un carro 
como el que te pedi. Tc aseguro que verdaderamente necesito dinero 
para comprarme otras cosas que deseo. 

GENIO: Pero, tii quieres tanto, mi joven amo. Y las cosas C[\xc deseas en 
realidad no las necesitas. 



Cuaiido el genio dijo eso, Chalo se puso a pcnsar en como convencer al 

Gcnio de que el realmente ncccsitaba esas cosas que habi'a pedido. 

***** 
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CHALO: Does this mean I can't go on wishing? 

GENIE: No, you may still command me to grant you anything. Just 
remember you must show me why you need it. 

CHALO: I ask you to get me a car and you make it appear, then it disap- 
pears! You ask mc to make wishes and you give them to me, then you 
ask me why I need it? If I tell you I need it, I need it! 

GENIE: But, young master, you must remember what we agreed upon or 
you will force me to get inside my bottle and look for another master. 
In the old days my masters were less choosy. They were satisfied 
with getting enough food to eat. or just warm clothing to wear. 
Sometimes I would get a request for something simple, like a donkey 
or a horse. Ah . . .those were the good old days. 

CHALO: Wait a minute, Genie. Those good old days are gone. They 
won't come back in this country, I hope. Maybe in other parts of 
the world, the people really need those things, but in this country 
I really need a car like the one I asked for. I feel I really need money 
to help me to buy those things I want. 
GENIE: But you want so much, young master. And the things you want, 
you don't really need. 

When the Genie said this, Chalo began to thmk about how to convince 
the Genie that he really needed those things he asked for. 

* ife ife :^ 
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Note: 

People have infinite wants, and often what they perceive 
as needs are really only wants. 

Suggestion: 

Discuss with students tiie following situations: how you 
would convince the genie that something you wonted 
was actually something you needed; the part that 
cultural values play in determining what people warttor 
need. 
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Notas: 

Los tres cuentos pueden boneficiar major al estudiante 
si se siguen las sugerencias. 

El u$o de un atlas y las discusiones sugeridas a conth 
nuacidn ayudarin al estudiante a prepararse para las 
actividades y las excursiones. 

Sugerencias: 

Con la ayuda de mapas, haga que los estudiantes loca- 
lizen Tanzania en la regidn sudeste del continente 
africano. 

Digales a los estudiantes que Mwanzi y su famiiia viven 
en los valles altos de Tanzania. 

Hable sobre los efectos posibles de la lluvia anual, la cual 
varfa de SO cm. a 150 cm. .ode 20 a 60 pulgadas. 

Hable sobre el terreno montafloso arbolado y bosques 
espinosos. 

Expliqueles que el clima es tropical y que hay mineria 
de carbdn y un poco de agricultural 

La mayor parte de la poblacidn se encuentra en la regidn 
costena del Oc4ano Indico, pero donde vive Mv^anzi la 
poblacidn es de 1 a 10 habitantes por kildmetro cuadra^ 
do, o sea de2a25 habitant por milla cuadrada. 
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Ponte en el lugar de Chalo. iComo convencen'as al genio de que real- 
mente necesitas mucho dinero y un carro? iCrees que podn'as conven- 
cerlo de que en la cultura moderna de los Estados Unidos un auto real- 
mente constituye una necesidad? tComo determina la cultura lo que van 
a ser nuestros deseos y necesidades? 

Para ver la manera en que los valores culturales y los recursos in- 
fluyen en lo que una persona piensa que quiere o necesita, leeremos tres 
cuentos. Mwanzi, Mei Mei y Carlos tienen que decidir entre lo que quie- 
ren y necesitan, 

Mwanzi de Tanzania 

Cuando cl reflejo de la bicicleta nuevecita y brillante de Odinga sc 
desaparecio al otro lado de la colina, Mwanzi anoj6 el paso. La canii- 
nada desde la escuela del campamento de servicio hasta su aldea era 
siempre larga, pero hoy pareci'a interminable. Mwanzi se senti'a triste 
porque la granizada de anoche habia destruido su cosecha de mai'z, que ya 
estaba Usta para la siega. Parccia que la naturalcza habia intentado 
atacarlo personalmente porque la granizada no habia caido en las demas 
parcelas de tierra. Gdinga y los otros estudiantes, por supuesto, compar- 
tin'an sus cosechas con cl, pero no sen'a lo mismo como tener la suya. 

Todo le sale bien a Odinga — penso Mwanzi. — Su padre cnsena 

on la universidad y tiene dinero para comprarle una bicicleta nueva. Con 
lo que mi padre gana de su trabajo en el ferrocarril, apenas ten-mos sufi- 
cientc dinero para contribuir al programa de agua de la aldea. 
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Put yourself in Chalo's place. How would you go about convincing 
the Genie that you really needed a lot of money and a car? Do you 
think you could convince him that in the modem culture of the United 
States that a car is really necessary? How does the culture really de- 
termine what our needs and wants are going to be? 

In order to see how cultural values and resources influence what a 
person thinks he or she wants or needs, we will read three short stories. 
Mwanzi, Mci Mei, and Carlos have to decide between what they want or 
need. 

Mwanzi of Tanzania 

As the gleam from Odinga's new bicycle disappeared over the bluff in 
front of him, Mwanzi's pace slowed to a crawl. The walk from school at 
the service camp back to his village was always a long one, but today it 
seemed endless. Mwanzi felt sad because last night's hailstorm had totally 
destroyed his ready-to-bc harvested crop of maize. It seemed that nature 
had intended a personal attack on him because the hailstorm had avoided 
all the other patches of ground. Of course, Odinga and the other students 
would share their harvest with him, but it would not be quite the same as 
having his own. 

"Things always seem to turn out well for Odinga," Mwanzi thought. 
"His father teaches at the university and can afford to give him a new 
bicycle. With what my father earns from working on the railways, we 
have barely enough money to give to the village water program." 
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Notes: 

The three stories may best benefit the students if the 
suggestions are followed. 

The use of maps from an atlas and the discussions sug- 
gested below will help the students prepare for the ac- 
tivities and excursions. 

Suggestions: 

With the aid of maps have students locate Tanzania in 
the southeastern region of the African continent 

Tell students that Mwanzi and his family live in the 
higher valleys of central Tanzania. 

Discuss the possible effects of annual rainfall which var- 
ies from 50 cm. to ISO cm. (20 to 60 incites}. 

Discuss the terrain which is mountainous with dry open 
woodland and thorn forests. 

Explain that the climate is tropical, and there is coal 
mining and some agriculture. 

Most of the population is found in the coastal area of 
of the Indian Ocean, but where Mwanzi lives the popu- 
lation is from 1 to 10 inhabitants per square kilometer 
or from 2 to 25 inhabitants per square mile. 
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Sugerencia: 

Mencidneles a los estudiantes que la descripcidn de /os 
cambic*: que ocurren en la vfvfenda y las oportunidades 
educacionales son indicios parciales del desarrollo eco- 
ndmico. 
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Al ver a su mama, con su vestido de colores — una khanga — escon- 
dido bajo su bata negra, ocupada en preparar la cena en el patio de su casa 
de adobe, Mwanzi sc avevgonzo de su amargura ante la falla de dinero, Al 
acercarse a las casuchas y oler el delicioso aroma del pescado dagaa que se 
cocinaba, se dio cuenta de que era mucho mas afortunado que sus padres. 
De jovenes estos habian vivido en casitas hechas de paja y habian subsis- 
tido comiendo solo gachas de maiz. No habtan tenido la oportunidad de 
asistir a una escuela como la del campamento de servicio, para aprender 
nuevos metodos de agricultura. 

— Quizas podamos ahorrar un poco de dinero y yo pueda ir a la 
universidad, — penso Mwanzi. — Despues puedo volver a la aldea y ser 
profesor para que en el futuro otros ninos puedan aprender lo que yo 
he aprendido. 

— Si, — grito Mwanzi, sorprendicndose a si mismo. Su grilo provoco 

una mirada de curiosidad en su mama. —La satisfaccion dc ayudar a los 

demas scria mucho mcjor que tener una bicicleta. 

***** 

Mei Mei del sur de la China 

Mei Mei saiio de la clase con su amiga Lei An. 

— ^Apuremonos — dijo I^i An. — La maeslra paso demasiado liempo 
hablando de Mao. No sea que llcgucmos tardc al trabajo. 

Las dos chicas sc aprcsuraron hacia la fabrica donde trabajaban por 
la tardc. Los otros cmplcados ya cstaban en sus pucstos, pintando di- 
bujos en los florcros. 

Uuo dc los cmplcados sc puso a hablar con Mei Mei. 

— dDondc vas a trabajar cl ano qnc vienc? — Ic prcgunto. cNo esestc 
tu ultimo ano en la cscucla secundaria? 
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The sight of his mother, her colorful khanga dress hidden by her 
loose black robe, busily preparing dinner outside his mud-brick house, 
made Mwanzi asha ned of his bitterness over the lack of money. As he 
approached the closely bunched houses and smelled the delicious fish 
aroma of the dagaa, he realized how much luckier than his parents he had 
been. In their youth, hb parents had lived in thatch houses and had 
existed on maize porridge for their lone meal. There had been no oppor- 
tunity for them to attend a school like the one at the service camp to 
learn new agricultural methods. 

"Maybe," Mwanzi thought, ''we can save some of our money and I 
can go to the university. Then I can come back to the village and teach so 
that in the future other children can learn what Tve learned." 

"Yes!" Mwanzi shouted, suddenly surprising himself. His shout drew 
a curious glance from his mother. 'The satisfaction of helping others 
would be much better than having a bicycle." 

***** 

Mci Mci of Southern China 

Mei Mci left the classroom with her friend Lei An. 

"We'd better hurry," Lei An said. "Our teacher spent a long time 
talking about Mao. We might be late for work." 

The two girls burned to the factory where they worked part-time. 
The other workers were already at their stations, painting designs on 
the vases. 

One c.f the workers called to Mei Mci. 

"Where are you going to work next year?" he asked. "Isn't this your 
last yeai' of high school?" 
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Suggestion: 

Mention to students that the description of changes in 
housing and educational opportunities are partial in- 
dicators of economic de'jetopment 
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Sugerenciss: 

Con la ayuda de mapas haga que lo$ estudiantes local icen 
el sudeste de China en Asia. 

Hable sobre la regidn entre Cantdn y Shanghai, donde 
wVe Mei Mei. 

Hable sobre los efectos posibles de la lluvia anual, la 
cual van'a de 50 cm. a 200 cm., o sea de 20 a 80 pul- 
gadas. 

Hable sobre el terreno que comprende todo lo que se 
encuentra desde el nivel del mar hasta cerca de 610 
metros de altitud, o sea 2000 pies, y que tiene mucha 
vegetacidn y bosques. 

Expliqueles que en esta regidn el clima es veraniego du- 
rante todo el affo y hay mucha agriculture. (La cosecha 
mis importante es el arroz.) Se mine el fierro, tungsteno, 
manganeso y carbdn. 

La poblacidn en tsta irea es de 25 a 200 habitantes por 
kildmetro cuadrado o sea de 60 a 500 por milla cua- 
drada. 

Mencidneles a los estudiantes que el cuento describe una 
economfa socialista, donde la industria, la vivienda y la 
educacidn forman una parte importante de una eco- 
nomfa en desarrollo. 
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— Voy al campo a recoger te, — dijo Mei Mei. — Lei An vaa trabajar 
en una fabrica de textiles. 

— Despues de terminar los dos anos que te correspondent ique 
quieres hacer? — pregunto el hombre. 

— Quiero ser medica, — dijo Mei Mei. — Espero que mis companeros 
de trabajo en la granja de te sientan que he trabajado diligentemente para 
la granja y para el partido. Entonces puede ser que voten por mi y me 
manden a la facultad de medicina« 

Pronto llego la hora de volver a casa. Mei Mei se abrio paso por las 
calles concurridas con gente vestida de pantalones de denim y sacos 
forrados. 

— IQue raro! Por atras, todos parecemos iguales, — ^penso Mei 
Mei. — Supongo que es mejor asi. No tenemos tiempo para pensar en 
ropa lujosa. Debemos pasar nuestro tiempo construyendo las fuentes 
industriales de nuestro pais. 

Se detuvo al oir el ruido ensordecedor de los altoparlantes publicos« 
La voz anuncio las noticias del dia y hablo de las eusenanzas de Mao. 

— Dicen que algunas personas tienen sus propios radios, — le dijo Mei 
Mei a una senora que parecia muy simpatica. — iQue divertido debe ser 
eso! 

Cuando Mei Mei se paro para comprar un diario, casi la atropcllo una 
bicicleia. Pasaron algunos autos a gran velocidad. 

— Mama me prometio que el ano proximo tratan'a de comprarme una 
biciclcta — penso Mei Mei alegremente. — Pero una bicicleta cucsta lo 
que se gana en tres meses. Es dif icil ahorrar tanto. 

El senor Ho, ti panadero, la saludo. Las vitrinas de su pequeno ne- 
gocio cstaban cubiertas de carte^es s. ')loridos anunciando sus productos. 
Mei Mei entro y compro una emp * de came. 



"I'm going to the country to pick tea/* Mei Mei said. "Lei An will be 
working in a textile mill." 

"After the two years you owe the state, what do you want to do?'* 
the man asked. 

"I want to become a doctor," Mei Mei said. "I hope my fellow 
workers at the tea farm will feel that I have worked hard for the farm and 
for the party. Then they might vote for me and send me to medical 
school.'* 

Soon it was time to go home. Mei Mei made her way through the 
busy streets, pushing through a crowd of people dressed in denim trousers 
and padded coats. 

"Funny-from the back we all look the same," Mei Mei thought. "I 
guess it's just as well. We do not have the time to think of fancy clothes. 
We must spend our time building the industrial resources of our country.'* 

She stopped. The public loudspeakers were blaring. The loud voice 
announced the day's news and talked about Mao's teachings. 

"I hear some people have their ouoi radios,'* Mei Mei said to a friendly 
looking lady. "What fun that must be!" 

As Mei Mei paused to buy a newspaper, a bicycle barely missed her. A 
few cars whizzed past. 

"Next year. Mother said she will try to buy me a bicycle!'* Mei Mei 
thought happily. "But a bicycle costs three months salary. It's hard to 
save that much." 

Mr. Ho, the baker, waved to her. The windows of his small shop were 
covered with colorful signs telling what he had to sell. Mei Mei went 
in and bought a meat-filled tart. 
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Suggestions: 

With the aid of maps, have students locate Southeastern 
China in Asia. 

Discuss the general area between Canton and Shanghai, 
where Mei Mei lives. 

Discuss the possible effects of the annual rainfall which 
varies from 50 cm. to 200 cm., or 20 to 80 inches. 

Discuss the terrain, which rises from sea level to an alti- 
tude of about 610 meters, or 2000 feet and has much 
vegetation and forests. 

Explain that the climate in this region is like summer 
all year around and that there is much agriculture. (Rice 
is the most important crop.) There is mining of iron, 
tungsten, manganese, and coal. 

Population in this area is from 25 to 200 inhabitants per 
square Icilometer, or from 60 to 600 per square mile. 

Mention to students that the story describes a socialist 
economy, where industry, housing, and education are an 
important part of a developing economy. 




Finalmentc, llego a casa. La ropa recicn lavada estaba colgada en 
cuerdas extendidas de las ventanas, Mei Mei entro casi corriendo. EI 
arroz hervia sobrc la estufa de carbon. Su mama estaba sirviendo un 
platon de puerco cocido al vapor y pepinos encurtidos. Del apartamento 
dc al lado se oian voces y ruidos de platos. 

— Voy a echar de menos todo esto cuando me vaya el ano que viene 
— penso Mei Mei. — A veces tengo ganas de irme directamente a la 
facultad de medicina. Pero trabajando en la granja me sentire mas unida 
a mi gcnte y tomarc parte en la unificacion de nuestro pais. iEso es lo 
importante! 

Carlos de Guatemala 

Carlos y su companero Juan estaban scntados bajo un arbol, comiendo 
tortillas frias y frijoles* Vcian pasar a los aldeanos que iban por el polvo- 
riento camino al volver del mercado. La mirada de Carlos se poso en las 
casus de adobe donde vivian el y los otros aldeanos* y suspiro. 

— iComo me gustaria ir a la Ciudad de Guatemala — dijo Carlos. 
— La escucla aqui es bucna, ipcro la cscuela secundaria de la Ciudad dc 
Guatemala es mucho mejor! iQuizas pueda asistir a la univcrsidad! 

— iConsiderate afortunado de poder asistir a la escuela secundaria! — 
Ic contest© Juan. — iTu ticnes tanta suerte cn todo! El director te esta 
ayudando a pagar tus cstudios, y tiencs la sucrte de que tu casa nueva 
queda justo al lado del pozo nuevo y del homo de la aldea. 

— Yo se que tengo suerte de podcr asistir a la escuela, — dijo Carlos. 
— Deberia estar ayudando a papa a plantar las legumbres. Asi tendriamos 
mas mercancias para cumbiar y vender cn cl mercado. 
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Finally, she reached home. The newly-washed clothes hung on the 
lines strung from the window. Mei Mei hurried inside. Rice was bubbling 
on the coal-burning stove. Her mother was dishing out a plate of steamed 
pork and pickles. Voices and the clatter of dishes could be heard from 
the next apartment. 

"I'll miss all of this when I go away next year," Mei Mei thought. 
"Sometimes I wish I could go straight to medical school. But working on 
the farm will bring me closer to the people and help unite our country. 
That's what counts!" 

***** 

Carlos of Guatemala 

Carlos and his schoolmate, Juan, sat under a tree eating cold tortillas 
and frijoles. They watched the villagers who were walking along the dusty 
road, returning from the market. Carlos looked at the small adobe houses 
where he and the other villagers lived. He shook his head and sighed. 

"I want so badly to go to Guatemala City," Carlos said. 'The school 
here is good, but the high school in Guatemala City is even better! I 
might have a chance to get into the university!" 

"You're lucky to go to high school at all," Juan said. "But then you 
are so lucky in everything! The headmaster is helping to pay your way 
through school. And your new home just happened to be by the new well 
and the village oven." 

"I know I'm lucky to go to scho ^1," Carlos said. "I should be helping 
father grow the vegetables. Then we would have more produce to trade 
and sell at the market." 
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Sugerencias: 

Con la ayuda de mapas, haga que los estudiantes loca- 
licen Guatemala en la parte central del continente 
americano. 

Dfgales a los estudiantes que Carlos y su familia viven 
al sur de las montahas que dividen al pat's. 

Hable sobre los efectos posibles de la lluvia anual que va* 
riade50cm.a200cm., o sea de 20 a 80 pulgadas. 

Hable sobre el terreno que en gran parte es muy monta- 
floso y boscoso. Tiene an altiplano en el cual existen 
muchos volcanes. 

Expli'queles a los estudiantes que el clima es cilido y 
tropical en las ionas bajas y mis fresco en las montaflas. 

Los habitantes viven casi exclusivamente de la agricuh 
tura. En las zones altas se cultiva el caf4, y en las zones 
mis ba/as el plitano y la cafia de azdcar. 

La mayor parte de la poblacidn se encuentra al norte o al 
sur de las montaffas. La zona donde vive Carlos tiene de 
10 a 25 habitantes por kildmetro cuadrado (o 25 a 60 
habitantes por milla cuadrada). 

El desarrollo econdmico ha sido interrumpido por terre- 
motos, control econdmico externo y revoluciones. 



Hoy era jueves, el dia de mercado, y los padres de Carlos habian em- 
pezado a caminar hacia el mercado al amanecer. Su mama se habia vestido 
con su colorido atavio de aldeana: una blusa suelta y una falda larga, 
las cuales ella misma habia hecho. Ella habia hilado, tenido los hilos 
y tejido las telas para su ropa» Se decia que ella era la mejor tejedora de la 
aldea, Ahora caminaba al mercado- Sobre la cabeza Uevaba mucha tela 
para vender. El padre de Carlos Uevaba una carga de legumbres en la 
espalda. 

Espero que mama y papa me compren un sueter de lana, — dijo 

Carlos, — y un boleto para la Ciudad de Guatemala no estana mal. 
iMe encantarfa vivir en la ciudad, donde hay electricidad, agua corriente, 
edificios altos y buenas escuelas! 

Lo mas probable es que esten hablando con sus amigos. A veces 

pienso que eso es principalmente lo que se hace en un mercado grande. Mi 
mama dice, 'lAy! Yo estaba tan ocupada hablando que me olvide de 
comprar tus cosas,* — dijo Juan, riendose. 

Comenzaba a anochecer. Los aldeanos volvian a casa. Carlos vio que 
su padre venia corriendo hacia el. 

iCarlos! ICarlos! — grito su papa. — Un hombre de la Ciudad de 

Guatemala vio los disenos de tu mama, y quiere que teja dibujos para 
colgar en la pared. Dijo tambien que me ayudaria a encontrar trabajo en 
la Ciudad de Guatemala. lAhora ya podemos mudarnos a la ciudad! 

Carlos se levanto de un salto. 

— I Eso quiere decir que puedo ir a la escuela en la capital! Y quizas 
podamos comprar un automovil para la familia— INo pedimos mu Jio! 
Cualquier auto viejo nos vendria bien, con tal que anduviera. 

— ^Ves? — dijo Juan. — iTe he dicho que ticnes suerte! 
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Today was Thursday, market day, and Carlos' parents had walked 
early that morning to market. His mother had worn her colorful village 
dress-a loose blouse and a long skirt, both of which she had made herself. 
She had spun and dyed the thread ani^ she had woven her own materials. 
She was said to be the best weaver in the village. His parents had walked 
very slowly that morning because they were carrying so much to market. 
As usual, his mother had carried her cloth on her head, and his father had 
carried a load of vegetables on his back. 

"I hope that my mother and father will buy me a hand-woven wool 
sweater," Carlos said. "And a ticket to Guatemala City would not be bad. 
I'd love to be in the city-with electricity, running water, tail buildings, 
and good schools!" 

"Most likely they'll be talking to their friends. Sometimes, I think 
that is all the big market is for! My mother says, 'Oh! I was so busy 
talking that I forgot all about buying your things,' "Juan laughed. 

It was getting dark. The villagers were coming back. Carlos saw his 
father running towards him. 

"Carlos! Carlos!" his father cried. "A man from Guatemala City saw 
your mother's designs. He said he wants her to weave designs for wall 
hangings. The man will help me find a job in Guatemala City. We can 
move to the city now!" 

Carlos jumped up. 

"That means school for me! And maybe a car for the family-we're 
not choosy! Any old car would do, as long as it runs." 
"See?" Juan said. "I told you that you're lucky!" 
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Suggestions: 

With tfje aid of maps, fjave students locate Guatemala in 
the central part of the American continent 

Tell the students that Carlos and his family live south of 
the mountains that divide ^e country. 

Discuss the possible effects of the annual rainfall which 
varies from 50 cm. to 200 cm., or 20 to 80 inches. 

Discuss the terrain which in great part is mountainous 
and has many forests. It has a high plateau where there 
are many volcanoes. 

Explain to ^e students that the climate is hot and 
tropical in the low regions, and cooler in the mountains. 

The population lives almost exclusively from agriculture. 
In the high regions coffee is grown, and in the lower 
regions, bananas and sugar cane. 

Most of ^e population is found north or south of the 
mountains. The region where Carlos lives has from 10 
to 25 inhabitants per square kilometer, or 25 to 60 
inhabitants per square mile. 

Economic development has been interrupted by earth- 
quakes, outside economic control, and revolutions. 
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Sugerencia: 



De$pui$ de leer y discutir los cuentos los eztudiantes 
deben tomar notas y recopHar la informacidn para el 
gr4fico er? ur^a hoje suelta, Pregdnte/es si estos recursos 
implican distintos deseos o distiritas r^ecesidades. iCuiles 
pueden ser estas rieces^idades o deseos? 

Note: 

La informacidn incluida en los cuentos debe utilizarse 
para mostrar que se satisfacen las necesidades bisicac de 
diferentes maneras, Los valores y los recursos de una so- 
ciedad en particular son factores importantes para deter- 
miner cdmo se satisfacen /as necesidades bisicas. 



ACTIVIDADES 



Actividr d I 

Copia el siguienle grafico v usa las categorias en la columna a la 
izquierda para describir como satisfacen sus necesidades basicas Chalo^ 
Mwanzi, Mei Mei y Carlos. En la quinta columna, describe Cvomo satisfa- 
ces esas necesidades. Usa la informacion de los cuatro cuentos para 
ccmpletar el grafico. 





Chalo 


Mwanzi 


Mei Mei 


Carlos 


Tu 


Alimentos 












Ropa 












Vivien da 












Educacion 












Transporte 













Repasa ia informacion que has escrito en tu grafico y con testa las 
siguientes prcguntas; 

a. dPor que come la gente de distintas partes del mundo diferentes 
alimentos? 

b. cComo influyen los recursos natur?^"*^ y la economia en el tipo 
de ropa, vivienda y transporte que ^ a? 

c. Entre la gente de las cinco columna Uc tu grafico, ccuales son las 
scmejanzas y diferencias en la actituc hacia la escucla? 

d. En los cuentos, tcomo refleja la cultura de cada persona el modo 
de vivir? 
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ACTIVITIES 



Activity 1 

Copy the following churt and use the categories in the left hard 
column to describe how Chalo. Mwanzi, Mei Mei, and Carlos satisfy their 
basic needs. In the fifth column, describe how you satisfy those needs. 
Use information from the four stories to help you complete the rhart. 





Chalo 


1 Mwanzi 


Mei Mei 


Carlos 


t OU 














Clothes 












Housing 












School 












riransportation 













Review the information you have written in your chart and answer the 
following questions: 

a. Why do people from different parts of the world eat different 
foods? 

b. How do natural resources and the economy influence the type of 
clothing, housing, and transportation used? 

c. What arc the simUarities and differences in attitudes toward 
school among people in the five columns in your chart. 

d. Mow does The culture of each person in the stories reflect his 
or her life style? 
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Suggestion: 

After reading and diseasing the stories, students should 
take notes and coliect the information for :he chart 
Ask them if these resources imply different needs or 
wants. What might those needs or wants be? 

Note: 

The information included in the stories is used to ^ow 
that basic needs are satisfied in different ways. The val- 
ues and ^e resouftes of the particular society are im* 
portent factors in detemunirtg how basic needs -are 
satisfied. 
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Sugerencia: 

Haga que /o$ estudiantes enumeren fas cosas que, segOn 
tos cuentos, quieten Cha/o, Mwanzi, Mei Mef y Carlos. 
Pfdaies que enumeren tambiin otras cosas que creen que 
estos personajes quieran, dando sus razones para et/o. 
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Actividad 2 

Copia el siguiente grafico y enumera las cosas que quieren Chalo, 
Mwanzi, Mei Mei y Carlos, Usa la informacion que se provee en los 
cuentos. En la quinta columna enumera las cosas que tii quieres. tQue 
semejanzas hay entre tus deseos y los de ellos? iQue diferencias? 



Chalo 


Mwanzi 


Mei Mei 


Carlos 


Tu 





















































Da un repaso del ensayo y de la informacion que has escrito en tu gra- 
fico, contesta las siguientes preguntas: 

a. Segun cada cultura, tcuales son necesidades y cuales son deseos? 

b. ciCualcs de los cuentos proveen indicios para cntender los valores 
de la sociedad en que vive cada joven? Nombra algunos indicios 
para cada uno. 

c. tinfluyen los recursos disponibles y la economia de cada cultura 
en la distribucion de cosas que cada joven dcsca? 

d. Para cada cuentc, da ejemplos de valores personales expresados 
por cada joven y comparalos con los tuyos. 

e. tQue indicios encontrastc sobre la conciencia del papel que hacc 
cada joven en su sociedad? 



87 



Activity 2 

Copy the following chart and list the things that Chalo, Mwanzi, 
Mei Mei, and Carlos want. Use the information provided in the stories. 
In the fifth column list your own wants. How are your wants similar to 
theirs? How are they different? 



Chalo 


Mwanzi 


Mei Mei 


Carlos 


You 





















































From a review of the case study and the information you have written 
in your chart, answer the following questions: 

a. Which arc needs and which are wants according to each culture? 

b. Which stories provide clues for understanding the values of the 
society in which each youth lives? Name some clues from each 
story. 

c. Do the irsourccs available and the economy in each culture 
influence the distribution of the things each youth waiu,>.' 

d. For each story list examples of personal values expressed by 
each youth and compare them with your own. 

e. /Vhat clues did you find on each youth's sclf-awarcncss of roles 
in his or her society? 
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Suggestion: 

Have students list things from the stories that they Itnow 
Chalo, Mwanzi, Mel Mai, and Carlos want. Have them 
make additional guesses as to things that these young 
people might want. Nave them give reasons for these 
guesses. 



EXCURSIONES 



Excursibn 1 

La publicidad es un anuncio publico pasado por medio de material 
impreso, la radio, la television, o de boca en boca. Su proposito cs de 
comunicarle a la gente un cierto mensaje sobre los productos o servi- 
cios. El publicitario trata de convencertc que su producto es el mejor 
en el mercado por el precio que tiene. 

Copia el siguiente grafico. Enumera las diferentes maneras en que tu 
crees que Chalo, Mwanzi, Mei Mei y Carlos se enteran de lo que pueden 
conseguir en cuanto a mercancias y servicios en sus respectivas socieda- 
des* 

Metodos de Publicidad Para Mercancias o Servicios 
Chalo Mwanzi Mei Mei Carlos 



Excursion 2 

dCual de los metodos de publicidad que has enumerado en el grafico 
anterior te parece el mas caro o dificil de usar? tComo afecta esto el 
precio del producto o servicio? 

Excursion 5 

Entrevista a un gerentc o comerciante local. Trata de averiguar como 
afecta el costo de la publicidad el precio de los productos que pensemos 
comprar. 
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EXCURSIONS 



Excursion 1 

Advertising is a public announcement transmitted through printed 
matter, radio, television, or by word of mouth. Its purpose is to make 
known to the people a certain message concerning goods or services. The 
advertiser hopes to convince you that its product is the best in the market 
for the price. 

Copy the following chart. List different ways that you think Chalo, 
Mwanzi, Mei Mei, and Carlos might learn about some of the goods and 
services which are available in their respective societies. 



Chalo 



Advertisement Methods 
Mwanzi Mei Mei Carlos 



Excursion 2 

Which of the advcrlisemcni methods listed in the chart above do you 
feel would be the most expensive or difficult to use? How docs this 
affect the price of the product or service? 

Excursion 3 

Interview a local supermarket manager or shopkeeper. Try to find out 
how prices on products you might purchase arc affected by advertising 
costs. 
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dCual es el precio? 
What Does it Cost? 
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Pantos Principales: 

1. La tierra, el trabajo, el capital, la tecnologfa y la 
empress son elementos vitales de la produccidn. 

a. Cada uno thne an papel que desempeflar en el 
proceso de la produccidn. 

b. Todos son factores de produccidn y tienen un 
precio. 

2. La funcidn principal de un sistema econdmico es la 
distribucidn de recursos limitados cuando existen 
deseos ilimitados. 

3. La economfa es un prctceso de seleccidn que depen- 
de del sistema de valores presentes. 

Sugerencia: 

D (gales a los estudiantes que encontrarSn laspalabras en 
letras negrillas en el glosario al fin del libro. 




cCUAL ES EL PRECIO? 



Maria estaba sentada en el comedor escuchaiido a su papa y a su tio 
discutiendo sobre el dinero que se esta gastando en el programa espacial. 
La posicion que tomaba su papa era muy clara, 

— Necesitamos el programa cspacial. ISe le debe conceder mas 
dinero! — dijo eL — El espacio es nuestra ultima frontcra y cs nccesario 
que sc lo explore y conquisle, De su exploracion, obtendremos sabidun'a 
y riqucza. 

— iNo, scnor! — dijo su tio. — iLo que necesitamos hacer es usar 
cse dinero para ayudar a los pobres! 

— IQuc curioso! — pcnso Maria. — Si los dos programas son una 
necesidad, epor que no llevar los dos a cabo? 

Al otro lado de la callc, se discutia otro asunto. A Tom lo acababan 
de emplcar como ayudante de mecanico. Era su primer empleo y estaba 
muy contento. 

El papa de Tom Ic decia — No gastes todo tu dinero en carros, ropa 
y chucherias. Yo quiero que aho^'res por lo menos una cuarta parte dc tu 
sueldo para pagar tus estudios en la universidad. 

— iPero papa, cs mi dinero y nccesito ruedas **iTiag" para mi carro y 
tambien nccesito ropa nueva! Como yo soy el que esta ganando el dinero, 
(ipor que no puedo gastarlo como quiero? — Esta discusion continuo 
hasta altas horas de la noche. 

Si fucramos a la ciudad, probablcmentc escuchariamos a la gente de 
negocios discutir en sus reuniones el valor del equipo necesario y tratar de 
tomar decisiones fijas acerca de las compras de la maquinaria que se 
necesita para aumentar la produccion. cDeberian comprar una unidad del 
equipo A o dos unidades del equipo B, o quiza!» las dos? 
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WHAT DOES IT COSl ? 



Maria was sitting at the dinner table listening to her father and uncle 
argue about the money being spent on the space program. Her father's 
and was quite clear. 

**We need the space program, More money should be put into it!" 
Maria's fat^^er said. "Space is our last frontier, anJ it needs to be explored 
and conquered. We'll be able to get both knowledge and wealth from its 
exploration!" 

**I can't agree," said her uncle. •^What we need to do is to use that 
money to help the poor!" 

**It's funny," Maria thought. "If both of these programs are needs why 
not have both of them?" 

Across the street another discussion was in progress. Tom had just 
been hired as a mechanic's helper. It was his first job and he was very 
excited. 

Tom's dad was saying, "Don't spend all of your money on cars, 
clothes, and other goodies. I want you to save at least a quarter of your 
earnings for vour college education." 

"But, Dad, it's my money and I do need mag wheels for my car and 
some new clothes! Since I'm the one that's earning the money, why can't 
I spend it the way I want?" Their discussion continued well on into the 
night. 

If wc went into the city, we would probably overhear businesspeople 
in meetings trying to make decisions about what equipment they need to 
improve their production. Should the business buy one unit of Equips 
mcnt A or two units of Equipment B? Should they buy both? 
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Maior Points: 



7. Land, labor, capital, technology, and entrepre- 
neurship are vital elements of production: 

a. Each has a role in tfie process of production. 

b. All are factors (^production and each has a cost. 

2. The maior function of an economic system is the 
distribution of goods and services utilizing limited 
resources to satisfy unlimited wants. 

3. Economics is a choice making process which Is value 
laden. 

Suggestion: 



Tell students that words in boldface type are in the 
glossary at the end of the book. 
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Sugerencia: 

Haga que los estudiantes lean elensayo por partes y que 
tengan una discusidn en /a cJase despuis de cada seccidn. 

Nota: 

Tierra, trabajo, capital, empresa y tecnologia son recur- 
SOS y todos los recursos tienen h'mites. 

Sugerancias: 

"Los deseos no tienen If mites/' iEstSn de acuerdo 
los estudiantes con esta declaracion? 

Discutan cdmo el aumento de sueldo por lo general 
conduce a mis deseos. Pregdnteles a los estudiantes 
cuales sen'an sus ambiciones o deseos si recibieran 
mucho dinero. iNecesitan todas estas cosas? 

Nota: 

Varios economises dicen que no tenemos necesidades. 
Lo que nosotros tenemos son ambiciones o deseos en 
diferentes proporciones. 
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cQue tiene toda esta gente en comun? ^Cual es su problema? Cada 
uno de estas personas tiene que tomar una decision basada en la eco- 
nomia, o sea lo que para ellos es de mas valor poroue sus recursos son 
limitados. En dos palabras, el verdadero problema de las situaciones 
anteriores es uno de recursos limitados. Los recursos limitados de un pais 
se utiliza4^« para fabricar mercancias y ofrecer servicios que brindan satis- 
faccion a la gente. La mercancia y los servicios se producen, no solo con 
el proposito de producir, sino porque satisfacen, o al menos tratan de 
satisfacer, deseos sin limite. cCuales son los recursos limitados que 
nos importan? La respuesta es tierra, trabajo y capital. ^Que signifi- 
can todas estas palabras? Este ensayo contestara algunas de estas pre- 
guntas y te ayudara a entender los conceptos de deseos sin limite y re- 
cursos limitados y fmalmente el precio de la production de mercancias y 
el precio de los servicios. Mientras mas leas la lectura te daras cuenta de 
que la economia depende de la forma en que se distribuyen los recursos. 

:fc :(c :(c :(c :(c 

^Ticnes de^;cos sin limite? Hay muy pocas cosas, aunque estas son 
muy important! ?., que en realidad se necesitan para vivir. Todos nccesita- 
mos aire, agua, alimcatos adecuados para conservar la salud, y ropa 
y vivienda para protegemos de los elementos atmosfericos, como la nieve, 
la Uuvia y el viento. Por lo gener .1, cuando se les aumentan los ingresos 
a la gente, se les aumentan tambien sus ambiciones y deseos. Quieren 
mcjorcs casas y mas gri^ndes, comidas mas extravagantes y ropa mas ele- 
gante. No es que neccsiten estas cosas, sino que las desean. Si tc dieran 
mucho dinero, Screes que se multiplicarian tus deseos? 

Nuestros doseos no tienen limites y cambian constantemente durante 
la vida. Unos chocolates nos satisfacian cuando cramos ninos, pero, al 
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What do all of these people have in common? What is their problem? 
Each of these decision makers has to make an economic choice about 
what would be the most valuable to them in making their decisions 
because their resources are limited. In two words, the real problem in the 
above situations is one of limited resources. A country's limited resources 
are used to make the goods and services that give people satisfaction. 
Goods and services are produced not just for the sake of production, but 
because they satisfy, or attempt to satisfy, unlimited wants. With what 
limited resources are we concerned? The answer to this question is land, 
labor, and capital. What do all of these words mean? This case study will 
answer some of these questions, and help you to understand the concepts 
of unlimited wants, limited resources, and finally, the cost ot producing 
goods and services. As you read on, you will learn how economics is 
concerned with the way resources are distributed. 

***** 

Do you have unlimited wants? There are very few things we really 
need in life, but they are important. Everyone needs air, water, an ade- 
quate diet to maintain health, and clothing and shelter to protect us from 
the elements, such as snow, rain, and wind. Usually as people's incomes 
increase, so do their wants. They want bigger and better homes, fancy 
foods, and stylish clothing. They do not need these things, they want 
them. If you were given a lot of money, would your wants grow? 

Cur wants are really unlimited and they arc constantly changing as we 
grow older. A candy bar may have satisfied us when we were very young, 
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Suggestion: 



Have the students read the case study by sections and 
hold class discussions section by section. 

Note: 

Land, labor, capital, entrepreneurship, and tedtnology 
are all resources and all resources are limited. 

Suggestions: 

'Wants are unlimited/' Do the students agree with this 
statement? 

Discuss how greater income usually leads to a greater 
number of wants. Ask the students what their wants 
would be if they were given a lot of money. Do they 
need all those things? 

Note: 

Many economists now say that we have no needs. We 
only have wants of varying degrees. 
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Uegar a la adolescencia, ya no son los chocolates lo que "deseamos," sine 
un carro, ropa, discos u otras mercancias. Una vez adquiridas estas cosas, 
tal vez despiertan nuevos deseos-por cjemplo, ruedas "mag" para el carro. 
Si nos hartamos de un producto o de un servicio, tal vez veanios que otro 
deseo lo ha reemplazado. Pero ni nosotros ni el gobiemo podemos satis- 
facer todo lo que deseamos. Hay que enfrentar estos deseos y entender 
que los recursos que se utilizan para proporcionar mercancias o servicios 
son limitados. 

cQue son recursos limitados? Cada nacion tiene recursos limitado •.. 
Dichos recursos son los Uamados factorcs de produccion. Estos factores 
de produccion son tierra, trabajo y capital. 

Cuando decimos tierra, no hablamos solo de la parte solida de la su- 
perficie de nuestro planeta o la superficie del area de un pais sino que in- 
cluimos tambien el agua que se encuentra, encima y debajo de la superfi- 
cie, los minerales que se extraen, los bosques que se paeden cosechar y 
hasta podemos incluir el aire. La tierra es la materia prima que utilizan las 
naciones para fabricar o producir las cosas que nos proveen satisfaccion. 
En pocas palabras, la tierra es el recurso basico utilizado para el proccso de 
la produccion de cualquier nacion. 

El trabajo es el recurso que nos pertcnece a todos. Cuando decimos 
trabajo, estamos hablando del esfuerzo humano, fi'sico y mental, el cual 
sc puede utilizar productivamente. Nuestro trabajo utiliza la tierra y 
convierte este recurso basico en algo util. Sin nuestro trabajo, nada 
se Uevari'a a cabo. 

El capital, en el sentido economico, no es dinero. Sc refiere a todas 
aquellas cosas que prestan ayuda fi'sica al proceso de produccion. Las 
fabricas y el equipo son los que nos ayudan a producir lo que comprare- 
mos. Esos productos finales son los llamados mercancias de consumo. En 
otras palabras, son las mercancias que compramos y aprovechamos. 
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but when we become teenagers, the candy bar "want" may be replaced by 
a car, clothes, records, or other goods. As we acquire these things they, in 
turn, may cause new wants-for example, mag wheels for a car. If we do 
get our fill of one product or service, we may find some other want taking 
its place. But we cannot, nor can the government, fulfill all of our wants. 
These wants usually come face to face with the hard fact that the re- 
sources which go into making the goods and services to fill our wants are 
limited. 

What are limited resources? Every nation has limited resources. These 
resources are called the factors of production. These factors of produc- 
tion are land, labor, and capital. 

When we speak of land, we mean more than the earth's solid ground 
or the surface area of a country. We include the water that is found on 
and under the surface, the minerals that can be mined from it, the forests 
which can be harvested, and even the air space above the land. Land is the 
raw material that nations have to work with to build and create those 
things that give us satisfaction. In short, land is the basic major resource 
of any nation's production process. 

Labor is the one resource we all own. By labor we mean human 
effort, both physical and mental, which can be used productively. It is 
our labor which takes the land and molds this basic resource into 
something useful. Without our labor nothing can be accomplished. 

Capital, as the economist uses the term, is not money. It means all 
those things that physically aid in the production process. It is the 
factories and equipment which help us to produce those final goods we 
buy. Those final products are called consumer goods, in other words, 
goods that we buy and use up. The economic resource called capital goods 
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Capital de produccion es el recurso economico que se refiere a cualquier 
producto que se usa para hacer o fabricar otro producto nuevo. En otras 
palabras el capital de produccion consiste en productos hechos por los 
seres humanos para mejorar la produccion de niercancfas y hacerla mas 
eficaz. En rigor, el capital dc produccion no se usa paia satisfacer directa- 
mente los aeseos humanos. Una fabrica, maquinaria o mercancia que no 
se vende son ejemplos de esta clase de recurso. Mercancias de consumo, 
en cambio, son lo que el publico compra para utilizacion directa* 

El capital de produccion es fabricado por la gente. Para podcr tencr 
el capital de produccion, la gente debe posponer parte de su consumo 
actual. Por ejemplo, el pescador que guarda su cana de pescar y teje 
una red no pescara hoy diez pescados como de costumbre, pero manana, 

CAPITAL DE PRODUCCION ^ RED 
pescando con -J // MERCANCIAS DE OONSUMO ^ PESCADO 

caP>a de 
pescar 



0 pescados 



10 pescados 



tejiendo la red 




50 pescados 



refers to any product which is used to make produce a new product. In 
other words, capital goods are produced by humans to aid in the further 
and more efficient production of other goods. Capital itself is not used to 
directly satisfy human wants. A factory building, machinery, and unsold 
merchandise are examples of this type of resource. Consumer goods, on 
the other hand, are things that the public buys for direct consumption. 

Capital goods are manufactured by people. For people to make 
capital goods they must temporarily pass up getting some consumer 
goods. For example, the fisherman who puts away his fishing pole to 
make a net will not catch his usual ten fish today, but tomorrow, with the 




I 



con la ayuda de la red, pescara cincuenta. De esa manera el ha aumentado 
la cantidad de mercancias de consumo (pescado) que estaa su disposicion 
y a la de la comunidad. Otra distincion entre el capital de produccion y 
las mercancias de consume es que el capital dc produccion nos satisface 
indirectamente por medio del aumento de la eficiencia (red), y las mercan- 
cias de consumo satisfacen nuestros deseos directamente (pescado). 

Como dicho anteriormente, todos los recursos—tierra, trabajo y 
capital—tienen sus limites, Los Estados Unidos tiene solamente cierta 
cantidad de tierra disponible para la cultivacion, Ademas, la fuerza obrera 
de este pais cn cualquier momento determinado, no cambia; unicamente 
una parte de la poblacion total puede o quiere trabajar. Puesto que la 
tierra y el trabajo son limitados, vemos que la cantidad de coital que un 
pais puede producir es limitado, 

tSabias que existen dos recursos mas que se incluyen en el proceso 
de produccion? Son la empresa y la tecnologia. El emprcsario es una 
persona que combina la tierra, el trabajo y el capital, y corre el riesgo de 
empezar un nuevo negocio o de fabricar un nuevo producto. Algunas 
veces tiene exito y obtiene ganancias y otras veces no. El empresario es, 
en realidad, una persona de negocios. 

La tecnologia utiliza los aspectos practices de la ciencia para de- 
sarroUar los metodos y para construir nueva maquinaria para el aumento 
de la produccion sin abusar dc los recursos limitados. Por ejemplo, el 
uso de fertilizantes en la tierra ha aumentado la produccion de alimen- 
tos. Con la ayuda de la tecnologia sc han producido muchas variedades 
nuevas de productos agricolas. tecnologia tambien ha ayudado a 
aumentar la cantidad dc las coscchas. 

Ahora, cstudicmos detalladamente el proceso dc produccion. 
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help of the net, he will catch fifty fish. Thus he will have more consumer 
goods (fish) available for himself and his community. Anotlier distinction 
between capital goods and consumer goods is that capital goods satisfy 
our needs indirectly, by increasing efficiency (the net), and consumer 
goods satisfy our needs directly (the fish). 

As previously mentioned, all of these resources -land, labor, and 
capital -are limited. The United States has only a certain quantity of land 
available for its use. The labor force of this country at any one given time 
doesn't change; only part of the total population is able or willing to 
work. Since land and labor are limited, we find that the amount of capital 
that can be produced by the country is limited. 

Did you know that there are two other resources that are included in 
the production process? They are entrepreneurship aiid technology. The 
entrepreneur is the person who will combine land, labor, and capital and 
take the risk of starting a new business or introducing a new product. 
Sometimes he or she succeeds and cams a profit, and sometimes he or she 
does not. The entrepreneur, then, is really a country's businessman or 
businesswoman. 

Technology uses the practical aspects of science to develop new ma- 
chinery and methods to increase production without using more of our 
limited resources. For example, the use of fertilizer on farmland has 
increased the production of food. With the help of technology, many new 
v;u-ieties of agricultural crops have been developed. Technology has 
also helped to increase the si/e of harvests. 

Now let us take a closer look at the production process. 
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Nota: 

La tierra, el trabajo, el capital, la tecnologia y la empresa 
son elementos vitales para la produccion. 

Sugerencias: 

Haaa que los estudiantes clasifiquen cada parte del 
proceso de produccidn. Ejemplo: El hierro que se saca 
del suelo (tierra) llega a ser parte de un automdvil 
(mercanci'a de consumo). 



Proceso de produccion 

Si nos ponemos a pensar en lo que consiste el proceso de produccion, 
cncontraremos que ti)dos o casi todos los factores de produccion-la 
tierra, el trabajo y el capital-son necesarios. Por ejemplo, la produccion 
de un automovil nuevo requiere el uso de la tierra. Minamos el hierro para 
producir el acero que se usa en armadura, para la carrocen'a y el motor. 
Tambien se requiere el uso de terreno para edificar la fabrica en la cual se 
produce el automovil. El fabricante usa capital (fabrica y equipo) para 
producir el automovil. Y finalmente, viene el trabajo que se hace en la 
Imea de montaje y la operacion de la fabrica y el equipo. Fijate ahora en 
la siguiente ilustracion, que te ensena este proceso de produccion. 



PROCESO DE PRODUCCION 




Mercancfa de consumo 
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Production Process 

If we stop and ask what goes into the production process, we find 
that most, if not all, of our factors of production-land, labor, and 
capital-are required. For example, the production of a new automobile 
requires the use of land. We mine the iron ore to produce the steel which 
goes into the body, frame, and engine. Land is also required for the site of 
the factory in which the automobile is produced. The manufacturer uses 
capital (factory and equipment) to produce the automobile. And, finally, 
labor is used in the assembly of the automobile and in the operation of 
the plant and e ;uipmeiit. Look at the following iUustration, which shows 
this production process. 



PRODUCTION PROCESS 



Human 
Labor 

JMinerl 





Auto Factory 




Consumer Goods 
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Note: 



Land, labor, capital, technology, and entrepreneurshfp 
are vital elements of production. 

Suggestions: 

Have the students label each part of the production 
process. Example: Iron dug out of ground (land) be- 
coming part of auto (consumer goods). 
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Sugerencia: 

Haga que lo$ estudiantes discutan la ilustracidn que 
presentamos aquh iPueden dar otros ejemplos de 
eficiencia contra ineficiencia? (Presinteles el ejemplo 
del pescador que u$a la caffa de pescar y despu^ la red J 





mwmmm 



Cbrtando d aspzd con tuoras 




Nota: 



CD^rto d ch>^ con un cortac45p<u] 



Generalmente por eficiencia entendemos la rapidez con 
que se termina un trabajo. El concepto de eficiencia 
puede llevar consigo un juicio de valores-usar o no 
usaria tecnologia actual. 

Sugerencia: 

Tengan una discusidn sabre el desempleo de hoy en dia, 
especialmente en los Estados Unidos. ICuil es el papel 
que desempeffa el gobierno en el empleo pleno? lQu6 se 
hace para promoverlo? 
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Pero no basta combinar eslos recursos limilados para producir art icu- 
los como automoviles. Necesilamos combinar eslos recursos eficienle- 
mente. Para eslo se requiere llevar la produccion al maximo, usando la 
menor combinacion posible de los recursos. tComo podrcmos llevar eslo 
a cabo? 

cQue significan las palabras eficiencia y empleo pleno? Si los re- 
cursos no se ulilizan eficienlemenie, no se obtiene produccion maxima. 
Por ejemplo, si Tom usara unas lijeras para cortar el cesped en vez de usar 
un corlacesped, diriamos que ese no es un melodo eficienie de hacerlo. 
Le lomaria varios dias a Tom a cortar el cesped a mano. Por otro lado, si 
el usara el corlacesped, le lomaria solamenle una hora. Usar el corla- 
cesped es un ejemplo de eficiencia. Eslo nos demueslra que no solo es 
imporlanle usar los recursos eficienlemenie sino que lambien debemos 
usarlos sin desperdiciar nada para aumenlar la produccion de mercancias y 
servicios nueslra economia, 

Cuando no utilizamos lodos los recursos, no jstamos produciendo 
lodas las mercancias y servicios que podriamos producir. Tomemos, 
como ejemplo, la fuerza obrera. A veccs la genie sin empleo quierc 
trabajar y busca Irabajo, pero no lo puede hallar. Si se uiilizara la labor y 
la aplitud de las personas dcscm.pleadas, la economia podria producir mas. 
Si la economia empleara la mayoria de esla gcnle y si uiilizara esle recurso 
(el Irabajo), eslo se Uamaria empleo pleno » 

Kxislcn ocasiones cuando ciertos recursos no se utilixan por alguna 
razon, a veces a proposilo. Algunos recursos naturales como el pclrolco, 
la madera y cierlos minerales lal vez no scan uiilizados para conservarlos 
(preservar) para un uso futuro, y csto puede aumentar el desempleo* 
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But there is more to the production process than just combining these 
limited resources to produce goods like automobiles. We need to get the 
most out of the smallest combination of our resources, and we want to 
use our resources to the fullest. How do we do this? 

What do efficiency and full employment mean? If resources are not 
used efficiently, we are not getting the most out of them when we 
produce something. For example, if Tom used a pair of scissors to cut 
the grass on his lawn instead of using a lawnmower, we would say this is 
an inefficient method of doing the work. It may take Tom several days 
to cut the lav^Ti by hand. On the other hand, if he used the mower, the 
job could be done in an hour. Using the mower is an example of 
efficiency. This shows us that not only do we need to be efficient in 
using our resources, but we also need to use them fully in order to 
produce as many goods and services as possible. 

When we are not putting all of our resources to use, we are not pro- 
ducing all of the goods and services that could be produced. Let's take 
the labor resources as an example. Sometimes unemployed people want 
jobs and are looking for them, but cannot find work. If the economy 
were to use the labor and skill of these workers, it could produce more. 
If the economy did employ the majority of these people and put their 
resource (labor) to work, this would be called full employment. 

There arc times when some resources will not be put to use, and this 
is done for a reason. Some natural resources, for example, oil and timber, 
and certain minerals, may not be used in order to conserve (save) them for 
future use, and this can increase unemployment. 
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Suggestion: 

Have the students discuss the illustration below. Can 
they give other examples of inefficiency vs. efficiency? 
(Bring in the example of the fisherman who uses the 
fishing pole and then the net J 





Cutting thg/qra66 bJ»th scissors 





Note: 



Efficiency often implies quic/cness in completing a job. 
The efficiency concept can carry with it a value fudg- 
ment-the use or non-use of advanced technology. 

Suggestion: 

Have a discussion about unemployment today, especially 
in the United States. What is the government's role in 
full employment? What is done to promote it? 
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Notas: 

Por ejempio, teniendo la tierra como uno de los recursos, 
se tiene que decidir entre utilizar la tierra para satisfacer 
los dos deseos, la vMenda y la agricultural La que 
no $e satis face se vuelve gasto de inversidn. 



Repase otra vez el significado de la tecnologia. 
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Hasta este punto hemos discutido las an/oiciones o deseos sin limite 
de las personas, los recursos limitados y el proceso de produccion. Ahora 
vcamos las opciones economicas que tenemos y sus consecuencias. 

cCuales son nuestras posibilidades de produccion? Aunque la eco- 
nomia este operando a empleo pleno, utilizando sus recursos eficiente- 
mente, no podremos satisfacer todos nuestros deseos o ambiciones porque 
tenemos recursos limitados. Por consiguiente, tenemos que decidir 
cuales mercancias y servicios vamos a producir. Al tomar una decision 
omitimos la produccion de alguna cosa a favor de otra. La accion de 
omitir ciertas mercancias o servicios por otros para producir mas de 
cierta cosa se llama gasto de inversion. El concepto de gasto de inversion y 
recursos limitados puede ser explicado mas claramente por medio de un 
plan de posibilidades de produccion en las graficas que siguen. 

Tratemos de construir una curva de las posibilidades de produccion, 
pero antes de comenzar, vamos a hacer ciertas suposiciones para que re- 
sulte mas facil. Primero, vamos a suponer que la economia tiene empleo 
pleno y que se estan usando los recursos eficientemente. Esta economia 
no pucde exceder su produccion de mercancias y servicios porque actual- 
mente esta utilizando todos los recursos. Vamos a suponer tambien 
que no hay cambio tecnologico por un tiempo breve. Estudiaremos 
la cconomia por un tiempo breve, digamos, un ano en vez de cinco anos. 
Para simplificar nucstro estudio, vamos a suponer que esta economia 
produce solamcntc dos clascs de mercancia: aparatos estereofonicos y 
automoviles. 

El siguicntc plan de posibilidades dc produccion dc dos articulos, 
aparatos estcieofonicos y automoviles, senala las difercntes posibili* 
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So far we have discussed the unlimited wants of people, limited re- 
sourres, and the production process. Now let's look at some of our 
economic choices and their consequences. 

What are our production possibilities? Even though an economy may 
be operating at full employment by using its resources efficiently, it 
still cannot satisfy all of our unlimited wants because we have limited 
resources. Therefore, we have to choose which 'goods and services are to 
be produced. In making a choice, we give up the production of some 
goods or services in favor of others. The good or service that is not 
produced becomes the opportunity cost of the other that is produced. 
The concept of opportunity cost and limited resources can be made clear 
through the use of a production possibilities schedule and curve. 

Let's develop a production possibilities curve. Before we begin, we'll 
have to assume a few things to make it simpler. First, let's assume that 
the economy is fully employed and that it is using its resources efficiently. 
This economy cannot produce more goods and services than it does al- 
ready because all of its resources are being used. Further, we will assume 
that technology does not change over a short period of time. We'll study 
the economy over a short period of time, say, a year instead of five years. 
To simplify our study, we will also assume that this economy is producing 
only two goods: stereos and automobiles. 

The following production possibilities schedule of two goods, stereo 
sets and automobiles, shows the different production possibilities of 
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Notes: 



For example, with land as one of the resources, the 
choiw has to be made between the use of thf land to 
satisfy two different wants, housing and farming. The 
one that is not satisfied becomes the opportunity 
cost of the other. ' 



Emphasize again the meaning of technology. 
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dades de produccion para cada articulo. La linea vertical representa el 
numero de automoviles fabricados y la linea horizontal representa el 
numero de aparatos estereofonicos fabricados. Fijate en la posibilidad 
de produccion en el plan A. Esta economia puede producir cere automo- 
viles y diez mil aparatos estereofonicos. 




each good. The vertical axis represents the number of automobiles pro- 
duced and the horizontal axis represents the number of stereo sets pro- 
duced. Look at production possibilities for plan A. This economy can 
produce zero automobiles and ten thousand stereo sets. 



took 




Now, let's look at production possibilities for plan B: 




En el plan B, la economia puede producir doscientos automoviles y 
ocho mil aparatos estereofonicos, tTc diste cuenta de que hubo un gasto 
de inversion de dos mil aparatos estereofonicos? Esto quiere decir que 
suprimimos la fabricacion de dos mil aparatos estereofonicos para fabri- 
car doscientos automoviles. 

Ahora, si producimos la mercancia utilizando el plan C, el costo de 
produccion de doscientos automoviles se logra al no producir cuatro mil 
aparatos estereofonicos. Esta es la posibilidad dc produccion en el plan 
C: 




Mientras mas aumentamos la produccion de automoviles, vemos que 
disminuye la de los aparatos estereofonicos. cPor que es asi? Porquc al 
aumentar la fabricacion de automoviles, usamos recursos que se podrian 
haber utilizado para la fabricacion de los aparatos estereofonicos. 
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Nota: 

La funcidn principal de un sistema econdmico es la 
distribucidn de mercanctas y servicios utilUando recur- 
sos limitados para satisfacer deseos ilimitados. 

Sugerencia: 

Discuta el problema de la distribucidn en una sociedad 
que espera muchos productos en vez de dos, cuando sus 
recursos son limitados. 
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In the production possibilities for plan B, the economy can produce 
two hundred automobiles and eight thousand stereo sets. Did you notice 
that there has been an opportunity cost of two thousand stereo sets? 
This means that we gave up two thousand stereo sets to make two hun- 
dred automobiles. 

Now, if we produce goods at production possibilities for plan C, the 
cost of producing two hundred more automobiles is achieved by not pro- 
ducing four thousand stereo sets. Here are production possibilities for 
plan C: 




As we produce more automobiles, we find that it's at the expense of 
the stereo sets. Why is that? It*s because, in producing more automobiles, 
we used resources that could have been used to make stereos. 
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Note: 



The major function of an economic system is the distri- 
bution of goods and services utilizing limited resources 
to satisfy unlimited wants. 

Suggestion: 

Discuss the distribution problem in a society that wants 
many products, rather than Just two, making demands 
on limited resources. 
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Sugerencia: 

Discuta el significado de ''juicio de valores/* bas6ndo$e 
en L experiencia y conocimiento de tos estudiantes. 



Nosotros podemos producir en cualquier punto de la curva de posibili- 
dades dc produce ion, pero tenemos que decidir en que punto debemos 
hacerlo. ciDebe ser en el punto A, B, C, D, o en algun punto intermedio? 
La solucioa a esta pregunta implica juicios de valores, o sea decidir aquello 
que creemos ser importante, 

]fc )fc ]|: }(c :(c 
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We can produce at any point on the production possibilities curve, 
but we have to decide where we should produce. Should it be point 
A, B, C, D, or some point in between? The answer to this question in- 
volves value judgments, that is, deciding what we think is important. 

m 
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Suggestion: 



Discuss what ''value judgment" means based on stu- 
dents' own Icnowledge and experience. 
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Nota: 

La economfa polftica es un proceso de seleccidn que 
depende del sistema de valores de la gente. 

Sugerencia: 

Pfdales a los estudiantes que den ejemplos de situaciones 
en que debemos escoger cuando nos encontramos 
recursos limftados y deseos ilimitados. Ejempio: decidir 
cdmo vamos a distribuir el dinero que tenemos para 
gastan 



140 



tEstas listo ahora para contestar la pregunta que Maria hizo durante la 
discusion entre su papa y su tio? «LPor que no se podria Uevar a cabo al 
mismo tiempo la exploracion del espacio y un programa de ayuda a los 
pobres? La respuesta es que nos enfrentamos con el dilema de recursos 
limitados y que la sociedad tiene que decidir lo que v.^ a producir en 
relacion a sus recursos. La decision depende de los va.ores de la so- 
ciedad. La curva do posibilidades de produccion no nos dice en donde 
empezar, pero si nos indica el precio de nuestra decision y el sacrificio que 
tendriamos que hacer para obtener unidades adicionales de un producto. 

El problema que tenemos es el de la distribucion de nuestros recursos 
limitados para satisfacer nuestras ambiciones sin h'mite. tComo podemos 
decidir lo que tenemos que hacer? Si debemos ayudar alos pobres o pro- 
ducir mas art "culos de consumo, o si Tom debe ahorrar j^artt de su sueldo 
para sus estudios. Todo implica un juicio de valores. En la economia 
de los Estados Unidos, podemos ver el juicio de valores al tomar en 
cuenta los arti'culos que compramos, o en la forma que votamos para que 
un proyecto especial reciba fondos. tSe te ocurren otras maneras en que 
usamos nuestros recursos limitados para satisfacer algunos de nuestros 
deseos sin h'mite? 



Ml 



Now, are you ready to answer the question Maria asked during the 
argument between her father and her uncle? Why is it that we cannot 
increase both our space program and our program to aid the poor? The 
answer is that we are faced with limited resources, and society has to 
make a choice about what u wants to produce in relation to its resources. 
The choice depends on the society*s values. The production possibilities 
graph tells us nothing about where to begin, but it does show us the cost 
of our decision in terms of the sacrifice we must make to gain additional 
units of a product. 

Again, the problem we face is the distribution of our limited resources 
to satisfy our unlimited wants. How can we decide what choices to make? 
Whether we should help the poor or produce more consumer goods, or 
whether Tom should save part of his money for a college education both 
involve value judgments. In the United States economy, we can see these 
value judgments by looking at the things we buy or by the way we vote 
for funding specia' projects. Can you think of other ways we use our 
limited resources to meet some of our unlimited wants? 
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Note: 

Economics is a choice malcing process which is value 
laden. 

Suggestion: 

Encourage students to give examples of choices we must 
ma/ce when limited resources encounter unlimited wants. 
Example: choosing how to allocate spending money. 
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Sugerencia: 

Las siguientes actividades y excursiones son opcionates. 
Las actividades se pueden asignar a individuos o a grupos 
de estudiantes para que fas hagan en forma escrita 
o como in forme a la clase. 



Nota: 

Tierra, traba/o, capital, empresa v tecnologia son recur- 
SOS y todos los recursos tienen Ir.iites. 



Sugerencia: 

Recuirdeles a los estudiantes el ejemplo de la ineficien^ 
cia que ban leido: la diferencia en el tiemro que toman'a 
Tom para cortar el cisped con Xiitras en vez de usar el 
cortac4$ped. 
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ACTIVIDADES 



Actividad 1 

Las ambiciones o deseos no ticncn Iimitcs. tEslas dc acuerdo con csla 
idea? Escribe tu rcspucsla cn un parrafo brcvc* 

Actividad 2 

ciCrccs que existc alguna diferencia entrc los deseos y las necesidades? 
Si los hay, <icuaics son? Haz una lisla de lo que lu considcras deseos o 
ambiciones y otra lista de lo que tu creas ser necesidades. Compara tus 
listas con las de tus companeros de clase. cQue valores refleja tu lista? 

Actividad 3 

La tierra, el trabajo, el capital, la empresa y la tecnologia se con- 
sideran factores de produccion. Juntos participan en la economia de la 
misma mancra en que tii participas en la escuela y en las actividades de 
tu familia. tQue significan cstas palabras? Con la ayuda del ensayo, tu 
propio conocimiento y experiencia, y el glosario, define las palabras 
anteriores. Discute con tu clase la causa por la cual estos factores son 
limitados. 

Actividad 4 

dQue significa^fl^fo dv inversion? Define estc concepto y compartc tu 
respuesta con la clase. 

Actividad 5 

Tu eres un economista. Un economist-^ es una persona que estudia y 
entiende la economia. Explica lo que las palabras eficiencia y empleo 
plena significan para ti. Comparte las respuestas con tus colegas "econo- 
mistas.** 
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ACTIVITIES 



Activity 1 

Wants arc unlimited. Do you agree with this statement? Write your 
answer in a short paragraph. 

Activity 2 

Do you think there is a difference between wants and needs? If there 
are differences, what arc they? Make a list of what you consider your 
wants, and another list of what you think are your needs. Compare your 
lists with those of your classmates. What values are reflected in your 
lists? 

Activity 3 

Land, labor. ea[nta!, entrepreneurship, aiu technolof^y are considered 
the factors of production, l liey all take part in the economy just like 
yon take part in your school mid iti your family. What do these words 
mean? With the help of the case study, your own knowledge and 
experience, and your glossary, define the above words. Discuss with 
your class why these factors are limited. 

Actixity 4 

What does opportunity cost mean? Define this concept, and share 
your answer with the rest of the class. 

Activity 5 

Vou iire iui ec<m(miist. An economist is someone who studies and 
understands economics. Kxplain what efficiency and full employment 
mean to you. Shiire your answers with your fellow "economists." 

1 i i] 




Suggestion: 

The following activities and excursions are optional. 
Activities may be assigned to individuals or to groups of 
students, to be returned as written assignments or c/ass 
reports. 



Note: 

Land, labor, capital, entrepreneurship, and technology 
are resources and all resources are limited. 



Suggestion: 

Remind students of the example of inefficiency that 
they have read: the difference in the time it would 
take Tom to cut the grass if he used scissors instead of a 
lawn mo war. 



i 
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Actividad 6 

Si la tecnologi'a prospera, tcomo afcctan'a la produccion de mercan- 
c.'as y servicios en la economi'a? Tr;. . de demostrarlo graficamente 
usando la curva de posibilidades de producci6n. Trata dc demostrar que 
capital de produccion y que mercanci'as de consumo estas produciendo. 

Actividad 7 

cQue tipos de informacion se necesitan para resolver un problema? 
^Es la informacion el unico recurso que se usa para resoiver problemas? 
cQue parte tienen los sentimientos en la solucion de los problemas? 

Lee la carta No. 1. Esta es la primera de una serie de cartas escri- 
tas por Juan Garcia y su amigo BiUy Johnson. La familia de Juan acaba 
de mudarse a Santa Cruz, BoUvia, donde su padre administra una fabrica 
de cacerolas de cobre. 

Carta No. 1 



19 de agosto dc 19XX 

Estimado Billy: 

iHola! tComo estas? Espero que tu famUia cste bicn. 
Hemos decidido establecemos aqui en Santa Cruz, Bolivia. Papa 
ha estado ocupadi'simo con su fabrica de cacerolas de cobre. 
Ya ha mandado a instalar los grandes hornos de fundicion. Su 
socio va a pedir un molde nucvo-dice que cs una sorpresa. 

Papa esta tratando de decidir en donde va a comprar el cobre. 
No quierc pagar demasiado en gastos de flete y transports asi 
que necesitamos comprar el cobre en un pais cercano. El ha 
estado haciendo averiguaciones y encontro un grafico que muestra 



Activity 6 

If technology does improve, how would it affect the production of 
goods and services in the economy? Try to show this on a graph using the 
production possibilities curve. Be sure to say what capital and consumer 
goods you are producing. 

Activity 7 

What kinds of information are needed to solve a problem? Is 
information the only source used to solve problems? How do feelings 
enter into problem solutions? 

Read Letter I. This is the first of a series of letters written by Juan 
Garcia and his friend, Billy Johnson. Juan*s family has recently moved to 
Santa Cruz, Bolivia, where his father is managing a copper pot factory. 

Letter 1 

August 19, I9XX 

Dear Billy, 

Hi! How arc you? Hope all is fine with your family. 

We've finally settled down here in Santa Cruz, Bolivia. 
Dad has been really busy with his copper pot factory. Hc*s 
got the large furnace installed. His partner is ordering a 
' V die— it's a surprise, he says. 

Dad is trying to decide where to get the copper. He 
(! csn't want to pay too much for freight and shipping 
charges, so we need to get the Cf)pper from u nearby country. 
He's been doing some research, and found a chart that shows 



I 

33 



ERIC 



152 



cuales son los pai'ses que producen bastaiUe cobre. Quizas uno de 
cstos paises nos de un buen precio. Aqui te mando una copia del 
grafico. 

Pai'scs que liencn la mayor produccion de cobre ^ 



Toneladas de cobre cxtrai'das t.i 19XX 



Estados Unidos 
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which countries produce a lot of copper. Perhaps one of these 
countries will give us a good price. Here is a copy of the chart. 

Leading Copper MininR Countries 



Tons of Copper Mined in 19XX 



United Stales 

Canada 

Chile 

Zambia 
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/aire 
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Papa tendra que comprar el cobre en el mes dc diciembre 
a mas tardar. iDonde crees que debemos comprarlo? 

Papa dice que podemos visitar el pais en donde el compra 
el cobre. iEspero que lo compie cn algun lugar que tenga 
muchas playas y biquinis! ( IDicen que Australia es un 
lindo lugar!) Tu amigo, 

P. D. Te mando la copia de un mapa. La X senala el lugar 
donde vivo. 



Contesta las siguientes preguntas: 

a. tCual pais tiene mas cobre? 

b. tCuales son los tres pai'scs que tienen la mayor produccion de 
cobre que estan mas cerca de Santa Cruz, Bolivia? 

c. tPor que quiere Juan que su papa compre el cobre de Austral-a? 
iTu crees que sus razones son cabales? tPor que? 

Lcc la carta No. 2 cnfocando el asunto de la disponibUidad dc rccursos. 
Carta No. 2 



25 de agosto de 19XX 

Estiinado Juan: 

Gracias por tu carta. Parccc que a tu familia le va muy 
bicn cn Bolivia. Mama dice que ojala pudicra conscguir los 
mangos y platanos que ustcdes estaran comicndo ahora. Aqui 
son can'simos. 

Mc intercso mucho el grafico que mc enviaste. Mi tio, que 
compra mucho alambre dc cobre, dice que es posiblc que el Peru 
suba los prccios porque los mincros estan pidiendo aumcnto de 
sucldo. Adcmas, hacc poco ocurricron unos accidcntcs mineros 

157 ' 



M; dad will need to buy the copper no later than next 
December. Where do you think we should buy the copper? 

Dad says that we can visit the place where he buys 
the copper. I hope he'll buy it from a place that has lots of 
beaches and bat! ing suits! (I hear Australia is nice!) 

Your friend, 

P.S. Enclosed is a copy of a map. The "X" shows where I live. 

. 

Answer the following questions: 

a. Which country has the most copper? 

b. Which three of the leading copper mining countries are closer t( 
Santa Cruz, Bolivia? 

c. Why does Juan want his father to buy the copper from Australia 
Do you think that his reasons are sound? Why? 

Read Letter 2. Focus on the question of the availability of resources 
Letter 2 



August 25, 19XX 

Dear Juan, 

Thanks for your letter. It sounds as if your family is 
doing fine in Bolivia. My mom says she wishes she could get 
some of the mangos and plantains you're probably eating now. 
They arc so expensive here. 

I thought the chart you sent was interesting. My uncle, 
who buys lots of copper wires, says that Peru might raise its 
prices because some of the miners are asking for higher pay. 
There were also a couple of bad mining accidents there re- 
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bastante series. En cambio, las minas chilenas que estan 
cerca de El Teniente y de Antofagasta parecen haber tenido 
buen ano. 

Encontre este grafico que muestra lo que algunos expertos 
creen que sera el precio en dolares por kilo (2*2 lbs.) del cobre 
durante los proximos cuatro meses. Espero que les resulte util 
a ti y a tu papa. 

Tu amigo, 



$ 1.76 

^ 1.10 
$0.88 





Preciosen S.6.UU, 
^rtc^i€h Chile 



SC'pt. Oct. nov. d i c. 



Reune y haz un resumen de la informacion pertenecicnte al problema. 
Haz copias de la grafica inferior. Escribe los nombres de los tres pai'ses mas 
cercarios a Bolivia que tiencn la mayor produccion de cobre. Escribe los 
nombres en las h'neas que aparecen en el lado izquierdo del modelo, em- 
pezando con el pais que esta mas cerca. Usa la grafica de precios para 
poder escribir el costo del cobre de un mes al otro. 



Pais 


Precio durante el mes de: 
sept. oct. nov. die. 
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cently. On the other hand, the Chilean mines near El Teniente 
and Antofagasta seem to have had a good year. 

I found this graph showing what some experts think 
the prices (in U.S. dollar'^) per kilo (2.2 lbs.) of copper will be 
in the next four months. Hope you and your dad will find it 
helpful. 

Your friend, 

$1.76 

^1.54 
$ I.3Z 

$ MO 

$a88 





S(Z.f5t. Otft. rsbv. Dec. 



Collect and summarize information pertaining to the problem. Make 
copies of the chart below. Write the names of the three leading copper 
mining countries closest to Bolivia on the lines on the left side of the 
chart, starting with the closest country. Use the price chart to fill in the 
price of copper for each month. 



Counin 


Price for the month of: 
Sept. Oct. Nov. Dec. 
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Njtas: 

Veinte pesos bolivianos equivalen aproximadamente a un 
ddlar norteamericano. 

Una tonelada de los EE.UU. (2,000 lbs.) es aproximada- 
mente 907.20 kilogramos en el sistema m6tnco. Para 
nuestro propdsito, la compra de cobre fue 2^68 kilogra- 
mos. (Una tonelada mitrica es hOOO kilogramos.) 

Sugerencia: 

Un problema no previsto en el costo de produccidn 
por la familia Garcfa fue la fuente de abastecimiento. 
Pid^ que sus estudiantes discutan las siguientes pregun- 
tas: 

a. ICuil es la diferencia total de la compra para el 
seflor Garcta? 

b. dHoy algun ahorro para ellos si tienen que pagar el 
costo del flete? IPorqui creen eso? 

c. screen que habri un aumento en los precios de 
los productos que manufacturan? iPor qu4? 
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Estudia el modelo que acabas de completar. Luego usa las siguientes 
preguntas para ayudarte allegar a una soluci6n: 

a. iCual es el pais que vende cobre al mejor precio? 

b. iCuando debe comprar el cobre el papa de Juan? 

Despues do que hayas propuesto una o mas soluciones, puedes eva- 
luarlas, contestando las siguientes preguntas: 

a. iQue cosas debe considerar el padre de Juan al tomar su decision? 

b. iQue informacion adicional crees que necesita? 

Carta No. 3 

29 de diciembre de 19XX 

Estimado Billy: 

iHola! i Felices Pascuasl 

Gracias por la Usta de precios. Hemos estudiado el 
grafico, y decidimos comprar el cobre en Chile. Hicimos el 
pedido en septiembre, ya que los precios pareci'an los mejores 
ese mes. Por supuesto que tuvimos que convertir los precios de 
dolar al tipo de cambio corriente. 

Desgraciadamente, hubo una gran huelga de los trabaja- . 
dores ferroviarios en Chile en esa epoca, asi que no pudimos 
conseguir el cobre; todos los ferrocarriles estan parados 
Entonces decidimos comnrar el cobre del Peru a un precio mas 
alto. Compramos el equivalente a 2V2 toneladas (5,000 libras) o 
2268 kilos. 



Study the chart you have just completed. Answer the following 
questions to help you arrive at a solution. 

a. Which country offers copper at the best price? 

b. When should Juan's father buy the copper? 

After you have proposed one or more solutions, evaluate your 
proposals by answering the following questions: 

a. What things should Juan's father be concerned about in making 
his decision? 

b. What additional information do you think he needs? 
Letter 3 



December 29, 19XX 

Dear Billy, 

Hi! Happy holidays! 

Thanks for your price list. We studied the chart, then 
decided to buy the copper from Chile. We sent the order in 
September, as prices seemed the best at the time. Of course we 
had to convert U.S. dollar prices according to the current 
rate of exchange. 

Unfortunately, there was a big strike of the railway 
workers in Chile at that ti n- So we couldn^t get the copper- 
all the rails were shut down. Then we decided to buy the 
copper from Peru at the higher price. We bought the equivalent 
of 2^2 U.S. tons (5,000 pounds), or 2268 kilos. 



I 



Notes: 



Twenty Bolivian pesos are approximately the equivalent 
of one American dollar. 



One U& ton (2JOO0 lbs J is approximately 907.20 kilo- 
grams in metric weight For our purposes, the purchase 
of copper was fof 2,268 kilograms. (A metric ton is 
1 JOOO kilograms.} 

Suggest ton: 

An unforeseen problem in production cost for the 
Garcia family was the source of supply. Ask your 
students to discuss the following questions: 

a. What is the total purchase difference for Mr. 
Garcia? 

b. Is there a saving for them if they have to pay 
the shipping cost? Why do you think so? 

c. Do you think there will have to be an increase 
in the price of the products they manufacture? 
Why? 
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Fuimos todos al Peru y visitamos las minas y las fabricas 
de cobre. Observamos a los mineros, que usaban grandes palas 
electricas para sacar los minerales. Luego visitamos las 
fabricas y vimos como extra I'an el cobre. Con el cobre haci'an 
luego barras y lingotes y las enviaban a fabricas como la 
nuestra. IFue un viaje estupendo! 

iFeliz ano nuevo! 



Tu amigo, 




En el proximo ejercicio, ingeniaras un grafico de posibilidades de 
produccion para evaluar una solucion. Analizaras tambien el proceso de 
produccion. Se sugiere que repases los conceptos cn la seccion de posi- 
bilidades de produccion. Lee la carta 4. 

Carta No 4. . . 

2 de febrero de 19XX 

Estimado Billy: 

iHola! cSabcs que? Mi papa tiene otro problema. ( iParcce 

mentira!) 

El socio de papa acaba de comprar una matriz que hace 
partes para la maquina Multi-Scan, que sc usa en las investiga- 
ciones medicas. Segun el senor Jimenez, el socio de papa, 
tcndran muchos compradores. Pero mi papa dice que los 
comerciantes que venden nuestras cacerolas dicen que tenemos 
las mas hcrmosas en esta area. Sin embargo, las nuevas matrices 
ya estan instaladas. iPapa no sabe que haccr! 



The whole family went to Peru and visited the mines and 
copper mills. We watched the miners use huge power shovels to 
mine the ore! Then we visited the mills and saw how the 
copper was extracted from the ore. The copper was then made 
into bars and ingots and shipped to factories like ours» It was 
a wonderful trip! 

Have a happy new year! 

Your friend, 



In the next exercise, you will dev'se a production possibilities chart to 
evaluate a solution. You will also analyze the production process. It is 
suggested that you review concepts in the section on production pos- 
sibilities. Read letter 4. 

Letter 4 

February 2, 19XX 

Dear Billy, 

Hi! Guess what? My dad has another problem. (Can you 
believe it?) 

Dad's partner just bought a die that makes machine parts 
for the Multi-Scan, a macuinc used in medical research. Dad's 
partner, Mr. Jimenez, said that there will be many buyers for 
the machine parts. But my dad said that the storekeepers who 
sell our pots say we have the most beautiful pots in the area. 
However, the new die is already installed. Dad doesn't know 
what to do! 
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El senor Jimenez me dijo que podemos hacer dos cacerolas 
con cada libra de cobre (.4 kg.)* En cambio, necesitamos 
veinticinco libras (11.3 kg.) de cobre para hacer suficientes partes 
para una maquina. Dejame ilustrartelo mejor con este grafico: 



Cobre que sobra 
para las maqui* 
nas cn kg. y lbs. 

0 . 



No. de 
maquinas 



0 
20 
40 
60 
80 



Cobre para las No. 

caterolas cacerolas 
en kg. y lbs. 

2268.6 (5,000) 10.000 

2041.7 (4,500) 9.000 226.9 (500) 

1814.9 (4,000) 8,000 453.7 (1,000) 

1588.0 (:i,rj00) 7,000 680.6 (1,50-^) 

1361.2 (3,000) 6.000 907.4 (2,000j 

1134.3 (2,500) 5,000 1134.3 (2,500) 100 

907,4 (2,000) 4,000 1361.2 (3.000) 120 

680.6 (1,500) 3,000 1588.0 (3,500) 140 

453.7 (1,000) 2,000 1814.9 (4,000) 160 

226.9 (500) 1.000 2041.7 (4,500) 180 

0 0 2268.6 (5,000) 200 

Yo lo ayude a papa a encontrar un mode de mostrar las 
posibilidades de produccion de las cacerolas versus las partes 
para las partes de la maquina. 
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Mr. Jimenez told me that we can make two pots for every 
pound (.4 kg.) of copper. On the other hand, we need twenty- 
five pounds (1L3 kg.) of copper to make enou^ parts for one 
machine. Let me put it this way in a chart: 

Copper li,r No. of Copper Icll No. of 

P"ts polb over tor machines 

in k>5. &: lbs. machines in 

kg. & lbs. 

2268.6 (5,000) 10,000 0 0 

2041.7 (4,500) 9,000 226.9 ^500) 20 

1814.9 (4,000) 8,000 453.7 (1,000) 40 

1588.0 (3,500) 7,000 680.6 (1,500) 60 

1361.2 (3,000) 6,000 907.4 (2,000) 80 

1134.3 (2,500) 5,000 1134.3 (2,500) 100 

907.4 (2.000) 4,000 1361.2 (3,000) 120 

680.6 (1,500) 3,000 1588.0 f3,500) 140 

453.7 (1,000) 2,000 1814.9 (4,000) 160 

226.9 (500) 1,000 2041.7 (4,500) 180 

0 0 2268.6 (5,000) 200 

I helped my father figure out a way of shoving the pro- 
duction possibilities of the pots versus the machine parts. 

10.000. 
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Papa dijo que una compania medica le habia escrito, dicien- 
dole que le compraria todas las partes que fabricara. Papa no 
sabe que haccr. El sabe que ganara un poco menos vendiendo 
las partes para la maquina, pues a los trabajadores les toma 
mas tiempo empacarlas. Per otro lado, dentro de unos anos 
le va a convenir mas vender las partes porque mas hospitales 
estan empezando a i «ar las maquinas, 

Bucno, te dejo. No quiero molestarte mas con nuestros pro- 
blemas. 

Tu amigo, 




Usa el grafico de posibilidadcs de produccion y un diagrama del pro- 
ceso de produccion para reunir y rcsumir la informacion necesaria, 

a, Estudia el grafico dc posibilidades de produccion, cQue signifi- 
cado ticne? Supon que el senor Smith ha dccidido fabricar partes 
para ochcnta maquinas, Usa el grafico dc posibilidadcs de pro- 
duccion para scnalar cuantas cacerolas pucda hacer. 

b, Dibuja un diagrama scnalando el proceso de produccion para ias 
cacerolas de cobre. Incluye los factores dc produccion como 
licrra, recursos naturalcs, trabajo, capital, tccnologia y el mo- 
do de financiar la opcracion. 

Lcc cl problema que se propone y la solucion cn la carta No, 5. 
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Dad said that a medical company wrote him. They said 
that they would buy as many parts as he could make. Dad 
doesn't know what to do. He knows he'll make a Uttie ^^ss 
money on the machine parts because it takes the workers longer 
to pack them. However, in a few years, the machine parts 
may result in more money because more hospitals are .starting 
to use the machines. 

Well, Vd better go. Hate to bother you with our problem. 

Your friend, 



Use the production possibilities chart and a production process 
diagram to collect and summarize the information needed. 

a. Discuss the production possibilities chart. What does it show? 
Suppose Mr. Garcia wanted to make parts for eighty machines. 
Use the production possibilities chart to show how many pots he 
could iiiakc. 

b. Draw a diagram to show th? production process for the copper 
pots. Include the production factors of land, natural resources, 
labor, capital, technology, and cnircprfueurship. 

Read the proposed problem and solution in Letter 5. 
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Carta No. 5 

8de marzo de 19XX 

Estimado Billy: 

tSabes que? Papa decidio fabricar partes para 160 maquinas 
Eso quiere decir que vamos a fabricar ?,000 cacerolas. 

Papa dijo que eso sen'a buena idea porque el tiene una de las 
pocas matrices disponibles para fabricar partes para la 
mnquina, Dijo que hay personam enfermas que necesitm esas 
maquinas. Asi que parece que este ano va a perder un poco 
de dinero. 

No me va muy bien en los estudios. Mis notas no cstan 
bucnas. Papa y mama me dijeron que me darian veinte pesos 
por cada bora que estudiara. Si saco tres A's este semestre, me 
Ilevaran con ellos a la capital de Mexico. Esto me parecio un 
buen negocio, pero, cuando volvia de la escuela, el senor Gomez, 
uno de los comerciantes, me ofrccio un trabajo. Dijo que yo 
podna trabajar en su ticnda por cuarenta pesos la hora, cuatro 
boras cadi noche, cuatro noches per semana. Sen'a intercsante 
pues todos los jo^'enes se rciinen en su tienda. 

El problema es que solamente tengo cuatro boras libres cada 
noche. Juego al basquetbol y ayvdo en casa— estas cosas toman 
mucho tiempo. Me es dificil decidir que cs lo que voy a hacer. 
Bueno» tc dcjo por ahora Ouizas encuentre la rcspuesta en mis 
suef OS. 

Tu amigo, 
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Letter 5 

March 8, 19XX 

Dear Billy, 

Guess what? My dad decided to make parts for 160 
machines. That means that we will be making 2,000 pots. 

My dad said it would be a good idea to do this because he 
has one of the few dies available for the medical machine parts. 
He said that there are sick people who need those machines 
badly. So I guess he'll lose a little money this year. 

School is not going too well. My grades are not good. 
Dad and Mom said they will give me twenty pesos for every 
hour I study. If I make three A's this semester, they will take 
me wit., them on a trip to Mexico City. I thought this was a 
pretty good deal, but, when I was walking home from school 
today, Mr. Gomez, the storekeeper, offered me a job. He said 
that I could help out at his store for forty pesos an hour, four 
hours a night, four nights a week. It would be fun because 
all the kids hang out at his store. 

The t' oublc is that I only have four hours of free time 
each night. I play basketball and help with the chores-thcsc 
things take a lot of time. I just can't decide what to do. 

Well, I'd better go now. Maybe I'll find the answer in 
my dreams. 

Your friend. 
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Contesta las si^entes preguntas para ayudarte a comp render que los 
valores personales delerminan tambien las soluciones que se les da a los 
problemas. Es importante que contestes tambien las preguntas que apa- 
recen bajo el titulo **Algo en que pensar/* Esto te dara una oportunidad 
dc vcr como tus propios valores afei aron el gasto de inversion. 

a. cQue clase dc decision tuvo que tomar el padre de Juan? 

b. cCual era el gasto de inversion para el senor Garcia? 

c. cPor que crces que el senor Garcia tomo la decision que tcmo? 
cQue demostro su decision en cuanto a lo que el considcraba 
importante? 

d. cQue clase de decision tuvo que tomar Juan? cCual seria su 
gasto de inversion si trabajara? cY si estudiara? 

c. cQue crees tu que hard Juan? tQue podria revelar su decision 
arerca de lo que el considera importante? 

Algo en que pensar 

Escribe o habla sobre una decision que hayas tenido que tomar y que 
hay a sido similar a la dc Juan. cCual era el gasto de inversion? tVor que 
dccidiste hacer una cosa y no la otra? 



Answer the following questions to help you understand that values 
also determine the solutions to problems. It is important that you also 
answer the questions listed under Something to Think About. This will 
give you a chance to see how your ov^. values affected an opportunity 
cost. 

a. What kind of decision did Juan*s father have to make? 

b. What was the opportunity cost for Mr. Garcia? 

c. Why do you think Mr. Garcia made the decision he did? What did 
his decision show about what he felt was important? 

d. What kind of decision did Juan have to make? What would be his 
opporturiity cost if he studied? 

e. What do you think Juan will do? What might the decision reveal 
about what he feels is important? 

Somcthi.rg to Think About 

Write or tell about a decision you had to make uhich was similar to 
Juan's. What was the opportunity cost? Why did you choose to do one 
thing and not another? 
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EXCURSIONES 



Excursion 1 

Lee periodicos y revistas, escucha las noticias en la radio y la te- 
levision y anota ejemplos de los problemas de distribucion que tiene el 
gobiemo con recursos limitados, Por ejemplo: como distribuir el pe- 
troleo. Comparte lo que descubriste con tus companeros de clase. 

Excursion 2 

Haz tres montajes de fotos de revistas o periodicos que demuestren los 
tres factores principales de produccion: ticrra, trabajo y capital. Recuerda 
que estos factores tambien son recursos basicos, Explica la razon por la 
cual elegiste ciertas fotos al dar a conocer tu entendimiento de los factores 
de produccion. 

Excursion 3 

Imaginate que te mandan a un lugar soUtario, sin ningun capital. 
Solo puedes Uevar contigo unas cuantas cosas. iQxxe te Uevarias? Ten en 
cuenta tus deseos y lo que tu consideras necesidades* Escribe una lista 
dc lo que llcvarias y explica por que consideras esas cosas importantes. 

Excursion 4 

Imaginate que tu y tu amigo son los unicos habitantes de unaislape- 
quena. En la isla, hay un cocotero que da cuatro cocos por semana. Cada 
uno se alimenta de dos cocos a la semana, Como ropa, usan ^ mtalones y 
camisas dc hojas de coco. 



ISS) 



EXCURSIONS 



Excursion 1 

Read newspapers and magazines and listen to the news on the radio 
and television, and find examples of the problems the government has in 

deciding how to distribute limited resources. For example: how to distri- 
bute oiL Share your examples with your classmates* 

Excursion 2 

Make three collages of photos from magazines or newpapers that show 
the three major factors of production: land, labor, and capital. Remem- 
ber that these factors are also basic resources. Explain your reason for 
selecting the photos you did to show your understanding of the factors of 
production. 

Excursion 3 

Imagine that you are being sent to an area far away from other people 
without any capital. You can only take a few things with you. What 
would you take? Consider your wants and what you consider to be your 
needs. Write a list of things you would choose and explain why you con- 
sider those things important. 

Excursion 4 

Imagine that you and a friend are the only inhabitants on a small 
island. On this island there is one coconut tree that produces four coco- 
nuts a week. You both eat two coconuts each week. For clothes, you 
make coconut-Icaf trousers and tops. 
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Nota: 

La Excursidn 4 tiene el propdsito de hacer que los estu- 
diantes tomen decisiones sobre la distribucidn de recur- 
SOS naturales (los cocos) en un sistema econdmico (do$ 
personas en la isJa). 



Tu y tu amigo estan discutiendo. Tu quiercs usar las cascaras como 
combustible. Cada scmana, se necesitarian las cascaras de cuatro cocos 
para mantener una hoguera. Por otra parte, tu amigo quiere usarlas para 
hacer estatuas pequenas. Ofreceria las estatuas a los dioscs del viento y del 
mar como sacrificioi tirandolas al mar cada semana. 

a. IQnc recursos existen cn la isla? 

b. eCuales son las necesidadcs dc las dos personas ^ 

c. tComo se distribuiri'an los recursos? 

d. t?ov que tienen estas personas que clcgir? 

c. i?oT que crces tM que las prcfcrcncias dificrcn? 
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You and your friend are having an argument. Yor, want to use the 
shells for fuel. It would take the shells from four coconuts to keep a 
small fire ^^oing each week. On the other hand, your friend wants to 
build small statues out of the four coconuts. These statues woi'ld be 
sacrificed to the gods of the wii., and the sea each week. The statues 
would be sacrificed by being thrown into the sea. 

a. What resources are on the island? 

b. What are the needs of the two people? 

c. How might the resources be distributed? 

d. Whv must the two people make a choice? 

e. Wiiat do you think arc the reasons for the different choices? 
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Note: 

The intention of Excursion 4 is to have students maice 
decisions concerning the distribution of natural re- 
sources (coconutsi in an economic system (two people 
on an island). 




dQue papel represento en la economia? 

Where Do i Fit In the Economy? 
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Pantos principales: 

1. La especializacidn es una funcidn que le permite a 
cada persona o regidn hacer un papel unico en la 
economta a/ utifUar cu^lquier habilidad a recurso 
individual. 

2. El dinero es el medio de intercambio para adquirir 
mercancfas o servicios. 

3. El papel de un individuo en la economfa se puede 
determinar por medio de sistema de valores, pre- 
ferencias o cambios. 

4. Un sistema econdmico trata de distribuir recursos 
limitados cuando existen deseos ilimitados. 

5. La demanda del consumidor determina cdmo un 
sistema econdmico crea o mantiene empleos, 

6. En un sistema econdmico, la especializacidn impli- 
ca dependencia mutua entre individuos y naciones. 
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tQUE PAPEL REPRESENTO EN LA ECONOMIA? 



Una economia es un sistema que trata de satis facer los deseos hu- 
manos ilimitados con recursos iimitados. Parece que todos queremos 
cosas, tno es asi? Cosas como carros, discos, ropa, alimentos, libros, 
tclevisores, etc. La economia es ademas un sist?ma que produce y distri- 
buyc cosas. iSabes que papel desempenas en la economia? iSabes que 
lugar ocuparas dentro de cinco aftos? 

Aunque no cstes trabajando hoy en di'a, desempenas un papel impor- 
tante en la economia de tu pais. Consumes cosas, tverdad? Compras y 
usas bastantes cosas, y esto tc convierte en un consumidor. En alguna 
parte, hay personas que estan trabajando para hacer algo que tu quieres. 
tSabes que existen trabajos para satisfaccr los deseos de los consumi- 
dores-los nuestros? 

En estc ensayo tu llegaras a comprendcr cl papel que la gente dcscni- 
pefta cn la economia siguiendo a una joven Uamada Maruca Jaramillo. 
Ella sc pregunta por que trabajan las personas y como consiguieron los 
cmplcos que ticnen. Encontraras las respuestas a talcs preguntas, y 
muchas mas, cuando aprcndas algo acerca de los consumidores, produc- 
tores, trabajadores, inversionistas y propietarios. Veras como los in- 
tcrescs dc todos estan entrelazados y como dcpendcn unos de otros. 

***** 

Di'a tras di'a al ir y volv=r de la escuela, cl autobus numcro scis anda 
dcspacio por la misma ruta. Uno de los pasajeros cs Maruca Jaramillo, una 
c>iudiantc en su uhimo ano dc la secundaria, que ha tomado cl autobus 
por mas de trcs anos. 

.Maruca sc graduara pronto dc la secundaria, ya sea para ir a trabajar 
o para continuar sus cstudios. Hace mucho ticmpo que sc prcocupa dc su 
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WHERE DO I FIT IN THE ECONOMY? 



An economy is a system that tries to satisfy unlimited human wants 
with limited resources. We all seem to want things, don't we? Things like a 
car, records, clothes, food, books, a television, etc. An economy is also a 
system that makes and distributes things. Do you know where you fit into 
the economy? Do you know what place you'll have in the economy five 
years from now? 

Even if you are not working at a job right now, you do have an impor- 
tant role in the economy of your country. You do consume things, right? 
You buy and use many things and that makes you a consumer. Some- 
whcre^ people are working to make something you want. Did you know 
that jobs exist to satisfy consumer wants— our wants? 

In this case study, you'll get to know the roles people play in the 
economy, as a young girl named Maruca Jaramillo begins to wonder why 
people work and how they got into their present jobs. Such questions 
and more will be answered as you learn about consumers, producers, 
workers, investors, and proprietors. You'll get to see how they all interact 
and depend on each other. 

9|C i|C i|C i|C i|C 

Day after day on the way to and from school, bus number six moves 
slowly along the very same route. One of the bus riders is Maruca Jarami- 
llo, a senior in high school, who has been riding the bus for over three 
years now. 

Maruca will soon be graduating from high school and will either enter 
the job market or continue her schooling. She has been concerned about 
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Major Points: 

t Specialization is a fuiKtion that allows each person 
or region to play a unique role in the economy by 
utilizing any individual sicill or resource. 

2. Money is the medium of exchange for acquiring 
goods or services. 

3. Af individuars role in the economy may be deter- 
mined by values, choices, or changes. 

4. An economic system attempts to allocate limited 
resouites in light of unlimited wants. 

5. Tht readiness of an economic system to create or 
maintain positions of employment is determined by 
consumer c'emand. 

6. Specialization in an economic system involves 
mutual dependence among individuals and among 
nations. 
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Sugerencias: 

Discuta con los estudiantes para saber qui piensan sobre 
el papel que represeritan en la economia. iCuiles son 
sus ambiciones futures? iQu6 trabajo desean tener 
dent'o de cinco affos? Wentro de dieiaffos? 

Hable sobre le decisidn que desearfan tamer ahora 
sobre trabajo o seguir estudiando. Ens^flales cuales 
decisiones pueden y deben tomer. Discute c6mo sus 
velores les ayudarin a decidir lo que harin en el 
futuro. 
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future. Ella se ha prcguntado varias vcces, — t'Quc estare hacicndo 
dentro de cinco anos? Debo buscar un trabajo cuaiido mc gradue o sera 
mejor que vaya a la universidad? — Ella ha tenido largas y frecuentes 
conversaciones sobre csto con sus amigos mas intimos, sus padres, el 
parroco de la iglesia, sus profesores y consejeros. Todos le han dado sus 
opiniones pero ella todavia no tiene respuestas para algunas preguntas. 
Antes de decidir, ella siente la necesidad de saber y entender como consi- 
gue la gente empleo y por que todos ellos ticnen precisamentc esos trab- 
ajos en vcz de otros. Ella quisicra aprender como funciona la economia y 
que lugar ocupa en ella. 

Hoy, mientras el autobus sigue su camino, Maruca observa los carros 
que pasan y siente curiosidad, — ia donde va toda esa gente? Probable- 
mcntc la mayona va a su trabajo. <iC6mo fucron a dar a sus trabajos? 
tLes gustara el cargo que desempenan? iLes gustaria mas hacer alguna 
otra cosa? <iLes gustara trabajar? 

Estos pensamientos le parecen intercsantes de manera que presta aten- 
cion especial a la clase de trabajo que esta gente parcce hacer. Nola 
que un grupo de trabajadores de la construccion esta muy ocupado 
reparando la caJle Basye. Un hombre maneja un recogedor de tierra 
pesado. Detras de el viene un camion amarillo grandote, regando agua 
sobre la calle para impedir que sc forme una polvadera. Cerca de la orilU 
de la accra ve a otros dos hombres con unas trullas alisando cuidadosa- 
mente el concrcto rccicn puesto. Al otro lado de la calle hay un grupo 
de trabajadores que, atareados con palas, cavan una zanja. Otro hombre, 
que tiene un cuademo en la mano, esta hablando con el chofer de nn 
pequeno camion de carga. El camion conticne tubos de metal y los 
trabajadores lo estan descargando. Maruca nota que cada trabajador 
parece tener un trabajo determinado. Algunos usan equipo diferentc, pero 
parece que todos ellos trabajan en comun. Como equipo todos trabajan 
juntos pero cada uno hace cosas distintas. 
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her future plans for quite a long time. Over and over she has asked 
herself, "What will I be doing five years from now? Should I look for a job 
when I graduate, or would it De best to go to college?" She has had long 
and frequent conversations about this with her friends, parents, the parish 
priest, teachers, and counselors. They have all given her their opinions, 
but she still has some unanswered questions. Before deciding, she feels 
that she needs to understand how people get the jobs they do and why 
they take those particular jobs, rather than some other jobs. She would 
like to learn how the economy works and how people fit into it. 

So today, as the bus moves along, Maruca looks down at all the 
passing cars and wonders with curiosity, "All those people! Where are 
they all going? Maybe most of them are on the way to work. How did 
they get into their present jobs? Do they like what Uiey do? Would they 
rather be doing something else? Do they even like to work?" 

These thoughts interest her, so she pays particular attention to the 
kinds of jobs people seem to be doing. She notices that a construction 
crew is busy repairing Basye Street. One man is driving a heavy earth 
mover. Behind him comes a big yellow truck, sprinkling water on the 
street to keep the dust down. Near the curb she sees two other men 
with trowels carefully smoothing out some freshly poured concrete. On 
the other side of the street, there is a group of workers busily digging 
a trench with shovels. Another man, carrying a clipboard, is talking 
with the driver of a small pickup truck. The truck contains metal pipes 
and is being unloaded by workers. Maruca notes that each worker seems 
to have a specific task to do. Some use different equipment, but it 
looks like they all work together on this. They work like a team but 
all do different things. 
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Suggestions: 

Discuss with students how they thinic they fit into the 
economy. What are their career goals? What jobs do 
they }fmnt to be doing in five years? in ten years? 

Oiscua the decision to work right away or to continue 
schooling. Show that choices can be and should be 

Th'^J'Ji/f^^ /"""f ^1"'" ^" ''^'^ 
they will be doing in the future. 
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Nota: 

La especializacion e$ una funcion que le permite a 
cada persona o regidn un papel unico en la economfa 
al Jtilizar cualquier habilidad o recurso individual. 

Sugerencias: 

Discuta con los estudiantes la idea de que la especia- 
lizacidn es una divisidn de trabajo. 

P (dales que den ejemplos de divisidn de trabajo dentro 
de los empleos que ellos conocen. 

Discuta las consecuencias que causa la gente cuando 
cambia de trabajo repentinamente. 
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Al doblar a la izquierda, hacia Peck Road, ve a un agente dc polici'a 
dirigiendo cl transito. El agente es una mujer. Maruca sc pregunta, — tPor 
que sera agente de polici'a? tSera feliz? tPodra liacer el trabajo de los 
constructorcs?tPodran ellos hacer el trabajo dc ellaPtQuc preparacion 
especial o destrczas tienen los trabajadores de la construccion? tQue clase 
de estudio y preparacion ncccsita tencr un agente dc Dolici'a? Probable- 
mente mucho — pcnso clla. 

Mas alia dc Peck Road, el autobus pasa frcntc a un restaurante que 
vendc hamburguesas. Maruca habi'a ido ahi' muchas veces y habi'a notado 
con que cficicncia manejaban los meseros los pedidos de sus clientes. 
AqucUos cmplcados tambien haccn irabajos especi'ficos. 

Una scnora anota los pedidos, otra suma las cucntas en la caja, otra 
toma el dinero y da cl cambio. Mas alia, al fondo, dctras del mostrador, 
otros hombrcs y mujercs cstan dcsempenando trabajos especi'ficos. Un 
hombrc fn'c ruedas dc ccbollas y papas. Dos jovcnes ticncn a su cargo 

las hamburguesas y las leches malteadas. Maruca picnsa, tPor que 

trabaja aqui' toda esta gente? tQuicn decidio que tales trabajos exis- 
tieran? tQuc clase dc preparacion y habilidad ticncn? Al fin y al cabo, 
cpor que tienen que existir los trabajos? 

Maruca continua pensando, hasta que la voz de Maurilio, uno dc sus 
companeros, la hace volver a la realidad. — iOyc Maruca, despierta! 
Kstamos a la entrada del palacio, mi princesa durmiente. — Habi'un 
Uegado a la escuela, 

— iMuy chistoso, Maurilio! — contesto ella. — Pero no estaba 
durmiendo. Estaba pensando. 

Esa noche, el abuelo de Maruca, el senor Gabriel, los visito. Des- 
pucs de la cena el se sento al lado de la muchacha, y convcrsaron. 

— Estabas muy seria durante la cena — dijo el senor Gabriel. — Ape- 
nas probastc un bocado. tQue pasa? 
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As the bus turns left down Peck Road, she sees a police officer direct- 
ing traffic. The officer is a woman. Maruca reflects, '*I wonder why 
she became a police officer? Is she happy? Could she do the work the 
construction ^yorkers do? Could they do her job? What special training 
and skills do construction workers have? What kinds of schooling and 
training does a police officer have to have? Probably a lot/* she thought. 

Further down Peck Road, the bus passes a hamburger restaurant. 
Maruca had been inside many times and had noticed the care with which 
the workers handle customers' orders. The employees there perform very 
specific tasks, too. 

One woman takes the orders, another totals them on the cash register, 
another takes the mowey and returns the change. Further back, behind 
the counter, other men and women are also doing specific jobs. One man 
cooks the onion rings and french fries. Two young women arc in charge 
of hamburgers and milk shakes. Maruca wonders, *'Why do all these 
people work here? Who decides that such jobs should exist? What kinds of 
training and skills do these people have? For that matter, why should 
any jobs exist?" 

Still deep in thought, Maruca is startled by Mdurilio, one of her 
classmates, yelling to her, **Hey, Maruca, wake up! We are at the palace 
gates, my sleeping princess!" They had arrived at school. 

**Very funny, Maurilio!" she answered. **But I wasn't sleeping. I was 
thinking." 

That night, Maruca's grandfather, Mr. Gabriel, came to visit* After 
dinner he sat next to her and they talked. 

""You sure had a serious look on your face during dinner," said Mr. 
Gabriel. '*You hardly ale anything. What's wrong?" 
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Note: 

Specialization is a function that allows each person or 
region to play a unique role in the economy by utilizing 
any individual skill or resource. 

Suggestions: 

Discuss with the students the idea of specialization being 
a division of labor. 

jcit examples of division of labor within jobs with 
which they are familiar. 

Discuss the consequences of people suddenly changing 
Jobs. 
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Nota: 

El dinero es el medio de intercambio para adquirir 
mercancias o servicios. 

Sugerencias: 

Contraste el sistema de cambio (el intercambio de 
mercancias y servicios usando otras mercancias y 
servicios) con el sistema en el cual se usa el dinero para 
adquirir mercancfas y servicios. 

P (dales a los estudiantes que den ejemplos de los proble- 
mas que acarrea el sistema de cambio en una economfa 
"especializada/' Ejempio: un barbero quiere darle un 
corte de pelo a un granjero a cambio de una docena de 
huevos, pero el granjero es ca/vo. 

Discuta los distintos tipos de "dinero" que se pod r fan 
usar. Ejempio: conchas en las sociedades primitives; 
cheques y tarjetas de cr6dito en nuestra economfa. 



— Oh, no es nada. No quicro molestarte con mis problemas — rcs- 
pondio ella. 

— tMoleslarme? Tus problemas son los mios. Quizas si me los 
cuentas, puedo ayudarte. 

— Bueno, pues esloy confundida. No se si debo seguir estudiando 
despues de graduarme o conseguir un irabajo. 

— Esa es una decision muy dificil, — dijo su abuelito. — A mi 
tambien me paso lo mismo, Maruca, y no hay respuesta que sea facil. El 
senor Gabriel tenia sesenta y cuatro anos y habia tenido varios trabajos* 
El iba a jubilarse de su empleo como gerente departamental de una gran 
compania electronica. 

— Abuelito, epor que trabajas en ese lugar? — le pregunto Maruca, 

El se quedo pensativo por unos momentos, repitiendo en su mente la 
pregunta, y despuu contesto. — Yo creo que realmentc me estas haciendo 
dos preguntas. 

— <iQue quieres decir? 

— Bucno, primero debo decirte por que trabajo. Despues de eso, 
te puedo decir por que trabajo para ia compaaia Convair. 

Maruca cstaba sorprcndida. — cNo trabajan todas las personas por 
la misma razon? Es decir, epara comprar todas las cosas que quieren? 

— Bueno, en parte asf es, — dijo el, — pero, hay muchas razones por 
las cuales uno prcfiere un trabajo y no otro. 

— Pero yo pcnsaba que era por el dinero que se gana. 

— Maruca, en realidad el dinero no es nada. Solamente las cosas 
que represcnta tienen verdadero valor. El dinero es solamente unos 
pedazos de papel o piezas de metal. La gente trabaja para obtener lo 
que cl dinero representa. El dinero solo es algo que se cambia por mercan- 
cias y servicios que se quieren. Es como un intermediario para que la 
gente pueda obtener las cosas que quiere. 

211 



i 



**Oh, nothing. I don't want to bother you with my problems," she 
answered. 

**Bother? Your problems are my problems. Maybe if you tell me 
about them, I can help." 

**Well, I'm kind of confused. I don't know if I should keep going to 
school after 1 graduate or get a job.'* 

"That's a tough decision to make," her grandfather said. **rve been 
down that same road, Maruca, and there's no easy answer." Mr. Gabriel 
was sixty four and had worked at several different jobs. He was going to 
retire soon from his job as department manager for a large electronics 
company. 

**Grandpa, why do you work where you do?" Maruca asked. 
He slowly repeated the question in his mind, then answered. "I think 
you're really asking two questions." 
**VVhat do you mean?" 

**VVell, first I have to tell you why I work at all. After that, I can tell 
you why I happen to work for the Convair Company." 

Maruca was surprised. '*But, don't people work for the same reason? I 
mciui, so they can buy the things they want?" 

*^VVol!, that's part of it," he said. "But, there are many other reasons 
for taking one job and not another." 

"But I thought it was because of the money they could make." 

"Maruca, money is really nothing. Only the things it represents have 
any real meaning. Money is only pieces of paper or pieces of metal. 
People work to get what money represents. It is only something to be 
exchanged for the goods and services they want. Money is a kind of 
go-between so people can get the things they want.'* 
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Note: 

Money is the medium of exchange for acquiring goods or 
services. 

Suggestions: 

Contrast a barter system (trading goods and services for 
other goods and services) with money as an exchange 
medium. 

Elicit examples of problems in a barter system in a 
'^specialized^' economy. Example: A barber vi/ants to 
trade to a farmer a haircut for a dozen eggs, but the 
farmer is bald. 

Discuss various kinds of ''money'' that might be used. 
Examples: conch shells in primitive societies; checks and 
credit cards in our economy. 
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Mientras mas hablaba su abuelito, mas se interesaba Maruca. — Las 
cosas que una persona espera obtener trabajando se pueden ver justamente 
de esa manera. El sueldo que recibe una persona constituye una aproxi- 
macion a lo que puede adquirir. Pero, rccuerda que la clase de trabajo 
en si mismo puede ser muy importantc. 

— dQuieres dccir, las condiciones de trabajo, las horas, y cosas asi? 
— pregunto Maruca. 

— Si, y hay tarrbicn otras cosas importantes, como la distancia 
del trabajo, la seguridad, los beneficios, el prestigio, etc. Todo esto 
tiene mucho que ver con los valores de la persona. 

— cEs verdad que la gente se puede negar a tomar un trabajo?— 
pregunto Maruca. 

El abuelito sonrio. — Bueno, algunas personas no pueden encon- 
trar trabajo porque no saben como, ni en donde buscarlo. Algunas per- 
sonas no encuentran un trabajo que les pague lo suficiente para mantener 
el nivel de vida al cual estan acostumbrados. Otros tal vez rehusen aceptar 
un trabajo por las condiciones impuestas, tales como tener que viajar 
muchas veces lejos dc su hogar, tener que trabajar en una oficina, o tener 
que cargar cosas pesadas. Asi que puede ser muy complicado saber el por 
que trabaja la gente cn donde trabaja. 

— Porque ese es el trabajo que yo elegi. Me paga lo que yo creo 
que necesito para vivir y los beneficios medicos y pensiones son exce- 
lentes. 

— Mama dice que trabajaste en muchos otros trabajos tambien. 

— Es cierto, y a eso me refiero. He trabajado en el campo, y he sido 
recadero de golf, telegrafista, obrero de fabrica, sargento del ejercito, 
ingeniero de electronica y muchas otras cosas. En la vida he tornado 
muchas decisiones que han sido solo mias. He tenido que entrenarme y 
volverme a entrenar, aprender y olvidar lo que he aprendido. 
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Maruca was very interested as her grandfather went on. 'The things a 
person expects to get from working can be thought of in just that way. 
The payment that a person receives constitutes an approximation to what 
can be acquired. But. remember, the nature of the job itself can be very 
important." 

"You mean the working conditions, the hours, and things like that?" 
Maruca asked. 

"Yes, and there are also other important things, such as the distance 
to the job, job security, benefits, prestige, and so on. It all has much to 
do with the values a person has." 

"Is it true that people may refuse to take a job?" asked Maruca. 

Her grandfather smiled. "Well, some people can't get jobs because 
they don't know how and where to look for them. Some people can't 
find a job that pays enough to support the style of life they're accustomed 
to. Others may refuse to work at a job because of working conditions, 
such as having to work away from home a lot, having to work in an office,' 
or having to lift heavy things. So, it can be very complicated finding out 
why people work where they do." 

•Then why do you work for Convair?" 

"Because it's what I chose to do. It pays me what I think I need and 
the health and retirement benefits are outstanding." 

"Mom says you worked at lots of other jobs, too." 

"Sure, and that's the point, I guess. I've been a field worker, a golf 
caddy, a telegraph operator, a factory worker, an army drill sergeant, an 
electronics engineer, and many other things. All along the way, I've made 
lots of choices, free choices. I've had to train and retrain, learn md 
unlearn/' 
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El papal de un individuo se puede determinar por medio 
de sktenm de valores, prefenncias o cambios. 

50 



Sugerencias: 

Discuta con los estudiantes las razones que tiene lagente 
para trabajar en donde trabajan. Ejemplos: ganar dinero 
sdio para lo necesario; la proximidad del trabajo a su 
case; buenas condiciones en el trabajo; buenos beneficios 
midicos y pensiones; la posibilidad de desarollarse a s, 
mismo y user sus propias habilidades; la posibilidad 
de contribuir a la sociedad. 

Discuta con los estudiantes lo que vale el tener la cpcidn 
de decidir en donde trabajar. Esta opcidn es la hbertad 
que ofrece el sistema de valores de los Estados Unidos. 

Haga que los estudiantes se imaginen ser mandados a 
trabajar en algun lugar y las consecuencias de ello. 

Haga que los estudiantes discutan la responsabilidad 
impuesta en el individuo al tener la Hbertad de decidir. 
particularmente en el campo de la educacidn y sntrena- 
mien to. 

Escriba en el pizarrdn los diferentes papeles que pueden 
desempefSar la gente en la economi'a de los Estados 
Unidos: consumidores, trabajadores, productores, inver- 
sionistas, propietarios. Los estudiantes deben com- 
prender que estas cinco funciones son reciprocas y son 
reflejos del sistema de valores de los Estados Unidos. 

Destaque que ellos, como estudiantes, continuamente 
funcionan como consumidores. Sus demandas por 
articulos y servicios afectan directamente a otras perso- 
nas. 

Higales ver que el trabajo individual suministra las 
demandas de articulos del consumidor tales como auto- 
mdviles, discos, peines. casas, e tc. 

Higales ver que los individuos tambi4n trabajan para 
satisfacer los servicios requeridos por el consumidor, 
tales como ayuda m4dica y dental y servicios legales. 



2lb 



— -tTus valores te ayudaron a escoger las clases de trabajo que has 
tenido? 

—Por supuesto. Maruca, y algun di'a lo veras en ti misma. Posi- 
blemente despues de haber trabajado cierto tiempo en un empleo, querras 
cambiarte a otro diferente. No hay nada de malo con eso. tY tus estu- 
dios? Tal vez decidas continuar tu educacion y asistir a la universidad 
de dos aiios o a una universidad de cuatro anos despues de terminar la 
secundaria o a lo mejor decides trabajar jeguida. Pase lo que pase, la 
decision sera tuya. Ademas, podn'as aceptar un trabajo pero al mismo 
tiempo comprender que necesitas estudiar mas o podn'as ir a la universi- 
dad y trabajar a la vez. Tiencs la oportunidad de escoger lo que mas tc 
convenga. 

Maruca sc quedo pensativa unos minutos. Las cosas le parccian mas 
Claras. — Mil gracias, abuclito, mc has ayudado muchisimo. 

No hay de que. Mc alegro dc habcrtc podido ayudar. 

***** 

En la historia que acabas dc leer, Maruca trataba de en tender la eco- 
nomi'a dc los Estados Unidos y que papcl descmpcna la gcnte. Maruca 
al fm cntendio algo sobre como ella y otros individuos. como tu y tu 
familia, pueden dcscmpenar papeles importantes en la economi'a. Pcro 
nucstra economi'a es muy complicada. y Maruca no logro entendcrlo todo. 
asi es que ya hablaremos de esto mas detalladamcnte. 

Los papeles 'lUc tu y tu familia descmpenan cn la economi'a dc los 
Kstados Unidos como consumidores, trabajadores, productores, invcrsio- 
nistas y propietarios dc bicnes rai'ccs, sc encucntran en las siguicntes 
paginas. Primcro, considcrcmos cl papcl que descmpcna el consumidor. 
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"Your values helped you to choose the kinds of jobs you had?" 

"Sure, Maruca, and so.neday you'U see that in yourself. Maybe after 
you've worked a whUe at one job, you'll want to move on to something 
different. There's nothing wrong with that. And school? You may decide 
to continue your schooling and go to a community coUege or a four year 
university after you graduate from high school. Then, again, you may 
want to go to work right away. Whatever happens, it will be your decision 
to make. Besides, you may take a job and realize that you need more 
schooling, and go to college whUe you're working. You have a lot of 
choices open to you." 

Maruca thought about what he said. Things were a lot clearer now. 
"Thanks a lot, Grandpa, you've helped me a lot!" 
"You're welcome. I'm glad I helped." 

* * ^ * 

In the story above, Maruca was trying to understand the economy of 
the United States and how people fit into it. Maruca finally understood 
something about how she and other individuals, such as you and your 
family, play important roles in the economy. But our economy is very 
complex, and Maruca didn't learn all about it, so let's examine it further. 

The roles you and your family play in the economy of the United 
States as consun.crs, workers, producers, investors, and property owners 
arc described in the following pages. First, let's consider the role of 
a)nsumers. 
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Note: 

An individuars role may be determined by values, 
choices, or changes. 



50 

Suggestions: 

Discuss with students the reasons people have for 
working where they do. Examples: to earn money to 
*^get by''; closeness of work to home; good working 
conditions; good health and retiremf c benefits; the 
possibility of fulfilling oneself as a human being by 
developing and using inherent capabilities; the possibility 
of contributing to society. 

Discuss with students the value of having a choice of 
where to work. This value of freedom is part of the 
values system of the United States. 

Have students try to imagine the consequences of being 
told where they must work. 

Have students discuss the added responsibility such free 
choice places on the individual, particularly in the area 
of education and training. 

List on the board the various roles people can play in 
the United States economy: consumers, workers, pro- 
ducers, investors, property owners. Have students give 
examples of each role. Stress that these five roles all 
interact and are reflections of the values system of the 
United States. 

Stress that they, as students, function frequently in the 
role of consumers. Their demands for goods and services 
directly affect other people. 

Point out that individuals work at supplying consumer 
demands for goods such as autos, records, combs, 
homes, etc. 

Point out that individuals also work at supplying con- 
sumer demands for services such as medical and dental 
help and legal advice. 
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Nota: 

Un sistema econdmico trata de distribuir recursos 
limitados cuando hay deseos ilimitados. 

Sugerencias: 

Discuta cdmo los consumfdores que poseen recursos 
limitados (diriero limitado) fierier) Que escoger entre 
los deseos ilimitados. 

Discuta la idea de mantener ur) presupuesto que muestre 
la distribucidn de los recursos de ur)a persona. 

Discuta el valor que tiene mar) terser ur) presupuesto y las 
seleccior)es de dicho presupuesto. 
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La familia de Maruca Jaramillo vive en El Monte, California, El senor 
Rafael Jaramillo, padre de Maruca, tiene un buen empleo con la compania 
de gas. La familia tiene suficientes ingresos para vivir bien. Como todos los 
demas, los Jaramillo tienen deseos sin limitc, pero sus recursos son limita- 
dos, asi es que no pueden comprar todo lo que quieren. Examinemos su 
presupuesto: 

Presupuesto do la Familia J ararnillo 

FUENTES DE INCiRESO Anual 

Sucldo dc Rafael 116,000 
Interes bancario por cucnta de ahorros 250 

TOTAL $16,250 

(;astos 

tmpuestos 

tmpucsto federal 1 .^^'^ 

Impuesto del sCRiiro social ?^65 

Impuesto del estado dc California 288 

Impuesto del estado dc California sobrc ventas 480 

Impurstos a la propiedad local 450 

Ahorros o Invcrsiones (1) 

Cuenta de ahorros 900 

Primas de la poliza de seguro ^TjO 

PaRos de la hipoteca dc la casa (225x12) 2,700 

Mercanci'as o sorvicio de consumo (2) 

Mcrcanci'as durables 1 .942 

Mercann'as no durables 4,650 

Servicios 1 ,245 

TOTAL $16,250 

NOTAS: 

(1) El dinero ahorrado o invertido es un gasto que puede resultar en in- 
greso despues. 

(2) Mercanci'as como muebles, ropa, joyas y gasolina pueden requerir page 
de lujo o impuestos dc venta agregados al valor comercial. 
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Maruca Jaramillo*s family lives in El Monte, California. Mr. Rafael 
Jaramillo, Maruca's father has a good job with the gas company. The 
family has enough income to live well. Like everybody else, the Jarami- 
Uos have unlimited wants, but their income is limited so they can't buy 
everything they want. Let's examine their budget: 

The Jaratnillos* Family Budget 



SOURCES OF INCOMK 

Rafael's paycheck 

Bank interest on savings in hank 



TOTAL 



Per Year 
$16,000 
250 
$16,250 



EXPKNDITURES 
Taxes 

Federal Income Tax 1 ,950 

Social Security Tax 965 

State of California Income Tax 288 

State of California Sales Tax 480 

IxK:al Property Tax on house 450 

SavinRs or Investments (1 ) 

Savings Account 900 

Insurance Premiums 650 

Mortgage Payments on Home (225x12) 2.700 

Consumption (2) 

Durable Goods 1 .942 

Non-durable G<»ods 4 »680 

Services 1 ,245 

lOTAL $16,250 

NOTES: 

(1) The money saved or invested is an expenditure which may yield 
income at a later date. 

(2) Goods such as furniture* clothes, jewelry, and gasoline may require 
payment of luxury or sales taxes in addition to the market value. 
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Note: 

An economic system attempts to allocate limited re- 
sources in light of unlimited wants. 

Suggestions: 

Discuss how consumers having limited resources (limited 
money) must make choices from among unlimited 
wants. 

Discuss the idea of keeping a budget showing the alloca- 
tion of one's resources. 

Discuss the value of choosing to keep a budget and the 
values implied by the choices within the budget 
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Nota: 

La cfemanda del consumidor determina c6mo an sistema 
econdmico crea o mantiene empleos. 

Sugerencia: 

Pidales a lo$ estudiantes que enumeren los empleos que 
ya no existen por falta de demanda. Ejempio: jine- 
tes del correo expreso. 

Discuta las clases de empleo que no necesitan tantos 
empleados como antes. Ejempio: la agricultura. 

D scuta las nuevas clases de empleo que se han creado a 
causa de la demanda del consumidor. Ejempio: la 
indu stria de las computadoras. 



Como pucdes ver, los Jaramillo son, indudablemenle, consumidores de 
mercancfas y servicios. Ellos pagan mensualmente la hrpoteca de su casa, 
y son duenos de un Chevrolet 1973 y un Volkswagen 1968, En este 
senlido son propielarios. La familia se alimcnta bicn, va al cine una vez al 
mes, tiene subscripciones a los periodicos Los Angeles Times y La Opi- 
nion, y tambicn ven la television, escuchan la radio, con sultan al medico y 
al dentista por lo menos una vez cada seis meses y compran comestibles 
y ropacon regularidad. 

Los Jaramillo desempenan una funcion importante en la economia. 
Son consumidores de productos y servicios. El proposito principal de la 
economia es satisfaccr las dcmandas del consumidor. Las demandr^s son lo 
que el consumidor quiere compiar, puede comprar y esta dispuesto a 
comprar. 

Hay una relacion directa entre la demanda de los consumidores y los 
diferentes trabajos que se realizan, Un cambio en la demanda hace que 
ocurran cambios en los trabajos, Se crean nuevos trabajos, como fue el 
ca&o de la industria espacial en 1960, o desaparecen algunos, como Ic 
ocurrio a dicha industria hacia el ano 1970. 

tQuienes mas son consumidores, aparte de los Jaramillo? La respuesta 
es que cada persona es un consumidor. Tu eres consumidor cuando 
compras ropa, un disco nuevo, o un cuademo. Una persona mayor que 
compra un coche usado, un ama de casa que ccmpra comestibles, hasta los 
bcbitos cuando se les compran panales. Todos nosotros somos consumido- 
res. 

El mayor consume o uso de articulos y servicios en nuestra economia 
es de grupos, y el resto es individual. La familia, colectivamente, usa 
el carro, el televisor, los muebles y la casa. Un peine, la ropa o un cepillo 
dc dientcs son cosas que se usan individualmente. 
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As you can see, the Jaramillos are definitely consumers of goods and 
services. They are paying monthly mortgage payments on their home and 
they own a 1973 Chevrolet and a 1968 Volkswagen. In this sense they are 
proprietors. The family eats well, goes to a movie about once a month, 
subscribes to the Los Angeles Times and La Opinion newspapers, watches 
television, listens to the radio, visits the doctor and dentist at least once 
every six months, and regularly buys groceries and clothes. 

The Jaramillos perform an important role in the economy. They arc 
consumers of goods and services. The main purpose of economic activity 
is to satisfy consumer demands. Demands are whatever consumers want 
to buy, are able to buy, and are willing to buy. 

There is a direct relationship between the consumer demand and the 
different jobs that are available. A change in the demand causes a change 
in the jobs. New jobs are developed, as was the case of the growing space 
industry in 1960, or some disappear as it happened with the same industry 
around 1970. 

Who else besides the Jaiamillos arc consumers? The answer is that 
everyone is a consumer. You are when you buy clothes, a new record 
album, or a notebook. A senior citizen buying a used car, a housewife 
buying groceries, even babies, when they are bought disposable diapers, 
are idl consumers. 

Most consumption or use of goods and services in our economy is by 
groups and the remainder is by individuals. Family members collectively 
consume the family car, the television set, furniture, and the home it- 
self. A comb, clothes, and a toothbrush are consumed by individuals. 
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Note: 

The readiness of an economic system to create or 
maintain positions of employment is determined by 
consumer den,dnd. 

Suggestions: 

Encourage students to /ist fobs that no longer exist 
because of lack of demand. Example: pony express 
riders. 

Discuss types of employment that no longer u5mand as 
many employees. Example: agriculture. 

Discuss new types of employment that have been 
created by consumer demand. Example: computer 
industry. 
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Sugerencias: 

Discuta con tos estudiantes estos conceptos: consumo, el 
uso de mercancias y servicios; mercanc/a no durable, 
aquellas mercancias que se consumen ripidamente; 
mercancia durable, aquellos artfculos que duran mucho 
tiempo. 



De las mercancias anteriores, obtenga ejemplos de mer- 
cane fa durable y no durable. Ponga ejemplos en el piia- 
rrdn, seflalando su categorfa. Haga que nombren los que 
se consumen colectivamente y los que se consumen indi- 
vidualmente. 




Las mercancias que usamos pueden ser durables o no durables. Aque- 
llas que usamos por luucho tiempo se Uaman mercancias durables. 




Son tales cosas como un carro, muebles, una casa y ropa. l^s mercancias 
no durables son mercancias que se consumen rapidamente. Incluyen tales 
cosas como gasolina, comestibles, mcdicinas y cigarros. tSc tc occuren 
otras? 
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Suggestions: 

D/scuss with studenc^ these terms: consumption, the 
using of goods and services; non<turdbte goods, those 
goods that are consumed quickly; durable goods, those 
goods that iast a long time. 

Elicit examples of durable and non-durable goods. List 
examples on board under the proper category. Have 
them decide which are collectively consumed and which 
are individually consumed. 



Goods that wc use may be durable or non-durable. Goods that we use 
over a long period of time are called durable goods. They are such things 





as a car, furniture, a house, and clothing. Non-durable goods are goods 
that are consunncd quickly. They include such things as gasoline, Tood, 
medicine, and cigars. Can you think of others? 
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Sugerencias: 

Discuta el grifico titulado '"Gasto promedio del consu- 
midor/' Repase con los estudiantes las varias categonas. 
AyOdeles a en tender que el dinero que se gasta refle/a 
directamente nuestro sisten)a de valores. 

Pregunteles si ellos consideran que los grificos de otros 
paises tendrian la misma distribucidn. Usted puede citar 
el ejempio de la Union Sovi4tica como contraste directo 
a nuestro sisten)a de valores. 

En la Union Soviitica, los consumidores tienen un 
ingreso menor por cabeza y por lo tan to, pueden com- 
prar relativamente menos mercancia de consumo. 

Explique que un sisten)a econdmico refleja valores 
sociales y culturales. Las sociedades tienen diferentes 
razones para la importancia relativa de ciertos productos 
y servicios. 

En algunos sistemas econdmicos hay mayor oportunidad 
de escoger si se quiere gastar dinero po^ productos 
de consumo porque la libertad de escoger un valor se 
considers importante en esas sociedades. En otros hay 
menos oportunidad de escoger, porque la libertad de 
escoger se considera menos importante que otros valores. 

Nota: 

La fuente de este grifico es U.S. Department of Com- 
merce, Survey of Current Business, p. 16, de febrero 
de 1973. 
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cAdonde va el dinero del consumidor? Mira el cuadro siguiente que 
describe lo que sucede con cada $100 que pasan por las manos del consu- 
midor. Recuerda que este es solo un promedio y habra muchas excepcio- 
nes, especialmente cuando cl ingreso y el costo de vida aumentan* 

GASTO PROMEDIO DEL CONSUMIDOR 



Otros $30.30 



(por cada $100 despues de impuestos) 

Automoviles y refacciones $7.00 

Muebles y equipo de c:*su $6,50 

Gastos familiarcs $5.90 

Gasolina y 
aceite$3.50 



Transporte 
$3.00 

ililillll h I III iiiniiM 





Where does consumer money go? Look at the following chart describ- 
ing what happens to every SlOO that passes through the consumer's hands. 
Remember that this is an average figure and there will be many 
exceptions, especially when income and costs of living increase. 



AVERAGE CONSUMER'S EXPENDITURE 



Others 30.30 




(per $100 after taxes) 



Food and 
Beverage $20.50 

Housing 
$14.80 




Clothing 
$8.50 



Automobiles and Parts $7.00 

Furniture and Household 
Equipment $ 6.50 

Household Expenses $ 5.90 

Gasoline and Oil $3.50 

Transportation 
$3.00 
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Suggestions: 

Discuss the chart, ^'Average Consumer's Expenditure/' 
With students, review the various categories. Help them 
to see that the amount of money spent in the various 
categories directly reflects our set of values. 

Ask the students to consider whether charts for other 
countries would be the same. You may cite the exam- 
ples of consumer spending in the Soviet Union to show 
a direct contrast with our values. 

In the Soviet Union, consumers have a lower per capita 
income and can afford to buy relatively fewer con- 
sumer goods. 

Stress that an economic system reflects societal and 
cultural values: Societies have different views of the 
relative importance of certain goods and services. 

In some economic systems, there is greater choice for 
consumer spending because free choice is considered an 
important value for some societies. In others, there is 
less choice because freedom of choice is less important 
than other values. 

Note: 

The source for this chart is the U.S. Department of 
Commerce, Survey of Current Business , p. 16, from 
February 1973. 
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La gente tambien puede hacer otro papel: el de invcrsionista. Un 
inversionista es alguien que pone parte de sus ingresos en un negocio, en 
bienes raices, en acciones, en fianzas, etc., con el proposito de obtener un 
ingreso o ganancia. 

Por supuesto, los Jaramillo, por ejemplo, no pucden gastar todos sus 
ingresos como ellos quisieran. Primero, tienen que pagar impuestos federa- 
Ics, cstatales y locales. Ademas, de cada mcnsualidad viene descontado el 
impuesto del scguro social. Despues de los impuestos, los Jaramillo pueden 
gaslar el resto de sus ingresos como quieran, pero tienen que pagar im- 
puestos de vcnta cuando sea necesario. 

Los valores de la familia entran en juego cuando ellos deciden como 
distribuir sus ingresos. Los padres de esta familia en particular, han 
decidido invertir parte de sus ingresos para ayudar con los gastos uni- 
versitarios de sus hijos, una parte para ayudarse a si mismos en su vejez, y 
otrc parte para tener algo de reserva en caso de emergencia o enferme- 
dad de la familia. Como puedes ver, los Jaramillo tambien son inversion- 
istas y sus inversiones estan distribuidos en diferentes formas. En el 
banco, tienen una cuenta de ahorros para emergencias. El senor Jaramillo 
tambien tiene una poliza de seguro de vida por la cual paga una pequena 
cantidad de dinero cada tres meses. Esta poliza ayudara a su familia en 
caso de que el muera, o le pagara una pension despues de que el 
llegue a cierta edad. £1 dinero que paga al seguro social es otra inversion 
para su jubilacion. 

Al hacer un presupuesto, los Jaraniillo tratan de satisfacer sus deseos. 
Cada dia tienen que tomar decisiones. Tienen que deciciir lo que pueden 
comprar de inmediato y lo que tienen que posponer para comprarlo 
despues. Tales decisiones tienen cierta influencia sobre la economia y, por 
supuesto, sobre otras personas. 

Un ejemplo de este impacto se refleja en la industria actual floreciente 
del servicio de comidas, como McDonald*s,. Kentucky Fried Chicken, 



People may also function in another role, that of the investor. An 
investor is someone who puts part of his or her income into a business, 
real estate, bonds, etc., for the purpose of obtaining an income or profit. 

Of course, the Jaramillos, for example, can't spend their total income 
as they want. First, they must pay federal, state, and local taxes. In 
addition, a social security tax is deducted from each paycheck. After 
tax deductions, the Jaramillos are free to spend the rest of their in- 
come however they wish, but they still must pay sales taxes when neces- 
sary. 

Family values enter when they make decisions about how to spend 
their money. The parents of this particular family have decided to invest 
part of their income to help with their children's college expenses, to 
help themselves in their old age, and to help in any possible family emer- 
gency or illness. You can see how the Jaramillos are also investors and 
how their investments are distributed in several forms. In the bank, 
they have a savings account for emergencies. Mr. Jaramillo also has a life 
insurance policy, for which he pays a small amount of money every three 
months. This policy will help take c are of his family if he should die, or 
will pay him a pension after he reaches a certain age. The money he pays 
to sociiil security- is another investment for his retirement pension. 

In preparing a budget, the Jaramillos attempt to satisfy their wants. 
I hey have to make choices each and every day. They must decide what 
they ciui buy right now and what they have to postpone buying. Such de- 
cisions have an impact on the economy and, hence, on other people. 

An example ol that impact is reflected in the present boom in the 
food service industries, such as McDonald's, Kentucky Fried Chicken, and 
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Nota: 

La especial izacidn es el papel que desempeffa la gente en 
la economfa como productores y consumidores. 

ERIC 



Jack-in-the-Box, lo cual demuestra que mucha gente prefiere comer fuera 
de casa y esta dispuesta a pagar por cllo. Debido a estas preferencias 
economicas que tienen las personas como consumidores, muchas otras 
personas estan empleadas en el servicio de comidas y trabajan satisfacicn- 
do estos deseos especificos del consumidor. 

Otro papel importante que mucha gente desempena en la economia es 
el de productores. Un productor es alguien que hace cosas o provee un 
servicio para satisfaccr las demandas del consumidor. Este proceso se 
llama produccion. En la economia de los Estados Unidos, algunos de los 
servicios y mercancias que quieren los consumidores son provistos por 
medicos, obreros de fabricas, maestros, empleados de restaurantes y 
mecdnicos. Algunas personas en su tiempo libre ayudan como voluntarios 
en el proceso de produccion. 

La produccion en los Estados Unidos es sumamente especializada. La 
especializacion permite mas trabajo en menos tiempo y aumenta la pro- 
duccion de mercancias. Tal especializacion o division de trabajo toma 
muchas formas. Por lo general, la gente se especializa en un cierto trabajo 
por razones de preparacion, habilidad inherente, o como resultado de la 
practica. Algunos individuos pueden especializarse en trabajos como 
abogadoS) choferes, profesores, plomeros, cantantes de rock, agentcs de 
policia, carpinteros, cajeros o mecanicos. Las agencias gubemativas y los 
negocios tambien tienen cspecializacioncs y esto Ics permite un uso mas 
eficaz dc sus rccursos. tPuedes imaginarte que pasaria si cada uno dc 
nosotros tratara de hacer varios trabajos al mismo tiempo? cQue eficicn- 
cia podria haber? 

Nacioncs y regiones cnteras se especializan segun sus recursos natura- 
les, trabajo y capital. Los recursos naturalcs son cosas como la ticrra, cl 
pctroleo, el carbon y el agua. El trabajo cs un recurso humano. Los 
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Jack-iiMhe-Box. This shows that many people prefer to eat away from 
their homes and are willing to pay for it. Because of these economic 
choices by people who are consumers, large numbers of people in the food 
services industry work to satisfy these particular consumer wants. 

Another important role many people play in the economy is that of 
producers. A producer is one who makes goods or performs a service to 
satisfy consumer demands. This process is called production. In the 
economy of the United States, some of the goods and services consumers 
want are provided by doctors, factory workers, teachers, restaurant 
workers, and auto mechanics. Some people with leisure time also help in 
the production process as volunteers. 

Production in the United States is highly specialized. Specialization 
allows more work to be done more efficiently and increases production of 
goods and services. Such specialization or division of labor takes many 
forms. People usually specialize in a job because of their training, inher- 
ent skill, or as a result of practice. Some individuals may specialize 
by being lawyers, truck drivers, teachers, plumbers, rock stars, police 
officers, carpenters, bank tellers, or auto mechanics. Businesses and 
government agencies also specialize and this allows for more efficient use 
o{ their resources. Can you imagine what would happen if each of us tried 
to do several different jobs at the same time? What efficiency would there 
be? 

Entire nations and regions specialize, depending on their natural re- 
sources, labor, and capital. Natural resources ai'e such things as land, 
oil, coal, and water. Labor is a human resource. The educational levels, 
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Note: 

Specialization is the role that the people play in the 
economy as producers and consumers. 
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Nota: 

En un sistema econdmico, la especializacidn implica 
dependencia mutua entre individuos y entre naaones. 

Sugerencias: 

Discuta c6mo depende un empleo de otro en la especia^ 
Hzacidn. 

Haga que los estudiantes den ejemplos de empleos que 
no podn'an existir sin la existencia de otros empleos. 
Ejempio: la dependencia de los vendedores de automd- 
viles de los que fabrican automdviles. 

Compare la dependencia entre individuos a la depen- 
dencia entre naciones. 

Que los estudiantes den ejemplos de pafses que son 
especial izados y por consiguiente dependientes. Ejemj 
plos: el Brasil y Colombia en la produccidn de cafe; 
pafses que producen petrdleo. 

Discuta los problemas quepueden resultar si cambian las 
demandas del consumidor y an pafs especializado 
no puede cambiar. Ejempio: la influencia de otras 
fuentes de energfa en los pafses que producen petrdleo. 

Discuta el cuadro titulado Departamento de Trabajo de 
los Estados Unidos, 1 de enero, 1973. ^aga que los es- 
tudiantes provean ejemplos de trabaj cada cate- 
gorfa. 

Digales que el cuadro refleja el conjunto ^ • valores dela 
gente norteamericana. Note que si esto^ v lores cambia- 
ran, como a veces sucede, entonces los tnbajos tambi4n 
cambiarfan. Al cambiar la tecnologia pueden surgir nue^ 
vos trabajos, tales como trabajos con las computadoras 
que guardan bancos de informacidn, y que ofrecen miles 
de oportunidades de empleo. 



niveles de educacion, edad y salud de la gente afectan la cantidad y 
calidad de lo que se produce. El capital es cualquier cosa que ayuda a 
producir arti'culos o que pueda prestar un scrvicio. Las maquinarias o las 
pcrsonas con conocimientos o pericia especial son ejemplos de capital. 

Algunos ejemplos de especializacion regional son la industria automo- 
vih'stica de Detroit; los juegos ac azar en Nevada; la concentracion de 
Venezuela en la exportacion de petroleo; la fabricacion de autos, equipos 
fotograficos y electronicos del Jap6n; y el desarroUo de Acapulco como 
centro tun'stico en Mexico. 

La especializacion significa que se depende de otros para obtencr las 
mcrcanci'as y servicios que „e desean, haciendo que la gente, las regiones y 
las naciones sean aliora mas interdepcndicntes que antes. El aumento de 
la produccion de mcrcanci'as y servicios, dcbido a la especializacion, 
rcquiere el comercio entre las naciones. Por ejempio, no tendn'a sentido 
para la compani'a Volkswagen hacer mas carros de los que ncccsitan los 
alcmancs, si el exccso no se pudicra vender cn otro lugar. 

Un trabajador es una persona que esta empleada para haccr un trabajo 
fi'sico o mental a cambio de un salario. Como veras por el sigcientc 
cuadro del Departamento de Comercio dc los Estados Unidos, hay millo- 
ncs dc trabajadorcs cn los Estados Uni'ios dc Norte America. 
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ages, an'' health of the people affect the quantity and quality of what is 
produced. Capital is anything that can help make some product or deliver 
a service. Machines or persons with special knowledge or skills are exam- 
ples of capital. 

Some examples of regional specialization are Detroit's auto industry; 
Nevada's gambling industry; Venezuela's concentration on exporting oil; 
Japan's production of autos, cameras, and electronic equipment; and 
Acapulco's development as a Mexican tourist resort. 

Specialization means that you depend on others to get most of the 
goods and services you want, making p- jplc, regions, and nations more 
interdependent than ever before. Increased production of goods and ser- 
vices, due to specialization, requires trading among nations. For example, 
it would be meaningless for the Volkswagen company to make more 
cars than the German people want if the excess of cars couldn't be sold 
somewhere else. 

A worker is a person who is employed to do mental or physical work 
for wages in order to earn a li\ ing. As you will see by the following 
United States Department of Commerce chart, there are millions of 
workers in the United States of America. 
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Note: 

Specialization in an economic system involves mutual 
dependence among individuals and among nations. 

Suggestions: 

Discuss the dependence of one job on another in special- 
ization. 

Have students give examples of jobs that could not exist 
without the existence of other jobs. Example: depend- 
ence of car salesmen on auto manufacturers. 

Compare dependence among individuals to dependence 
among nations. 

Elicit examples of nations that are '^specialized" and 
therefore dependent Examples: Brazil and Colombia in 
coffee production; oil producing nations. 

Discuss the problems that can arise if consur ^ demands 
change and a ''specialized'' nation cannot change 
Example: the effect of alternative energy sources on oil 
producing nations. 

Discuss the chart "United States Labor Force, Januan/ 
L J 973. " Have students provide examples of jobs under 
each category. 

Point out that the chart reflects the set of values of the 
American people. Note that if these values change, and 
they do on occasion, then jobs also change. A/ew ones 
can come mto existence with changing technology such 
as computerized record^keeping and data banlcs, 'which 
opened up thousands of new jobs. 
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FUERZA LABORAL DE LOS ESTADOS UNIDOS, 1 DE ENERO, 1973 


(miUones de personas) 

1 




CUERPO TOTAL DE TRABAJ ADORES 






DE LOS ESTADOS UNIDOS 


89.4 




Menos Fuerzas Armadas 


-2.1 




Cuerpo de Trabajadorcs Civilcs 


87.3 




Menos los Dcscmpleados 


-4.5 




Empleados 


82.8 




(Propietarios individuales 7.9) 






(Empleados 74,9) 






DISTRIBUCION DE EMPLEADOS 




TOTAL 74.9 


(Trabajadores a sueldo) 






Produccion dc Articulos 




23.4 


Mineria 


.6 




Construccion 


3.4 




Fabricacion 


19.4 




Produccion de Scrvicios 




50.4 


Transportacion, Comunicacion, 






Electricidad, Gas 


4.6 




Comcrcio al Mayorco/Mcnudco 


15.9 




Finanzas, Scguros, Biencs Rai'ccs 


3.9 




Gobicrno Federal, Eslalal y Local 


13.5 




Otros Servicios 


12.5 




Agricultura 




1.1 



Fuentc: U.S. Department of Commerce, Survey of Business^ cnero 1973, pp. 5-13. 
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UNITED STATES LABOR FORCE, JANUARY 1, 1973 






(million. 


5 of persons) 






TOTAL U.S. LABOR FORCE 


89.4 






Less Armed Force 


-2.1 






Civilian Labor Force 


87.3 






Less Unemployed 


-4.5 






Employed 


82.8 






(Individual proprietors 7.9) 








(Employees 74.9) 








BREAKDOWN OF EMPLOYEES 






/4.y 


(Wage & Salary Workers) 








G oods-Producing 








Mining 


.6 






Construction 


3.4 






Manufacturing 


19.4 






Service-Producing 








Transportation, Communication 








Electricity, (ias 


4.6 






vvnoiesaie ana Retail I rade 


15.9 






Finance, Insurance, and 








Real Estate 


3.9 






Federal, State, and 








Local Government 


13.5 






Other Services 


12.5 






Agriculture 




1.1 





Source: U.S. Department of Commerce, i^xirvey of Business, January 
1973, pp. 5-13. 
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Nota: 

La mayor parte de la literatura mis reciente sobre el 
empleo y la Accidr) Afirmativa tierce informacidn sobre 
la desigualdad de sueldos para trabajadores que hacen el 
mismo trabajo. 
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Un estudio de lagrafica revelara que para el ano de 1973 la fuerza labo- 
ral de los Estados Unidos era 89,400,000. De este numero 14,500,000 
estaban sin empleo , o en el servicio militar, o eran propietarios individua- 
les. El resto ocupaban una variedad de puestos, es decir, rentaban sus 
servicios por un precio o sueldo« De todos los factores en la economia la 
tarifa de sueldo, el salario, es el precio mas importante. Para la mayoria dc 
la poblacion, el salario es la base que determina el ingreso familiar. (El 
ingreso consiste en todo el dinero que gana una persona o una familia por 
medio del salario, la venta de propiedad y mercancias, y las ganancias 
sobre las inversiones.) Al tomar en cuenta el ingreso delos granjeros, los 
profesionales (tales como medicos y abogados), y aquellas empresas no 
incorporadas, nos damos cuenta de que los salarios forman en cl 80 por 
ciento del ingreso nacional. 

Ix)s salarios difieren enormemcntc; difieren segun una variedad de 
factores que incluyen la clase de empleo, las destrezas del trabajador, 
y a vcces el sexo de la persona. Ks tan dif icil defmir cl salario promedio 
como lo es defmir a la persona promedia. Un ejecutivo dc la industria 
automovilista puede ganar $700,000 al ano mientras que un oficinista 
gana $9,000 y un campesino $4,500. Al comparar los sueldos scmanales, 
se ve que un mecanico diestro puede ganar $280 a la semana, mientras que 
un trabajador sin destrezas gana $120. A pesar de las leycs actualcs 
algunas mujcres que ticncn las mismas destrezas y hacen el mismo trabajo 
que los hombres, son pagadas sueldos mas bajos. 

Cualquiera que sea el ingreso, este generalmentc dctcnnina lo que 
compraras como consumidor y, hasta cierto punto, si podras o no ahorrar 
aigo para invertirlo cn el futuro. Hay dos difercncias importantes entre las 
actividades de ahorrar e invertir dinero; Los que invierten no son los 
niismos que ahorran, y los que invierten lo hacen por razones diferentes de 
los que ahorran* 
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A study of the chart will reveal that for the year 1973 the total labor 
force in the United States was 89,400,000. Of this number 14,500,000 
were unemployed, in the military, or were individual proprietors* The rest 
were in a variety of occupations, that is to say, they performed a service 
for money or wages. Of all the factors in the economy, wages are by far 
the most important. For the vast majority of the population, wages alone 
determine family income. (Remember that income is all the money a 
person or family receives from wages, the sale of property and goods, and 
through profit on financial investments.) When we take into account the 
income of farmers, professional people (such as doctors and lawyers), and 
of non-incorporated enterprises, we realize that wages make up 80% of the 
national income. 

Wage rates differ enormously depending on many factors, including 
type of job, the skills of the worker, and sometimes the sex or the worker. 
The average wage is as hard to define as the average person. An executive 
in the automobile industry may earn $700,000 a year, while a clerk earns 
$9,000 and a farmworker $4,500. Comparisons made on a weekly basis 
may show that a skilled machinist earns $280 per week, while an unskilled 
worker receives $120. Despite current legislation, some women who have 
the same skills and perform the same jobs as men still receive lower wages 
than men. 

Income, whether it is large or small, usually determines what you as 
a consumer will buy and, to a certain degree, whether or not you will be 
able to save any money to invest in the future. There are two important 
differences between investment and savings activities: People who invest 
arc not the same people who save, and those who invest do so for differ- 
ent reasons than those who save. 
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Note: 

Most of the recent literature on employment and Af- 
firmative Action has statistical information on the dis- 
parity of pay for equal v^orlc. 
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En nuestra economia modema estadounidense las empresas de nego- 
cios, especialmente las corporacioncs, son las que Uevan a cabo la f<>rma- 
cion del capital neto o inversion. Cuaiido una corporacion o peque- 
no negocio tiene grandes oportunidades para invertir, sus duenos pondran 
de nuevo gran parte de sus ganancias en el negocio. A un grado impor- 
tante, ahorro en el negocio todavia es motivado directamente por la 
inversion del negocio. 

Los que ahorran forman parte de un grupo completamente distinto a 
los que invierten; son individuos y familias. Un individuo puede desear 
ahorrar por muchas razones: para proveer en su vejez o para un gasto futu 
ro (unas vacaciones o un automovil). Quizas se sienta inseguro y desea 
ahorrar dinero para asegurarse el porvenir. Quizas desee dejarles una heren- 
cia a sus hijos. Quizas sea una persona sin herederos que le gusta acumular 
dinero. Quizas haya ingresado en un programa de ahorros a causa de un 
agente de banco. Quizas desee el poder que trae la riqueza. Quizas el 
ahorrar sea simplemente un habito. 

Cualquiera que sea la razon del individuo para ahorrar, frecuentemente 
tiene poco que ver con las decisiones inversionistas de la socicdad y del 
negocio. El significado de **inversi6n** es algo confuse ya que en el len- 
guaje comun la palabra *Hnversi6n'' no tiene el mismo significado que 
tiene cuando se usa en el contexto de la economia politica. Es por eso que 
la gente comun habla de "invertir'* cuando compra un lote o un titulo de 
propiedad. Para los economistas, por otra parte, esto es claramente una 
transferencia o intercambio de articulos, es decir lo que una persona esta 
vendiendo, otra lo esta comprando. El caso es que aun cuando no existen 
verdaderas oportunidades de inversion que parezcan provechosas, un 
individuo puede decidir no gastar, sino ahorrar. En el futuro, tcndra 
oportunidades de acumular o tratar de acumular dinero. 

Hasta aqui llegamos con nuestra proposicion original: Individuos que 
invierten no son los mismos que ahorran, y cada uno lo hace por razones 
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In our modem United States economy, net capital formation or 
investment is carried on largely fay business enterprises, especially corpora- 
tions. When a corporation or a small business has great investment oppor- 
tunities, the owners will put back much of the earnings into the business. 
To a large degree, some business saving is still directly motivated by 
business investment. 

Those who save are an entirely different group from those who invest. 
Individuals and families make up the savers in our economy. An indi- 
vidual may wish to save tor many reasons: to provide for old age or for a 
future expenditure (a vacation or an automobile). Or the individual may 
feel insecure and wish to save up to ensure the future. Or the individual 
may wish to leave an inheritance to his or her children. Or the person 
might not have heirs but enjoy accumulating money. Or the person may 
have joined a saving program because of a persuasive banker. Or the per- 
son may desire the power that greater wealth brings or saving may simply 
be a habit. 

Whatever the individual's reason for saving, it often has little to do 
with the investment decisions of society and business. This truth is 
not always clear because in everyday language "investment'* does not 
always have the same meaning as in economics. The average person speaks 
of **investing" when he or she buys a piece of land or any title to proper- 
ty. For economists these are clearly transfer or exchange items, meaning 
that what one person is selling someone else is buying. The point is that 
even if there are no real investment opportunities that seem profitable, an 
iridividuai may still wish not to spend, but to save instead. There may be 
future opportunities for him or her to accumulate or to try to accumulate 
money. 

Thus we are left with our original proposition: Individuals who 
invest are not the same as those who save, and each does so for different 
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distintas. La empresa de negocios lleva a cabo la formacion de capital 
neto mientras que los individuos y las familias ahorran. 

La cantidad invertida es muy variable de un ano al otro, Podemos 
comprender este comportamiento variable al tomar en cuenta que las 
oportunidades de inversion provechosas dependcn de los descubrimientos 
nuevos, de productos nuevos, de territorios nuevos, de recursos nuevos, 
de poblaciones nuevas, de produccion mas alta y de ingresos mas altos. 
El cnfasis esta en **lo nuevo" y **lo alto," 

En gran parte, la inversion depende del desarr-^Uo en el sistema eco- 
nomico y tambien de los elementos tales como la politica, las esperanzas 
optimistas y pesimistas, gastos gubemamentales de impuestos, **con- 
fianza" en el sistema, y muchos otros. 

Las fuerzas independientes que influyen en el ahorro y la inversion 
son semejantes a los que determinan la oferta y demanda. Ademas de los 
factores mencionados en el parrafo anterior, hay otros como lo que pasa 
a los precios en el mercado, lo que pasa al nivel de ingresos y empleo, 
y lo que pasa a las tarifas de interes. 

En nuestro sistema economico, la demanda de la gente quiere decir el 
deseo de mercancias, scrvicios y su habilidad de pagarlos. Muchas cosas 
influyen en la demanda. Una dc las mas importantes es el precio. El 
precio de mercancias y servicios afecta a todos. La mayor parte del 
tiempo, v.. auto mas bajo sea el precio de las mercancias y servicios, mas 
demanda nabra. Por otra parte, mientras mas alto sea el precio de mer- 
cancias y servicios, menos demanda habra. En general, la oferta determina 
cl precio de las mercancias y servicios. Oferta quiere decir la cantidad 
disponible de mercancias y servicios en un cierto liempo para lamnyoria 
de la gente. Esta regia se llama la ley de oferta y demanda. 

Cuando la oferta de ciertas mercancias y scrvicios es grandc recio 
es bajo, la gente esta mas dispucsta a gastar su dincro, pcro .ilo la 




reasons. Businesses invest in net capital formation or investments, while 
individuals and families save* 

The amount of investment is highly variable from year to year. This 
changeable behavior is understandable when we realize that profitable 
investment opportunities depend on new products, new territories, new 
resources, new population, higher production, and higher income. Note 
that the emphasis is on "newer" and "higher/' 

Investment depends largely on the elements of growth in the econom- 
ic system and also on elements such as politics, optimistic and pessimistic 
expectations, governmental tax expenditures, ''confidence" in the system, 
and many other factors. 

The independent forces operating on saving and investment are similar 
to those that determine supply and demand. Factors besides those men- 
tioned in the previous paragraph include what happens to market prices, 
*o the level of income and employment, and to interest rates. 

In our economic system, demand is people's desire for goods and 
services and their ability to pay for them. Many things affect demand. 
One of the most important is price. The price of goods and services 
affects everyone. Most of the time, the lower the price of goods and 
services, the more people will demand them. 

On the other hand, the higher the price of goods and services, the less 
people will demand them. The price of goods and services is usually 
determined by the supply. Supply means the quantity or how much of 
these goods and services is available at a certain time to the majority of 
the people. This rule is called the law of supply and demand. 

When the supply of certain goods and services is great and the price is 
low, people are more willing to spend their money, but when the supply is 
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oferta es baja y el precio cs alto, la gente es mas selectiva en sus gastos- 
El ingreso de la gente es otro factor en el concepto de la oferta y 
demanda. No hay dos familias que gasten su dinero de la misma manera. 
Aun asi, las estadisticas demuestran que hay una regularidad-en un 
promedio-en la forma que la gente gasta su dinero en alimentos, ropa y 
otras mercancias y servicios may ores. Ve la grafica de abajo titulada 
**Gastos de consumo a diferentes niveles de ingresos, 1976,'' para ver 
ejemplos de v 5te concepto. 



GASTOS DE CONSUMO A DIFERENTES NIVELES DE 
INGRESOS, 1976 




MVtLuL INGRESOS ( despucs dc impucstos) 

Los gastos del presupuesto familiar demuestran patrones regulares de ingreso. Un 
muestreo cuidadoso de familias urbanas ensefia la importancia del ingreso para 
determiner los gastos de consumo. Nota la cafda del alimento como proporci6n de los 
i-^nresos mil altos. Nota tambi^n el aumento de ahorros desde menos de cero en los 
inv,. ;o$ bajos hasta niveles positivos substanciales, (Fuente de informacion: Depar- 
tamento de Trabajo y Agricultura de los EE.UU..^;W^61^^ 
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low and the cost is high, people become more selective in their choices* 
People's income is another factor in the supply and demand concept. 
No two families spend their income in exactly the same way. Yet statis- 
tics show that there is some regularity-on the average-in the way people 
spend their money on food, clothing, and other major goods and services. 
See the chart below titled •^Expenditures for Consumption at Different 
Income Levels, 1976'* for examples of this concept. 

1 
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FIXPENDITURES FOR CONSUMPTION AT DIFFERENT INCOME 

LEVELS. 1976 



$24*000 



Medical Care 
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Transportation 
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INCOMK LKVHL (After taxes) 



Fmnily budget expenditures show regular income patterns. Careful sampling of urban 
families shows the importance of income in determining consumption expenditures. 
Notice the drop in food as a proportion of higher incomes. Note also the rise in saving, 
from below zero at low incomes to substantial positive levels. (Source: U.S. Depart- 
ment of Labor and Agriculture, 1976) 
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Sugerencia: 

Puede dibujar en la pizarra una copia de la grifica de gas- 
tos para hablar zobre los conceptos explicados en esta 
pSgina. 
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Se han dedicado muchas horas y esfuerzo al estudio de la manera en 
que la gente gasta su dinero en los diferentes niveles de ingresos. Parcce 
haber un acuerdo extraordinario entre los patrones generales de comporta- 
miento, aunque dentro dc cada clase de ingresos se ha encontrado una 
variacion del promedio. Per ejemplo, las familias pobres deben gastar, por 
supuesto, gran parte de sus ingresos en las necesidades de la vida, tales 
como alimcnto, abrigo y, en menor grade, ropa, Mientras aumenta el 
ingreso, mas aumentan los gastos en muchas clases de alimentos. La gente 
come mas y come mejor. Ya no compran alimentos economicos, sino 
alimentos mas caros—mas carne, fruta, verduras y alimentos procesados 
que ahorran tiempo en prepararse. 

Hay, sin embargo, limites sobre la cantidad dc dinero que la gente 
gastara cn alimentos cuando aumente su ingreso. Hay cierta cantidad de 
alimento que una familia de cuatro puede comer, y no mas. Si el ingreso 
familiar al ano es $10,000 y la famila gasta $2,500 en alimentos, los 
gastos alimenticios son el 25 por cicnto del ingreso. Si el ingreso de la 
misma familia aumenta a $20,000, la familia puede gastar hasta $4,000, 
pcro estc nvimcro, 20 per cicnto del ingreso, aun sera menos del porcenta- 
jc que gastaron cuando ganaban $10,000. Consecuentemcnte, cl porcen- 
taje importante dc los gastos alimenticios dcclina conformc aumenta cl 
ingreso. 
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Much time and effort has been spent to study the ways people at dif- 
ferent income levels spend their money. Findings seem to show a remark- 
able agreement on the general patterns of behavior, although within each 
income class there is a considerable variation around the average. For 
example, poor families must, of course, spend their incomes largely on 
the necessities of life: food, shelter, and, to a lesser degree, clothing. As 
income increases, expenditures on many types of food also increase. 
People eat more and eat better. They no longer buy the less expensive 
food but instead buy better and more expensive food-more meat, more 
fruit, vegetables, and processed foods. 

There are, however, limits to the amount of money that people will 
spend on food when their incomes increase. There is, for example, only 
so much food that a family of four can eat. If the yearly family income 
is $10,000 and the family spends $2,500 on food, food expenditures are 
25% of their income. If the same family increases its income to $20,000, 
the family may spend as much as $4,000 on food, but this figure, 20% of 
income, will still be a smaller percentage of income than what they spent 
when their income was $10,000. Thus the percentage of income that a 
family spends for food declines as income increases. 
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Suggestion: 

You may want to draw on the chalkboard a copy of 
the chart on expenditures and discuss the concepts ex- 
plained on this page. 



273 



ft 



I 



vivienda es uno de los gastos que cambia muy poco segun los 
cambios de ingreso. En general, el individuo o la familia gasta un cuarto 
del ingreso en los gastos para la vivienda. Los gastos de ropa, de recrea- 
cion y de automoviles aumentan mas que cl ingreso dci^pues de impuestos 
hasta que Uegue a altos niveles del ingreso. Naturalmente. lor. articulos de 
lujo. por defmicion. aumentan en proporciones mas grandes que el ingre. 
so; y. como veremos. ahorrar es el lujo mas grande de todos, especialmente 
para aquellos con ingresos muy altos. 

Un uso importante del dinero que resta despues de los impuestos es 
ahorrar para el futuro en vez de consumir ahora. Este aspecio del ahorro 
es de interns para los jovenes que estan planeando el futuro. Se obscrva 
que la gente rica ahorra mas que la gente pohre. no solo cn cantidad. sino 
tambien en proporc ion de porcentajc. Los muy pobres no pueden ahorrar 
nada. Al contrario. gastan mas dinero al ano dc lo que ganan; la diferen- 
cia es que se endeudan para comprar algunas dc las mercancias y servicios 
que necesitan. 

Cualquier trabajo que desempcncs dcpendera de varias cosas: los 
planes futuros que tcngas, el nivel cconomico que tendras y la clasc dc 
consumidor que crces que seras. Tambicn incluye los planes que tcngas 
cn ahorrar e invcrtir. El papel que desempcncs en la economi'a dcpendera 
cn gran p..rtc d-'l trabajo que escojas. 



ERIC 



27 i 



27;! 



One of the expenditures that varies very little with changes in in- 
come is housing* Generally, one fourth of an individual's or family's 
income is spent on housing expenses. 

Expenditures on clothing, recreation, and automobiles increase more 
than does after-tax income until high incomes are reached. Of course, 
expenditures for luxury items, by definition, increase in greater propor- 
tion than income; and in many vv^ays, as we shall see, saving is the greatest 
luxury of all, especially in the higher income categories. 

An important use of money remaining after taxes is saving for the 
future rather than consuming now. This saving aspect is of interest for 
young people who are planning for the future. It is commonly observed 
that wealthy people save more than poor people, not only in absolute 
amounts but also in percentage amounts. The very poor are unable to 
save at all. Instead, they spend more money every year than they earn, 
the difference being covered by going into debt to purchase some of the 
goods and services they must have. 

Whatever job you will be doing depends on several things: the plans 
you have for the future, the I.. come level you would like to have, the 
type of consumer you think you will be, and the saving and investing you 
intend to do. Thus, the role you will play in the economy will depend 
largely on the work you choose to do. 
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ACTIVIDADES 



Actividad 1 

Describe por lo menos cinco papeles que la gente desempena en la 
economia de los Estados Unidos. Explica como funciona el sistema 
economico con relacion a los papeles que describiste. 

Actividad 2 

tCual es la difcrencia entre deseos y necesidades? Explica como es 
importante el dinero para ayudar a la gente a satisfacer esos deseoS y 
necesidades. 

Actividad 3 

Escribe por lo menos tres razones por la.s cuales la gente escoje el 
trabajo que tiene. 

Actividad 4 

Mira el consume de mercancias durable y no duiables y los servicios 
en el presupuesto de la familia Jaramillo. dComo se compara el presu- 
puesto de la familia Jaramillo con el gasto del consumidor promedio? 
tQue te dice esto sobre los valores de la familia Jaramillo? 

Actividad 5 

Mira la grafica de "Gastos de consume a diferentes niveles dc ingresos» 
1976.'' Describe lo que piensas es la norma de vida para la familia Jara- 
millo. tPor que piensas eso? 
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ACTIVITIES 



Activity 1 

Describe at least five roles people can play in the United States econo- 
my. Explain how the economic system functions in relation to those 
roles you described. 

Activity 2 

What is the difference between wants and needs? Explain how money 
is important in helping people satisfy those wants and needs. 

Activity 3 

Write at least three reasons why people choose the job they have. 
Activity 4 

Look at the consumption of durable and non-durable goods and 
services in the Jaramillo budget. How does the Jaramillo family budget 
compare with the a ^erage consumer's expenditures? What does this tell 
you about the values of the Jaramillo family? 

Activity 5 

Look at the chart on "Expenditu;*es for Consumption of Different 
Income Levels, 1976.*' Describe what you think is the standard of living 
for the Jaramillo family. Why do you think so? 
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Nota: 

El propdsito de la Activldad 8 es el de ayudar a los es- 
tudiantes a pensar en las dectsiones que tendran que to- 
mar como adultos. Por e/empfo: Si piensan que necesi- 
tarin un ingreso mayor al promed*o^ tendrir) que plar^ear 
en tener una carrera o profesidn que les d6 un ingreso 
m^s alto. 




Actividad 6 

Escribe tu propia definicion de la espccializacion en un sistema eco- 
nomico. 

a. Da por lo menos seis ejcmplos de la cspecializacion de trabajo. 

b. Da por lo menos tres ejemplos de paises que se especialicen en un 
producto o servicio particular. 

c. Da por lo menos dos ejemplos de regioncs que se especialicen cn 
un producto o servicio particular. 

Actividad 7 

Mira el grafico titulado **La fuerza laboral dc los Estados Unidos, 1 de 
cncro, 1973'' y contesta las siguientcs preguntas. 

a. tCual era el numero de gente en el servicio militar? 

b. tCual era el numero dc gente producicndo mercancias? 

c. tCual era el numero de gcntc producicndo scrvicios? 

d. tCual era el numero dc gente trabajando cn la agricultura? 
c. tCual era cl numero dc propictarios individuales? 

f. tCual era cl numero de gcntc sin cmplco? 
Haz una descripcion breve sobre lo que tu piensas que estos numcros 
dicen rcspecto a los valores dc la gcntc de los Estados Unidos. 

Actividad 8 

Supon que ticnes las mismas prcocupaciones que tienc Maruca. 
Ademas, plancas provecr la mcjor atencion medica, educacion y recreacion 
para los hijos que tengas dcspues dc casarte. tCual nivel economico debes 
tener para satisfaccr tus dcseos y necesidades? Describe lo que planeas 
hacer para Ilcgar a alcanzar esc nivel economico. 
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Activity 6 

Write your definition of specialization in an economic system. 

a. Give at least six examples of job specialization, 

b. Give at least three examples of nations specializing in a partic- 
ular product or service. 

c. Give at least two examples of regions specializing in a particular 
product or service. 

Activity 7 

Look at the chart titled **United States Labor Force, January 1, 
1973'^ and answer these questions. 

a. What was the number of people in the armed forces? 

b. What was the number of people producing goods? 

c. What was the number of people producing services? 

d. What was the number of people working in agriculture? 

e. What was the number of individual proprietors? 

f. What was the number of people unemployed? 

Write a brief description of what you think these figures Icll you 
about the values of people in the United .'jtatcs. 

Activity 8 

Suppose you have the saJ.ie concerns Maruca has. In addition, you 
plan to provide the best medical care, education, and recreation for the 
children you will have after you marry. What income level must you have 
to meet your needs and wants? Describe what you plan to do in order to 
reach that income level. 
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Note: 

Activity 8 is to help students start thinking about the 
decisions they will have to make as adults. For example: 
If they see themselves needing an income that is above 
the average, they will have to start planning on a career 
or a profession that has an above average inco ne. 
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EXCURSIONES 



Excursibn 1 

En una hoja de papel. haz una lista de todas las cosas que compraste 
durante los ultimos dos meses. Escribe los precios o precios aproximados 
al lado derecho de tu lista. AsegArate que los precios correspondan con 
los articulos en tu lista. Contesta las siguientes preguntas. 

a ^Por que es importante guardar algun registro de tus compras? 

b. ^Por que es importante guardar recibos de cierta mercanci'a que 
has comprado? 

c. ^Hubo algo durante esos dos meses que quUieras comprar pero 
que no tuvieras con que pagarlo? tQue hiciste? 

d tCuales pueden ser algunas razones para ahorrar dinero? 

e. ^Puede ahorrar dinero toda la gente? ^Por que piensas eso? 



Excursion 2 

Haz una lista de todas las mercancias y servicios que te gustaria 
comprar en cualquier mes del futuro cercano. Escribe el precio al lado 
de cada art.'culo y suma todos los precios. Ahora ve el total y contesta 
las siguientes preguntas: 

a. tCual sera tu fuente de ingreso en ese mes? 

b. eComo se comparara la cantidad total de tu ingreso proyectado 
por esc mes con la cantidad total de tus gastos proyectados? 

c. tQue ajustes tendras que hacer? tRestara dinero para ahorrar? 
tPor que? 
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EXCURSIONS 



Excursion 1 

On a sheet of paper, write a list of all purchases you made during 
the last two months. Write the prices or estimated prices in the right 
hand side of your list. Make sure prices correspond with items on your 
list. Answer the following questions. 

a. Why is it important to keep some record of your purchases? 

b. Why is it important to keep receipts for certain goods you pur- 
chase? 

c. During those two months was there something you wanted to 
buy but could not afford at the time? What did you do? 

d. What may be some reasons for saving money? 

e. Can all people save money? Why do you think so? 

Excursion 2 

Write a list of all the goods and services you would like to buy for 
any given month in the near future. Write the cost beside each item and 
total the prices. Now look at your total and answer the following ques- 
tions. 

a. What will be your source of income for that month? 

b. How will the total amount of your projected income for that 
month compare with the total of all your projected expenses? 

c. What adjustments will you have to make? Will there be money 
left for saving? Why? 
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d. tTendras que decidir no comprar algunos arti'culos porque el 
ingreso no es suficientc? 

e. iCudles arti'culos de tu lista son menos importantes? i?oT que? 

Explica lo que tc dice esta excursion sobre presupuestos y tus valorcs 
personales. 

Excursion 3 

Con la ayuda de tu maestro, tu y tus companeros dc clase desa- 
rroUaran un cuestionario sobre los niveles de ingrcsos y gastos. El propo- 
sito de est»: proyecto sera construir preguntas sobre ingresos y las maneras 
en que la gente gasta su dinero. Sus preguntas deben darles suFiciente 
informacion para verificar la norma de la grafica titulada "Gastos de 
consumo a diferentes niveles de ingresos, 1976." 

Las actividadcs de la clase seran intercsantes y te ayudaran a entender 
el papel que la gente toma como consumidorcs, trabajadores e invcrsio- 
nistas, especialmente si la clase decide conducir una investigacion, colec- 
tar la informacion, sintctizarla, y analizarla en otra discusion de clase. 
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d. Will you have to decide not to buy some items because your 
income is not enough? 

e. What items on your list Wi uld be least important? Why? 

Explain what this excursion tells you about budgeting and your per- 
sona] values* 

Excursion 3 

With the help of your teacher, you and your classmates will develop a 
questionnaire on income levels and expenditures. Your purpose in this 
class project will be to construct questions on income and the ways people 
spend their money. Your questions should give you enou^[h information 
to test whether the pattern described in the chart titled ^^Expenditures for 
Consumption at Different Income Levels, 1976** is still true. 

The class activities will be interesting and will help you understand 
the roles people play as consumers, workers, and investors. It will be 
even more challenging if the class decides to conduct the survey, collect 
the information, synthesize, and analyze it in another class discussion. 
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Highlights of the American Economy. Productor— Audio-Visual Center, 
Indiana University, Distribuidor-Net Films Service. Sesenta peliculas. 
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Indiana University, Distributor— Net Film Service. Sixty films. 
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ORGANIZATIONS PUBLISHING ECONOMIC MATERIALS 
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60201. 
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Organization of Americaii States, Seventeenth and Constitution Avenue^ 
N. W., Washington, D. C, 20006. 

This organization publishes a journal called Las Americas in Spanish, 
Americas in English. Additionally, it has published small pamphlets 
related to economics. Such pamphlets can be purchased in either 
Spanish or English. 
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GLOSARIO 



CAPITAL (Capital) Cualquier producto que se usa para hacer otro pro- 
ducto. 

CAPITAL DE PRODUCCION (Capital Goods) Mercancia usada en la pro- 
duccion de mas mercancia, tal como maquinaria pesada, 

CONSERVAR (Conserve) Preservar de pcrdida, descomposicion, desperdi- 
cio, o dano; defender de violacion. 

CONSUMIDOR (Consumer) Persona que compra mercancia y servicios 
para uso personal y no para reventa o uso en la produccion de otra 
mercancia para reventa. La persona que ultimamente termina por usar 
un producto o servicio. 

CONSUMO (Consumption) Ei agotamiento de mercancias y servicios que 
tienen un valor de intercambio; la cantidad que se agota. 

COSTO DE LA OPORTUNIDAD (Opportunity Cost) La mercancia o 
servicios altemativos que una persona deja de comprar en un tiempo 
dado al querer invertir el costo de esa alternativa en otra cosa, 

DEMANDA (Demand) Las mercancias y servicios que la gente desea y su 
habilidad de pagar por ellos; en particular, la cantidad dc un producto 
que los consumidores compran a cierto precio dcntro de un periodo 
especi'fico. 



GLOSSARY 



ADVERTISEMENT (Publicidad) A public announcement either printed 
or broadcast, on radio or television, the purpose of which is to make 
known a certain message concerning goods or services and persuade 
people to buy them. 

CAPITAL (Capital) Any product which is used to make a new product. 

CAPITAL GOODS (Capital de produccion) Goods used in producing more 
goods, such as heavy machinery. 

CONSERVE (Conservar) To preserve from loss, decay, waste or injury; to 
defend from violation. 

CONSUMER (Consumidor) A person who buys goods and services for his 
or her personal use and not for resale or to use in the production of 
other goods for resale. The person who ultimately ends up using a 
product or service. 

CONSUMER GOODS (Mcrcancia de consumo) Tangible, material items 

purchased for consumption. 
CONSUMPTION (Consumo) The using up of goods and services that have 

an exchangeable value; the amount used up. 
DEMAND (Demanda) People's desire for goods and services and their 

ability to pay for them, in particular, the quantity of a given product 

that buyers will purchase at a given price within a particular period 

of time. 
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DESEOS (Wants) Son aquellos scrvicios o mercancias de los que la gente 
carcce o desea. 

DINERO (Money) Monedas dc metal cunadas por autoridad del gobiemo 
y usadas como medio de intercambio por mercancias y servicios; 
cualquier nota de papel generada por un gobiemo o banco autorizado 
y usado en la misma manera, Cualquier substancia o arti'culo usado 
como dincro^ tales como notas bancarias, giros> etc,; lo que se usa para 
pagar. 

DURABLE (Durable) Algo que dura a pesar de duro y frecuente uso. 

ECONOMIA POLITICA (Economics) La ciencia que trata con la produc- 
cion, distribucion y consumo de las riquezas, y con los varies pro- 
blemas relacionados al trabajo, la finanza, los impuestos, etc.; el estu- 
dio de como se producen y distribuyen las mercancias y los servicios. 

EFICIENCIA (Efficiency) Lahabilidad de producir un efecto deseado con 
un minimo de esfuerzo, gasto y desperdicio; la calidad o hecho de ser 
eficiente. 

EMPLEO PLENO (Full Employment) El estado del empleo en el cual mas 
del noventa y cinco por ciento de la fuerza laboral trabaja para ganarse 
la vida. 

EMPRFSA (Enterprise, Entrepreneurship) La disposicion de arriesgar 
dinero cn situaciones peligrosas; cuando p^^rsonas o sociedades mcrcan- 
tiles o industriales llevan a cabo proyectos por ganancia. 

EMPRESARIO (Entrepreneur) Persona en un sistema economico que 
toma riesgos financieros al tratar de organizar^ manejar y explotar un 
servicio publico. 

ESPECIALIZACION (Specialization) El acto de llevar a cabo un trabajo o 
servicio con concentracion especi'fica en un aspecto particular de aquel 
trabajo o servicio. 
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DURABLE (Durable) Something that lasts in spite of hard wear or fre- 
quent use. 

ECONOMICS (Economia politica) The science that deals with the produc- 
tion, distribution, and consumption of wealth, and with the various 
related problems of labor, finance taxation, etc; the study of how 
goods and services are produced and distributed, 

ECONOMIC SYSTEM (Sistema economico) The system in a society in 
which consumers and producers interact to produce and consume 
goods and ser\'ices* A productive economic system depends on the 
many parts of the system working together. 

EFFICIENCY (Eficiencia) The ability to produce the desired effect with 
a minimum of effort, expense, or waste; quality or fact of being 
efficient. 

ENTERPRISE (Empresa) The willingness to venture on important, hard, 
or dangerous undertakings; the carrying on of projects by persons, 
businesses, or industrial associations who are in the business of making 
money for profit. 

ENTREPRENEUR (Empresario) A person in an economic system who 
takes financial risks by attempting to organize, manage, and exploit a 
public scj-vicc. 

ENTREPRENEURSHIP (Empresa) The art of organizing and directing a 
business undertaking, assuming the risk for the sake of the profit. 

FACTORS OF PRODUCTION (Factores dc produccion) Und, labor, and 
capital. 

FULL EMPLOYMENT (Empleo plcno) The state of employment where 
more than ninety five per cent of the labor force is working for a 
living. 
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FACTORES DE PRODUCCION (Factors of Production) La tierra, el tra- 

bajo (labor) y el capital. 
GANANCIA (Profit) Provecho monetario que resulta del uso de capital en 

el comercio o en otras transaccioncs; beneficios de propiedades; el 

ingreso neto de un negocio o la diferencia cntre el ingreso y el costo dc 

una inversion. 

INGRESO (Income) Dinero recibido periodicamente a cambio de labor o 
servicios; tambien el dinero recibido de rentas de propiedad, el curso 
de los negocios, las ganancias del comercio, el interes de los ahorros 
y prestamos, etc. 

INVERSIONISTA (Investor) Una persona o compania que pone a redito 

sus caudales en bienes rakes, acciones, o fianzas, etc*, para obtener 

una ganancia o una utilidad rentable al capital. 
JUICIO DE VALORES (Value Judgment) Una estimacion hecha sobre el 

valor de una persona, accion u objeto, basada en los valores personales 

o sociales. 
LABOR (Labor) Ve trabajo. 

MATERIA PRIMA (Rav^ Material) Material de cualquier clase en su estado 

natural y todavfa no sujeto al proceso dc fabricacion. 
MERCANCIA DE CONSUMO (Consumer Goods) Artfculos matcrialcs 

tangibles que se compran para el consumo. 
NECESIDADES (Needs) Las cosas consideradas absolutamente necesarias 

para la sobrevivcncia Humana; tales como el aire, agua, alimento, 

vivienda y ropa. 

NO DURABLE (Non-durable) Todo lo que sc compra u obtienc, y que no 
dura mucho porque es consumido; tales cosas son el alimento, gasoli- 
na, los servicios provistos por medicos, abogados, actores, etc. 

OBRERO (Worker) Ve trabajador. 
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INCOME (Ingreso) Money received periodically for labor or services; also 
money received from the rental of property, the proceeds of business, 
the profits of commerce, interest on savings and loans, etc, 

INVESTOR (Inversionista) A person or company who puts money into 
business, real estate, stocks, bonds, etc., for the purpose of obtaining 
an income or profit. 

LABOR (Labor, Trabajo) Physical or mental work, all the wage-earning 
workers whose work is characterized largely by physical or mental ex- 
ertion. 

LAND (Tierra) In economics, all the natural resources used to produce 

goods and services. 
LIMITED RESOURCES (Recursos limitados) The natural resources that 

are difficult to find and available only in limited quantities, 
MONEY (Dinero) Standardized pieces of metal stamped by govemment 

authority and used as a medium of exchange for goods and services; 

any paper note issued by a govemment or an authorized bank and 

used in the same way. Any substance or article used as money, such 

as bank notes, checks, etc.; whatever is used for payment. 
NATURAL RESOURCES (Recursos naturales) The resources found in the 

land before they are removed for processing. 
NEEDS (Necesidades) The thmgs considered absolutely necessary for 

human survival, such as air, water, food, shelter, and clothing. 
NON-DURABLE (No durable) Anything that is purchased or otherudsc 

obtained which does not last very long because it is used up; such 

things are food, gasoline, services performed by doctors, lav^ers, 

entertainers, etc. 

OPPORTUNITY COST (Costo de la oportunidad) The alternative goods 
or services a perion gives up buying at a given time when he or she 

makes the choice to spend the price of that alternative on something 3 I 5 
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OFERTA (Supply) Una medida de la cantidad de mercancia ofrecida en 

relacion al precio en dado tiempo, 
POSIBIUDADES DE PRODUCCION (Production Posibilities) Las selec- 

clones altemativas de producir ya sea cierta cantidad de un producto u 

otro, dados los limitados factores de produccion: tierra, trabajo y 

capital. 

PRODUCCION (Production) La creacion de un valor economico tal como 
la produccion de mercancias y servicios. 

PRODUCTOR (Producer) Una persona que produce mercancias y servi- 
cios. 

PROPIETARIO (Proprietor) Una persona que tiene derecho legal de 
propiedad o derecho legal y exclusivo sobre una cosa; dueno; aquel 
que es dueno y maneja su propio negocio. 

PUBLICIDAD (Advertisement) Un anuncio publico, ya sea impreso o 
difundido por radio o television, cuyo proposito es hacer saber cierto 
mensaje sobre mercancias o servicios y persuadir a la gente que los 
compre. 

RECURSOS LIMITADOS (Limited Resources) Los recursos naturales que 
son dificiles de obtener y son disponibles solo en cantidades limitadas. 

RECURSOS NATURALES (Natural Resources) Los recursos o materia 
prima que se encuentran en la tierra antes de removerlos para el pro- 
ceso de produccion. 

SERVICIOS (Services) Cualquier tipo de trabajo hecho por individuos 
para proveer un servicio al publico; una actividad Uevada a cabo para 
proveer a la gente el uso de cosas tales como fucrza electrica, agua, 
transporte, correos, servicio telefonico, etc. 

SISTEMA ECONOMICO (Economic System) El sistema de una sociedad 
en el cual los consumidores y productores interactuan para producir y 
consumir mercancias y servicios. Un sistema economico productivo 
depende de que muchas partes del sistema trabajen juntos. 

3.7 



PRODUCER (Productor) A person who produces goods and services. 

PRODUCTION (Produccion) The creation of economic value, such as the 
production of goods and services. 

PRODUCTION POSSIBILITIES (Posibilidades de produccion) The alter- 
nate choices for producing either a quantity of one product or 
another, given the limited factors of production: lai.d, labor, and 
capicai. 

PROFIT (Ganancia) Financial or monetary gain obtained from the use 
of capital in a transaction or series of transactions; proceeds from 
property and/or the like; the net income of a business or the differ- 
ence between the income and the cost of an investment. 

PROPRIETOR (Propietario) A person who has a legal title or exclusive 
right to some property; owner; one who owns and operates a business 
establishment. 

RAW MATERIAL (Materia prima) Material of any kind in its natural 

state, not yet subjected to manufacturing processes. 
SERVICES (Servicios) Any type of work performed by individuals to 

provide a service; an activity carried on to provide people with the 

use of something such as electric power, water, transportation, mail 

delivery, telephone services, etc. 
SPECIALIZATION (Especiali^aci6„) The act „f performing jobs or 

services with specific concentration on a particular aspect of that job 

or service. 

SUPPLY (Oferta) A measure of the quantity of goods offered in relation 
to price at a given time. 
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TRABAJO (Labor) Trabajo fisico o mental; todos los joraaleros cuyo 
trabajo se caracteriza por la exercion mental o f isica. 

TRABAJ ADOR (Worker) Una persona empleada para hacer trabajo fisico 
o mental a cambio de un salario a fm de ganarse la vida. 

TiERRA (Land) En la economia polftica, todos los recursos naturales que 
se utilizan para producir mercancias y servicios. 
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VALUE JUDGMENT (Juicio de valores; An estimate made of the worth 
of a person, action or object, based on personal or social values. 

WORKER (Trabajador, obrero) A person who is employed to do physical 
or mental work for wages in order to earn a living. 

WANTS (Deseos) Goods or services that people believe they lack or 

want 



